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北京致远互联软件股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-001 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研            □分析师会议 

□媒体采访                □业绩说明会 

□新闻发布会              □路演活动 

□现场参观                √其他（线上会议、策略会） 

参与单位名称 

中欧基金、天风证券、弘则研究、嘉实基金、交银施罗德、易方达 

招商基金、中信证券、中金基金、财通证券、杭银理财子、汇添富 

华创自营、华商基金、东方证券、华西证券、东方基金、农银汇里 

民生加银、西部利得、信达证券、盈峰基金、中粮信托、大成基金 

中融基金、中银基金、长信基金、申万证券、国金证券、中泰证券 

华泰证券、富国基金、汐泰投资、德邦证券、沣杨投资、华夏基金 

国新投资、光大证券、富安达基金、东北证券、渤海汇金 

安信证券、财通证券自营、百年保险、方正证券、中信建投资管 

华福证券、国证基金、民生证券、巨子私募、合众资产、广发证券 

时间 2023年 01月 04日-2023年 02月 28日 

地点 公司办公楼 M座及线上电话会 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书        段芳 

证券事务代表      李昂 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、介绍环节 

简单介绍公司基本情况，包含公司历史沿革、产品和应用及公司组

织架构等。 

二、问答环节 

1、公司在 2022年的业务进展情况总结 

2022年公司坚持从产品到平台的发展战略，打造核心技术能力，深

耕信创领域，持续投入研发，基于未来的产品规划，加强了信创、云、

数据处理及工作智能技术的投入，历时三年研发的新一代云原生协同运

营平台（COP-V8 PaaS）完成构建，并投入商业化营销，同时发布基于

该平台面向超大/大型组织的 A9C 产品；夯实既有 V5 技术平台及 A8、

A6 及 G6等系列产品，持续提升客户深耕能力，形成更丰富的行业及领



域解决方案。 

在营销方面，积极把握行业机遇和政策机会，深化客户分层经营，

提升头部客户价值，持续拓展中大型客户，聚焦信创机遇，但受疫情影

响，公司项目的商务洽谈及交付验收均滞后，尤其是全年业绩占比最高

的第四季度受疫情影响较大，导致经营业绩整体不及预期。但随着疫情

防控进入新阶段，公司业务经营已有序恢复及开展。 

在生态方面，公司积极布局生态，依托 COP协同运营能力，与海克

斯康、中国移动及中国联通等签署战略合作协议，拓展工业互联及云服

务领域，打造以客户价值经营为核心的生态体系。 

 

2、公司如何把握信创政策带来的机遇 

1）政务信创：公司自成立以来，在布局企业市场的同时，也积极

布局政务市场，积累了丰富的政务客户经验。随着信创政策的不断推动，

公司基于 V5 技术平台进行信创能力适配，同时丰富了技术和应用的解

决方案，深化客户应用，助力“数字政府”建设。 

2）行业信创：公司基于信创的先发优势，快速响应客户需求，重

点推出面向金融、教育、医疗、能源等不同行业客户的解决方案。 

 

3、公司的销售模式 

销售模式是直销+经销，公司在重点城市布局直销，目前全国约有

56 个分支机构；同时，在全国拥有 600 多家的经销商伙伴。通过直销

和经销相结合的方式，满足客户的服务需求。 

 

4、介绍公司在年报中披露了 OA 和非 OA的情况 

21年报和 22中报披露了直销收入中 OA 和非 OA的收入，从占比上

看，非 OA占比约 70%，是未来的主要增长动力来源之一。非 OA部分主

要是区别与原有 OA 的一些功能和应用，满足客户更多的业务需求，这

部分需求主要通过平台能力满足，比如低代码定制能力、集成和连接能

力、统一的组织模型及权限能力等。 

附件清单（如有） 无 



日期 2023年 3月 02日 

 


