投资者关系活动记录表
股票名称：鼎通科技           股票代码：688668         编号：2025-006
	投资者关系活动类别
	特定对象调研     分析师会议    电话会议
媒体采访         业绩说明会    新闻发布会  
路演活动         现场参观      其他        

	参与单位名称及人员姓名
	2025年8月11日 15:00-16:00
全体通过网络互动方式参与鼎通科技2025年半年度业绩说明会的投资者

	时间
	2025年8月11日 15:00-16:00

	地点
	上海证券交易所上证路演中心
(网址:htps:/roadshow.sseinfo.com/)

	公司接待人员姓名
	董事长、总经理：王成海
董事会秘书：王晓兰
财务总监：陈公平
独立董事：张燕琴

	投资者关系活动主要内容介绍
	董事长兼总经理王成海先生做开场致辞并欢迎广大投资者参与公司2025年半年度业绩说明会；董事长兼总经理王成海先生、董事会秘书王晓兰女士、财务总监陈公平先生通过网络互动的方式回复了投资者提出的问题。

1、公司如何看待未来AI数据中心对液冷产品的需求？
答：尊敬的投资者，您好，随着AI的高速发展，通讯速率不断在提升，随着速率的提升，对散热的需求会越来越高，而液冷产品是目前散热性能最好的一款散热产品，未来需求将会逐步提高，谢谢。

2、目前公司液冷业务最新进展如何？今年上半年实现收入如何？
答：尊敬的投资者，您好，公司二季度液冷产品已小批量出货，并得到客户通知，对液冷进行量产模具的开发。公司已在为液冷的量产做生产上的准备，预计年底或者2026年初将开始进行量产；公司2025年半年度营业收入为78,457.43万元，同比上年同期增长73.51%，归属于上市公司股东的净利润为11,539.70万元，同比上年同期增长134.06%，谢谢。

3、公司目前在手订单多少？
答：尊敬的投资者，您好，公司目前在手订单充足，客户需求旺盛，谢谢。

4、公司上半年营收分产品看是怎样的？哪块业务增长速度最快？
答：尊敬的投资者，您好，公司主要分为通讯和汽车两大业务板块，上半年公司通讯业务增速迅猛，占公司总营收的80%，谢谢。

5、能否详细介绍一下在获取新客户和扩大老客户订单方面，公司采取了哪些有效的策略和措施？
答：尊敬的投资者，您好，公司主要客户为安费诺、莫仕、泰科、比亚迪、中航光电、立讯精密等国内外知名企业，公司以专业的研发能力、精密的制造能力和严格的品质把控与客户建立了深厚的合作关系，取得了客户的信赖；在新客户上，公司不断壮大前端销售团队，并在全国多地设立营销中心，更好地了解当地市场需求，与当地的重要客户建立更紧密的联系。

6、询价转让的如果情况如何？目前是否已完成3%股份的认购？ 2、8月4日公告的7月份投资者关系活动记录表中，“二季度液冷产品已小批量出货，并得到客户通知，对液冷进行量产模具的开发。公司已在为液冷的量产做生产上的准备，预计年底或者2026年初将开始进行量产。”请问：9月GB300批量出货时，鼎通的液冷产品尚未量产，用的是其他家的，这样没有先发优势，那么量产后能够获得的份额会怎样？
[bookmark: _GoBack]答：尊敬的投资者，您好，询价转让请关注公司相关公告；公司液冷产品已小批量出货，后续份额主要看客户需求，谢谢。

7、公司的液散热器是用于芯片还是光模块？是用于服务器还是数据中心？散热器是与公司的连接器集成模块还是单独供应客户？
答：尊敬的投资者，您好，公司的液冷产品主要用于对连接器和光模块信号传递接触面进行散热处理，服务器和数据中心均可以适用；公司生产的液冷产品主要是配套Cage供货给客户，谢谢。

8、能否介绍一下贵公司供应英伟达GB300的液冷组件得产品和性能以及订单情况？谢谢！
答：尊敬的投资者，您好，公司的液冷产品主要用于对连接器和光模块信号传递接触面进行散热处理，主要是配套cage供货给客户。二季度已小批量出货，并已得到客户通知，对液冷进行量产模具的开发。公司已在为液冷的量产做生产上的准备，预计年底或者2026年初将开始进行量产，谢谢。

9、 请问公司液冷产品的价值量多少？
答：尊敬的投资者，您好，目前液冷方案的散热覆盖一般为6-8个框口，液冷方案的散热器不论是产品结构、加工工艺等方面与现有散热器完全不同，价值量也要比现有散热器高出许多。谢谢。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	不涉及

	附件清单（如有）
	无




