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河南翔宇医疗设备股份有限公司
投资者关系活动记录表

证券代码：688626          证券简称：翔宇医疗            编号：2025-014
	投资者关系活动类别
	特定对象调研      分析师会议
媒体采访          业绩说明会
新闻发布会        路演活动
现场参观
其他（线上交流）

	参与单位
名称
	兴业证券、中信建投证券、国泰海通证券、东吴证券、东北证券、中信证券、谢诺投资、麦佑投资、九水投资、引石私募、动脉网、上海证券报、证券日报、证券时报、中国证券报、大河财立方、经济参考报、赛柏蓝器械。

	时间
	2025年12月20日

	地点
	公司现场参会、参观、交流

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理、技术总监：何永正
董秘助理：史晓夏
财务部、董事会办公室等人员

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、参会、参观、体验活动
参加第八届“一带一路”中部康复医学论坛暨第十届康复设备博览会，参观公司康复医学博物馆（筹）、康复装备展览中心，体验脑机接口、康复机器人设备。
二、问答交流
1、近期，公司两个项目入围2025年人工智能医疗器械创新任务揭榜挂帅名单。其中“面向难治性抑郁症的闭环经颅磁刺激系统”，对比传统经颅磁产品有何优势？未来商业化进展如何？
答：翔宇医疗牵头申报的“面向难治性抑郁症的闭环经颅刺激系统”项目成功入围，标志着公司在脑机接口领域的创新实力和技术先进性获得国家层面认可。在展现该产品核心价值的同时，可大幅提升公司整体品牌影响力，康复行业内极少数企业能同时拥有多个国家重点推广项目或承接多个国家重点研发任务。商业化方面，由于目前该产品主要适用的精神科医疗机构数量有限，单品直接带来的销售额体量暂时相对有限；但受到国家层面的肯定，可显著提升公司的品牌认可度和整体效益。
2、公司侵入式脑机接口产品的研发进展如何？未来侵入式与非侵入式产品的发展定位是怎样的？
答：从行业发展趋势来看，尽管目前存在侵入式、半侵入式和非侵入式三种技术路线，但未来三者有望殊途同归，无创技术正不断逼近有创效果，有创技术持续减少创伤，最终目标是一致的。三者是一种互生互长、相互促进的关系。国家在政策支持上也不会有太大差别。我们认为非侵入式脑机接口可能容易被接受，从产业化速度来看，产业化进程相对会快些。
公司目前在脑机接口领域的技术路径以非侵入式为主，同时规划对目前较成熟的侵入式技术与非侵入式技术进行融合升级，利用自身非侵入式技术优化侵入式产品的性能，立足康复，践行务实且高效的产业化路径。
3、公司在脑机接口等消费级（院外）市场的布局和规划？
[bookmark: _GoBack]答：公司高度关注消费级市场，但由于公司以严肃医疗业务为主，向C端转型需要“循序渐进”。目前公司已开展部分消费级产品的布局，重点方向是将医疗机构内的康复理疗技术“降维”应用到家居领域，具体包括两大赛道：一是健康睡眠家居：将水按摩床、音波律动床、身心反馈设备、经颅微电流失眠头痛治疗装备等医用级产品，与家庭床垫、床具结合，实现理疗产品家具化/家居化；二是健康办公家居：开发具备理疗功能的办公座椅，可针对男性盆底、女性盆底、肛肠、消化及中老年男性前列腺等提供保健作用，同时具备减轻疲劳、提升免疫力、缓解疼痛等功能，适配不同人群日益增长的养生保健需求。
4、目前脑机接口临床收费的省市覆盖、收费标准及未来变化趋势如何？
答：国家医保局年初发布对脑机接口康复收费的指导意见，目前已有约11个省市出台脑机接口相关收费标准，是推进脑机接口产业快速发展的积极信号。随着行业发展及政策推进，后续收费标准的清晰度和适配性将进一步提升。各地具体执行细则（如收费涵盖内容、频次限制、与传统项目关系等）仍在明确中，公司将持续关注政策动态。
5、公司预计今年及明年脑机接口相关产品收入（销售额）体量如何？目前产品布局及升级规划？
答：公司今年6月份获得脑电图机及便携式脑电图机产品注册证，但招投标和销售等具有滞后性，截至目前，脑机接口相关产品产生的销售额还较小；2026年公司将预计实现脑机接口产品销售收入的快速增长。脑机接口产品布局方面，公司已发布约14个新品，春节前有望推出接近30个新品，且这些产品将于明年内完成多模态、多范式的配置升级，不再局限于单一的视觉诱发、运动想象等模式，而是可根据患者需求和适配情况灵活选择范式。
6、脑机接口+康复产品与传统康复产品的现有规模对比？未来脑机接口在康复领域的市场规模？
答：行业及临床专家较一致认为，脑机接口有望促进康复行业由“被动康复”向“主动康复”的“代际革新”。康复领域作为脑机接口+康复产品的核心应用场景，市场规模巨大。预计2027年下半年至2028年，脑机接口行业将进入一定的爆发期，形成红海竞争格局。翔宇医疗凭借技术积累及构建的多模态、多范式等技术壁垒，将持续保持行业竞争优势。
7、相较于AI、计算机出身的脑机接口企业，公司的竞争优势体现在哪些方面？在软件层面如何参与竞争？是否有合作或并购相关AI公司的计划？
答：公司与这类企业竞争较小：对方聚焦假肢、脑控轮椅等细分领域，公司则专注于康复非侵入式脑机接口应用，面向医院等机构市场，场景和目标市场差异明显。公司核心优势在于脑机接口技术与自有康复设备的深度融合，自研自产芯片、电极、算法、整机等核心部件，具备较全康复装备体系，且设备兼容性好。公司提供脑机接口赋能的整套解决方案，而非单点产品。一体化研发模式在设备兼容性、稳定性和迭代速度上构建了护城河。短期无明确合作或并购AI公司计划，公司经营重点是发挥自身在临床需求对接、产品产业化和市场推广方面的优势，将技术转化为可落地产品。
8、公司前三季度研发费用率超过26%，其中60%-70%投向脑机接口领域，如何评估该高强度投入？未来研发费用何时能进入稳定平台期？净利润率回升有何目标区间？
答：公司基于对市场的预判，持续实施高强度研发投入，提前布局脑机接口等前沿技术。公司后续将在现有研发基础上进行细化、深化、升级，研发费用率将维持在稳定水平。公司净利润等短期承压，换长期成长空间，长坡厚雪，未来可期。
9、公司脑机接口产品进院规划情况？未来销售费用是否会持续增长？
答：截至目前，公司脑机接口相关产品已进入超500家三级甲等医院，较快于预期；春节前目标进入700家以上，明年目标进入全国1500家顶尖三级甲等医院，覆盖国内90%以上的优质医疗资源，涉及神内、神外、重症、康复、精神等多个科室。目前销售费用已达到一定量级，随着边际效益递增及公司合理的降本增效举措，预计未来不会大幅增长，力争稳中有降。
10、公司目前脑机接口相关产品的拿证进展？在行业内的地位优势？脑机接口能否改变康复行业“小散”的格局？
答：目前公司已有十几个产品提交注册申请，相关部门分类界定工作完成、开放脑机接口产品下证后，公司将快速推进注册证的办理。康复行业整体呈现“小散”格局，目前行业内脑机接口相关拿证企业较少，短期内脑机接口难以彻底改变行业“小散”格局。
11、公司海外市场发展情况、获证情况？面临的挑战和未来营收目标？
答：因去年海外营收基数较小，2025年公司海外销售增长较快。目前公司注册主要集中在东南亚、俄罗斯、欧盟（CE认证）等，正尝试FDA认证。攻坚重点是注册证周期和渠道建设。
12、公司如何与北京、上海、深圳等科研高地的地方政府、高校、科研院所及顶级医院合作？有何具体计划和期待？
答：公司已在北京、上海、广州、深圳、南京、杭州、成都、西安、郑州等一线及准一线城市布局研发中心，成立子公司，整合科研、临床资源，获得产业政策支持，助力主业提升。

	是否涉及应披露重大信息
	否

	附件清单（如有）
	无
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