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宁波容百新能源科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议 
■媒体采访            □业绩说明会 
□新闻发布会          □路演活动 
□现场参观            □一对一沟通 
□券商策略会          □其他        

	参与单位及人员
	央视财经《财访 看财报》直播节目

	时间
	2022年5月23日

	地点
	央视财经《财访 看财报》直播平台

	接待人员
	董事长 白厚善 、独立董事 于清教

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司2021年收入是102.59亿，同比增长了170. 36%；利润9. 11亿，同比增长327. 59%，增速更高。出现利润增速超过收入增速的原因是什么？
答：容百科技主要是做锂电正极材料里的高镍三元材料，是目前最高端的正极材料。从长期来看，高镍正极材料的应用面会越来越宽，去年高镍在三元里的渗透率已经从约22%提高到了约44%。高镍材料的原材料相对便宜，含钴比较少，含镍比较高，但是容量比中低镍三元材料明显高出，所以综合性价比是最高的，当然其生产技术难度比较大。公司高镍三元材料自2015年开始开发，2016年开始量产，经过2017-2018年的产能爬坡，以及2020年的市场培育，到2021年开始迅速放量。公司2021年度业绩的大幅增长，主要归功于公司在高镍三元材料市场布局的先发优势，销量增加叠加产能规模与产能利用率、前驱体自供比例的提升，以及供应链与制造环节的综合降本增效，对公司利润提升产生了正向影响，最终盈利增长快于销售收入的增长。

2、 公司2022年一季度营业收入是51.68亿，同比增长270.75%；利润是2.93亿，增长144.66%。收入增速大于利润增速，这与2021年度业绩的情况相反，原因是什么？
答：今年一季度业绩跟去年一季度比增长还是很显著的，行业在继续迅速增长，除了整个大行业，高镍细分领域增长速度比中低镍更快。另外，容百科技在高镍领域的市占率保持了龙头地位，公司的大客户是宁德时代，今年初公司跟宁德时代签订了战略合作协议，明确公司是宁德时代正极材料第一供应商，同时明确了公司在其高镍材料的供应占比。容百作为全球最大电池材料的第一正极材料供应商，说明容百不仅仅是在技术和质量上满足了客户的要求，也包括成本。

3、 作为宁德时代一供，公司单一客户占比超过50%以上的营收，大客户依赖的问题会不会存在？ 2021年收入和利润增速都非常高，但是经营性现金流是从前几年正的变成了去年的负1.92亿，原因是什么？
答：公司产品通过宁德时代大部分销售到海外终端客户，最终应用在国外高端车企的很多个品牌的几十款车型上，比如欧洲的一些高端车厂。去年上海车展上新推出的使用高镍的新车有几十种，用的就是高镍三元电池。新能源汽车产业对质量要求非常高，对电池可靠性的要求非常高，且电池安全性要有保障，所以一款材料真正通过车厂合格认证、真正上量一般需要3年左右，这个过程不会轻易更换材料以及电池。大客户，但大客户背后的车厂有很多家，对应的车型有几十种。
公司现金流一直非常好，因为客户优质、回款好。去年因为新产能释放上量非常快，同时叠加原材料价格上涨，铺底流动资金需要很多；在相对稳定状态，运营流动资金是正的，去年出现负数是临时现象。后面随着原材料价格下降，这种现象会转变。

4、 今年以来，行业最大的不确定性变成了上游资源价格的波动，一季度，发生了震惊市场的“妖镍”事件；同时，碳酸锂价格也暴涨数倍。作为下游生产制造型企业，会不会被上游资源“卡脖子”？如何判断未来上游资源价格波动带来的风险？
答：目前中国新能源汽车保有量才刚刚达到千万辆级别，而燃油汽车保有量已超过3亿辆，新能源汽车对传统燃油车的替代空间可以说是巨量的。
从行业角度来看，原材料不存在“卡脖子”现象。因为镍、锂都不是稀有金属，储量足够大，只要开采出来可以满足行业需求。锂目前开采稍慢些，相对于行业开采成本来说利润已经非常高，这会引发资本疯狂开发。资源行业有一定周期性，价格一定会迅速下降，最终回归行业正常平均利润水平。对于镍资源，中国企业大量进入印尼大规模的开发，印尼镍矿大规模开发以后，镍的供应也不是问题，镍会以更快速度恢复正常应有的价格。从长期战略上或者宏观角度讲，锂电池材料会循环起来，产业会更加生态化，价格更应该恢复正常价格。微观上讲，公司作为细分领域龙头拥有更强的议价能力，越困难的时候跟同行比有更多的机会。

5、 有网友评论说公司去年赚了那么多钱，因为公司很早囤了大量的低价库存，真实情况是这样吗？
答：行业原材料价格波动是短期的，容百没有把太多精力去囤货、赚差价，主要精力投入在商业模式升级、产品创新、管理创新以及人才培养、组织建设等方面，容百赚取的库存收益没有同行多。公司经营非常稳定，有订单才去匹配原材料。

6、 2020年以来，很多正极公司纷纷宣布扩产计划，随着各家都在积极扩产，行业是否会出现产能过剩的情况？甚至出现“价格战”的情况？
答：容百科技不担心价格战，因为中高端产能处于相对稀缺的状态，真正能大规模稳定生产，并且能获得大面积主机厂认可的企业很少。新能源行业的市场增速会很快，正极材料等细分市场有足够的增量空间。容百科技的扩产非常快，2021年产能的同比增速大约是200%，今年的扩产速度也会很快。目前，容百科技韩国基地已经开始试产，标志着公司成为国内首家海外建厂并率先贡献产能的正极材料生产商。所以，未来中高端产能会比较稀缺，低端产能会过剩。

7、 公司提出了“新一体化”战略，什么叫“新一体化”，目的是什么？对企业的盈利增长和净利润率有什么作用？
答：实体企业发展到一定规模之后，都会寻求扩张。传统的一体化经营，企业的资金、技术，尤其是人才是有限的，如果公司要去经营很多个环节，必然分散企业的精力。新一体化是最大程度的、高效的整合所有的资源完成一件事；自己做到最强者，同最强者合作，相生相融。
[bookmark: _GoBack]容百科技的“新一体化”战略通过资本纽带形成业务协同、创新协同、战略协同，形成战略级别的合作关系，投资新能源产业链企业，使经营更加稳定，创新的速度加快、助力产能扩张。新能源行业发展非常快，空间特别大，这种情况下，企业最佳的策略是集中资源聚焦经营。容百集团不仅有科技实业的经营能力，而且具备专业化的投资能力，我们将充分发挥容百的这种复合能力，实施新一体化战略，也就是聚焦我们自己所擅长的正极材料和三元前驱体的同时，向上、下游开展投资，与龙头企业和新型技术企业通过资本纽带建立紧密的战略合作关系。相比于传统的一体化策略，我们的投资更加专业，新一体化的朋友圈更大，更加市场化、生态化。

8、 怎么看磷酸铁锂大幅增长？
答：磷酸铁锂现阶段在动力电池的中低端市场确实占有一定的份额，而且最近的两年增长也很快，但我们更看好高镍材料，因为现在磷酸铁锂主要还是在国内市场，因为国内的市场特点对成本比较敏感，而国外的中高端市场普遍使用高镍三元材料。去年的上海车展有超过70%的新车型使用的是高镍材料，所以高镍材料的增长前景是非常好的。公司不仅仅限于高镍，还会进入其他正极产品，抓住技术迭代的机会，布局中低端市场，但不是简单推出磷酸铁锂，而是其他替代品种。5年内，新型电池技术会层出不穷，钠电、固态电池等都会对材料提出新需求，公司作为积淀深厚的材料企业更容易抓住机会。

9、 未来新能源锂电池的材料市场会是什么样的格局？
答：本轮的产能扩张相对于上一轮扩张更为理性、谨慎，是有着充分市场需求的支撑，材料的扩张节奏基本是跟随新能源汽车等终端需求市场以及电池企业的产能规划来定。

	附件清单
	无



