证券代码：600927                                 证券简称： 永安期货
永安期货股份有限公司
投资者关系活动记录表
（2022年5月）
编号：2022-003
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观□电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
	5月6日15:00-17：00 嘉实基金、东方证券
5月18日13:00-15：00 兴业证券、泰康公募、仁桥资产
5月18日15:00-17：00 南方基金、华泰证券

	会议地点
	线上会议

	上市公司接待人员
	[bookmark: _GoBack]董事会秘书兼计划财务总部经理、研究中心副经理、计划财务总部及董事会办公室相关人员 

	投资者关系活动主要内容介绍
	问:公司整体的发展战略是什么？
答: 站在上市的新起点上，公司认真谋划好“十四五”发展战略规划，确立了“135”战略架构，即一个战略定位、三个战略目标、五条战略路径。以“大宗商品投行、大类资产配置专家、产融资源整合者”为战略目标，通过“五个永安”战略路径，打造行业领先、独具特色的衍生品投行，为建设高效率、有活力、开放型的期货市场贡献力量。
一个战略定位：打造衍生品投行，指以运用衍生品作为主要工具和核心能力，围绕大类资产和大宗商品产业链业务领域，为客户提供资产配置、风险管理、投融资服务的综合性金融服务机构。
三个战略目标：打造大宗商品投行，促进场内场外、期货现货协同发展，形成产业链、供应链、价值链的综合服务体系，提供个性化的风险管理方案。打造大类资产配置专家，以衍生品工具为核心，向证券权益类、债券固收类、衍生期权类、海外资产配置扩展，提升资产配置能力，满足日益增长的财富增值需求。打造产融资源整合者，通过产业链上下游、境内外的资产和股权投资，开展战略合作，成为产业链上国际级、全球化的头部综合服务商。
五条战略路径：打造资本永安，通过A股市场融资与资本运作，积极增强公司融资能力与资本运营能力，为大力发展风险管理业务、开展战略性投资、提升产业链服务能力、建设衍生品投行提供强有力的资金保障。打造数智永安，锚定“MORE”战略目标，即中台化（MiddlePlatform）、线上化（Online）、数智化（Resourceful）和组织升级（Evolution），通过“5+3”战略路径，推动业务数字化、投研一体化、运营精细化、营销网络化、合规智能化以及数字化基础设施升级，使数字化能力成为公司的核心竞争力。打造生态永安，充分发挥行业头部企业的影响力，积极对接和动员多元化渠道和资源，加强全方位、跨行业战略合作，为公司打造衍生品投行构筑起网络通畅、资源协同、优势互补的发展空间和生态系统。打造人才永安，坚持“人才是第一生产力”的发展理念，着力人才队伍建设，通过实施“123”人力资源管理提升计划，建设一个高效协同的组织生态，形成人力资源数字管理平台和人才梯度培养系统两大抓手，培养管理队伍、投研队伍、销售队伍三支人才队伍，充分发挥人才引擎作用，为实现公司战略目标提供人才支撑。打造文化永安，以“一切只为客户”作为公司基本理念，坚持合法合规、坚持客户利益至上、坚持以人为本、坚持股东利益最大化、坚持企业社会责任，积极推动企业文化和品牌建设，持续创造文化价值，不断提升品牌影响力。
问: 介绍下公司的资管业务
答: 2021年是“资管新规”过渡期收官之年。公司已在2020年末提前完成全部资产管理计划的整改工作。公司资产管理业务审核委员会对资产管理业务开展过程中的重大事项进行审批，通过资产管理总部对资产管理业务实行统一管理。公司资产管理业务严格遵循“资管新规”要求，依法开展资产管理业务。公司坚持投研赋能与主动管理，在深耕商品与金融衍生品市场的基础上，打造风险可控、盈利能力较强的资管产品，追求产品安全管理、风险可控、稳健盈利的资产管理目标。通过不断强化大类资产轮动能力，总结提炼投研体系，提升资管产品收益率，公司打造了“永盈系列”、“永致系列”等主动管理系列产品及“CTA联盟”、“混合优选”等FOF系列产品。
2021年末，公司资管产品规模为32.25亿元，资产管理业务全年收入为1,952.17万元。
问: 介绍下公司的风险管理业务
答：公司风险管理业务主要由子公司永安资本负责。永安资本作为独立的法人机构，其董事会负责制定整体经营方针，并由其经营管理层负责具体实施。永安资本设立负责基差贸易业务、场外衍生品业务、做市业务的部门，各业务部门负责人制定业务规划方案，审批通过后严格落实执行，从而有效推进相关业务的开展。
2021年，公司积极响应中央“助力中小企业运用期货套期保值工具应对原材料价格大幅波动风险”的号召，将永安资本打造为“交易所服务实体转化器，上下游中小企业衔接者”，结合场内和场外两个市场，综合利用期货、期权、互换等金融衍生工具，为客户提供一流的风险管理产品与服务。永安资本荣列“2021中国服务业企业500强”第247位。
（1）基差贸易业务
2021年，永安资本通过架构调整、业务整合，进一步夯实黑色、化工、农产品三足鼎立的业务板块格局，积极开拓平阳塑编集群延期点价、海外工厂“锁价+配送”、基建工程原材料锁价等业务模式；贸易商厂库合计达到12个，新增聚氯乙烯、聚丙烯、短纤、乙二醇、沥青等5个贸易商厂库，成为助力实体企业“采购、销售、仓储、物流”一体化风险管理新抓手。
永安资本本年向新加坡子公司增资1,500万美元，积极参与了国际大宗商品贸易新通道建设，与公司密切合作，完成低硫燃料油业务的首次跨境交收，期现业务实现五大洲覆盖，将期货市场资源配置的功能辐射至东南亚、欧洲、澳洲等地区。
报告期内，永安资本基差贸易销售规模达到358亿元，同比增长55%。
（2）场外衍生品业务
2021年，公司场外业务规模增长迅速,累计新增名义本金1,178.42亿元，同比增长105.79%。场外衍生品业务种类呈现多样化，权益类交易账户数量增长超过5倍。场外衍生品业务系统进一步完善，实现期权策略研发能力和精细化管理水平的双提升。
（3）做市业务
2021年，永安资本有效提升做市管理能力，拓宽做市品种覆盖面，新增短纤、棉花、苯乙烯、尿素等品种的做市资格，全年做市业务共涉及9个商品期权、19个商品期货品种。积极开拓金融期货做市业务，开展了上证50ETF、沪深300ETF的做市业务。
问: 作为一个高度同质化的行业，永安期货能够长大的主要因素在于什么方面，或者说永安期货有别于其他期货公司的竞争优势和壁垒主要体现在什么方面？
答: 相较于同行业期货公司，公司具备独特的竞争优势。首先在于精准的战略定位，当前，公司确立了“135”战略架构，即一个战略定位、三个战略目标、五条战略路径。以 “大宗商品投行、大类资产配置专家、产融资源整合者”为战略目标，通过“五个永安”战略路径，打造行业领先、独具特色的衍生品投行，为建设高效率、有活力、开放型的期货市场贡献力量。
其次在于完善高效的治理和风控体系。公司一直以来把坚持合法合规放在公司企业文化的首位，对监管、市场、规则保持敬畏之心，守住风控底线。公司已建立起规范的法人治理结构与合理的内部控制体系，强调风险预警能力和高效的执行能力，有效防范和化解金融风险。公司连续多年在中国证监会组织的期货行业分类监管评级中获得期货行业内的最高评级。
然后是领先的研究团队。作为塑造核心竞争力、发展各类新兴业务与创新业务的基础，公司始终重视研究能力的提升。公司现设有期货研究中心、北京期货研究院两大投研机构。公司投研机构整体规模、研究范围、综合实力均居于业内领先地位。公司研究团队屡获“最佳期货研究院”、“中国金牌期货研究所”等荣誉称号；公司连续多年获得各大交易所设立的多个奖项，涌现出一大批“最佳分析师”、“优秀分析师”。
最后则在于良好的市场声誉与品牌价值。经过多年积累，凭借良好的业绩与规范的管理，公司获得了监管机构和期货行业的广泛认可，市场影响力不断提升。
问:期货和衍生品法出台，对公司战略规划和业务发展有何影响？
答: 2022年4月20日，十三届全国人大常委会第三十四次会议表决通过《中华人民共和国期货和衍生品法》。该法律为期货及衍生品领域第一部基本法，有助于规范和促进期货交易，更好地发挥期货市场的功能，活跃大宗商品流通性，进一步推动产业升级，期货市场将迎来快速健康发展的历史性机遇，同时也将对期货行业服务实体经济提出更高要求。
问: 一季度市场波动较大，公司投资收益有所波动，2022年有何规划？
答：今年一季度证券市场波动导致相关金融产品的公允价值下滑，公司投资业务也受到波及。投资业务在公司的长期战略转型与业务生态布局中占据着重要位置，尤其是对赋能经纪业务与财富销售业务方面起到重要作用。尽管投资业务短期受市场波动，但与行业表现持平。从长期来看，随着我国经济将保持持续平稳增长，资本市场长期向好。2022年，公司对自有投资业务规模的控制将更加严格、谨慎，以减少市场波动对公司整体业绩的影响。



