证券代码：600223                                    证券简称：鲁商发展
鲁商健康产业发展股份有限公司投资者关系活动记录表

（2022年7月）
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
√现场参观

√其他电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	民生证券 永诚保险 富国基金 建信保险 大家资管 兴业基金
东吴基金 国联安基金 鼎晖投资 信达澳银基金 彤源基金
国富人寿 华创证券  德邦商社 中金公司 华创商社 国信证券  
尚正基金 朱雀基金 德邦证券 银华基金 财通资管 东方资管前海联合基金 中信建投 长安基金 长信基金 惠升基金等

	时间
	2022年07月13日 09：30-10：30
2022年07月14日 15：00-15：30
2022年07月21日 15：30-16：30

	地点
	线上

	上市公司接待人员姓名
	董秘：李璐，证代：代玮玉，IR：张泰生，福瑞达：张红阳、张泽、白天明、纪力强、魏杰。 


	投资者关系活动主要内容介绍

	1.关于公司化妆品业务相关情况
公司化妆品业务实施“4+N”多品牌发展战略，重点打造专研玻尿酸护肤品牌“颐莲”，专研微生态科学护肤品牌“瑷尔博士”，精准护肤高端品牌“善颜”，“以油养肤、以香养心”品牌“伊帕尔汗”，分别聚焦玻尿酸护肤、微生态护肤、精准护肤、以油养肤四大护肤科技和化妆品赛道，持续加大科研投入，提升技术壁垒。
2.关于公司与战投合作的相关情况
公司一直积极探索与各战投方的合作，例如，推进私域方面的合作，推进部分品牌的代运营等。
3.关于颐莲品牌的相关情况
颐莲今年进行了品牌升级，开展了抖音、知乎及微博的品牌联合活动，有利于更好的建立品牌心智从而带动销售增长。
渠道方面，采用以线上渠道为主，线下渠道为辅的销售模式。其中，线上销售形成天猫、京东直营渠道双线并行、分销渠道全力跟进；线下销售形成 KA全国范围内站点布局与 CS高势能集合店全面入驻的销售模式。
推新方面，颐莲围绕“玻尿酸+”不断完善喷雾矩阵，推出玻尿酸喷雾2.0升级产品“颐莲玻尿酸深层补水喷雾”，推出当日就成交2万瓶。
在品类拓展方面，颐莲以玻尿酸补水喷雾为战略大单品，2021年在各类目爽肤水中稳居全网第一，公司今年升级了2.0版补水喷雾，能够达到保湿4小时左右。另外颐莲也布局了针对熬夜场景的富勒烯喷雾，针对敏感肌的喷雾等。
4.关于瑷尔博士品牌的相关情况
渠道布局方面，瑷尔博士品牌采取线上线下全面布局、多渠道共同发展的思路，线上渠道以天猫旗舰店为主，抖音起量迅速；线下构建新零售体系，拟以单品牌店+商圈店布局全国。
针对不同的渠道，公司采取不同的营销手段。公司较为注重抖音渠道优质内容的批量化产生，以吸引消费者。

用户画像来看，瑷尔博士去年以Z时代和小镇青年为主，今年主要是新锐白领和年轻妈妈。

5.关于原料业务的相关情况
玻尿酸原料目前市场竞争较为激烈。公司原料业务主要涉及两方面，一是公司旗下的焦点福瑞达，全球领先的透明质酸原料生产基地之一，集透明质酸研发、生产、销售为一体。二是公司旗下福瑞达生物科技，主要涉及化妆品原料的研发、生产和销售，主要产品有聚谷氨酸、普鲁兰多糖、依克多因等化妆品功效原料。公司去年推出了原料业务新品牌“百阜”，并同步推出百阜化妆品级透明质酸、百阜焕活小分子、百阜麦角硫因3款原料新品。
6.关于公司转型的相关情况
公司近年来积极践行转型发展之路，先后收购山东福瑞达医药集团有限公司和山东焦点生物科技股份有限公司，参股了伊帕尔汗公司，转型脚步一直未停。公司对于地产板块的思路主要是稳定和转型，主要聚焦地产业务的有序经营，保证基本盘稳定和现金流安全。同时，充分利用现有产业资源，在物业管理、代建、商业管理、城市更新等轻资产业务领域有所作为。


