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投资者关系
活动类别
	特定对象调研             □分析师会议 
□媒体采访                 □业绩说明会 
□新闻发布会               □路演活动 
现场参观 
□其他 


	




参与单位名称
及人员姓名
	华创证券 盛炜
誉辉资本 郝彪
恒越基金 陈思远
招商基金 巫亚军
辰翔投资 何东 
平安资管 曹欣
长江资管 童峥岩
申万菱信 熊哲颖
申万菱信 娄周鑫
中信电新 张志强 
亘曦资产 林娟 
淳厚基金 谭啸风

	来访时间
	2022年8月23日

	地点
	江苏省常州市金坛区金武路18号常州亿晶光电科技有限公司会议室

	上市公司
接待人员姓名
	董事会秘书 张婷
证券事务代表 陈江明

	投资者关系活动
主要内容介绍
	一、公司概况介绍环节： 
公司证券事务代表陈江明先生带领机构投资者参观了公司5GW高效晶硅电池车间和公司展厅，董事会秘书张婷女士在会议开始阶段介绍了公司发展历程、主营业务、核心优势、发展规划等内容，并就相关问题与来访人员交流。

二、投资者提问交流：
1、公司目前的电池、组件产能情况？今明年规划情况？
答：公司目前为5GW电池+5GW组件的产能规模，预计今年9月份将有5GW组件项目投产，该项目厂房已经封顶并陆续安排设备进场进行安装调试。根据公司股权激励设定的业绩目标，明年公司出货目标为10GW，对此公司将有序推进下一步产能扩张。
2、Q1及Q2出货情况，分区域出货情况？今年明年出货情况？
答：今年一季度国内销售约340MW，国外约430MW，一季度合计销售约770MW。二季度国内销售约580MW，国外销售约550MW，二季度合计销售约1130MW。上半年合计销售约1900MW，其中海外销售占比超过50%。今年全年出货目标为6GW，明年出货目标10GW，对此公司将持续拓展海内外市场的销售并有序推进产能扩张以达成业绩目标。
3、组件目前的价格情况，分区域的价格情况如何，是否会影响下游需求？
答：目前最新市场行情182mm和210mm单面单晶组件价格平均约1.97元/W，182mm和210mm双面单晶组件价格平均约1.99元/W，欧洲组件价格平均约0.285美元/W，约1.95元/W。上半年亿晶平均组件销售单价1.94元/W，上半年国内销售单价约1.85元/W，国外约2.03元/W。
8月中旬以来四川等地的工业用电限制对硅料、硅片、电池片产量造成了一定影响，近期硅料价格小幅调高，公司认为上游价格继续上涨空间已经相对有限，但短期内下滑也有难度。预计四季度可能供应链价格相对向下回稳，届时整体需求将有所回温。
4、上游硅料价格持续上涨，公司的应对措施？
答：一方面，对于公司内部的生产和管理上要进一步精进，提高生产效率，提升管理水平，优化供应链。从今年上半年的业绩来看，公司降本增效工作已有明显成效，今年上半年管理费用率同比下降近50%，财务费用率同比下降近30%，毛利率同比增长116%。上半年182mm电池片良率较去年上升5%以上，210mm电池片良率较去年上升15%以上，组件加工成本亦下降了10%。另一方面，公司正在通过扩张产能进一步摊薄成本，公司未来也将向上游布局，提高公司一体化竞争力。
5、公司对未来N型电池技术的布局计划，当前技术储备？
答：公司前期组织了技术研发团队针对N型电池技术的最新发展情况开展了专项调研，并形成了专项调研报告。公司目前有TOPCON电池实验线，完成了182mm、210mmTOPCON组件研发流程及相关产品认证，公司对TOPCON技术、设备、投资成本、厂区布局正在进行选型评估，待时机成熟可快速转化为产能。今年将持续进行TOPCON电池、HJT电池等课题研究。
6、公司公布的激励计划中，未来投资扩张迅速，资金需求量大，如何满足资金需求？
答：2022年半年度，公司实现归母净利润2362万元，实现扭亏为盈，公司经营基本面持续向好，盈利水平稳步提升，截止半年度报告期末，公司货币资金余额30亿元，可以满足未来投资扩产的前期启动资金需求。公司正在开展银行及非银金融机构的授信申报工作，目前进展顺利。公司2022年还推出了非公开发行股票计划，后续预计还会有13.02亿元的定增股票认购款可以置换前期投入和补充流动资金。此外，勤诚达作为公司第一大股东，给与了公司10亿元人民币的授信额度，2022年一季度，勤诚达向公司提供了4亿元的免息借款。随着公司经营业绩好转，市场对公司的信心也会不断增强，公司融资能力也会随之提升，融资方式也将更加多样化，例如可转债等现阶段不能进行的融资方式。
7、公司是否有布局上游的计划？
答：现阶段上游价格居高不下，公司为减轻组件端的成本压力会考虑对上游产能进行布局，公司投资团队前期陆续赴国内相关省市实地考察调研，将适时在水、电、土地、人工、产业扶持政策较优的地方开展包括但不限于拉棒切片等环节产能的投资。
8、上半年海外市场销售业绩突出，原因是？未来海外出货目标？主要什么区域？
答：一方面现阶段全球光伏装机需求维持高景气，彭博新能源财经（BNEF）也再次调高2022年度全球新增装机预期至238GW，中国光伏行业协会也将我国2022年度新增装机容量预期提升至85GW-100GW，光伏市场需求火热。2022年上半年，公司海外业务发展形势较好，海外项目在手订单充足，海外销售团队目前接近完成全年销售订单。一方面，公司加大了对海外销售队伍的建设，从头部企业引进了经验丰富的管理人才和业务精英，并加大了海外市场广告投入等宣传力度，不断提升“EGING PV”的全球知名度。另一方面，受俄乌战争等复杂的国际形势影响，欧洲地区的能源价格上涨较快，欧洲地区对于光伏新能源相对低廉的发电成本和用电成本的接受度更大，间接提升了包括欧洲在内的海外地区对光伏组件的需求量，市场空间进一步扩大。2022年上半年，公司海外出货量已超过国内出货量，为进一步抢占国际市场和提升公司盈利能力，公司会进一步加大海外出货的占比，未来海外销售占比预计占七成左右。现阶段欧洲光伏装机需求旺盛、消纳能力强，仍为公司主要拓展区域，此外，南美、澳洲、东南亚等地也是公司重点业务拓展区域。
9、公司目前分布式业务和BIPV业务的情况？
答：公司目前持有约30MW的分布式光伏电站，公司在2022年重新组建了电站开发部门，专注于分布式光伏的开发业务，且公司于2022年与中山公用成立了主营分布式电站业务的合资公司，结合股东双方各自资源、技术、市场、业务等优势，深入开展了相关业务。公司自己的开发团队还在长三角及周边地区开发拓展了相关分布式项目，取得了一定的进展。BIPV业务方面公司已经设计出新产品，当前开发产品主要有幕墙组件、单玻彩色组件及中空玻璃组件。目前已申报相关专利，后续将继续进行更多专利设计。目前已完成产品研发及样品制作，公司将持续储备成熟工艺技术参数，并视市场情况适时推出特色产品。

	附件清单
	无

	日期
	2022年8月23日




