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浙江大元泵业股份有限公司
2022年投资者关系活动记录表

编号：2022-001
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研    □分析师会议    □媒体采访
□业绩说明会      □新闻发布会    □路演活动
□现场交流        □其他

	参与单位
	安信证券、中银证券、招商基金管理有限公司、深圳市凯丰投资管理有限公司、杭州亘曦资产管理有限公司、上海玖鹏资产管理中心（有限合伙）、上海利幄私募基金管理有限公司、华夏财富资产管理有限公司、上海领久私募基金管理有限公司、华泰柏瑞基金管理有限公司等机构投资者共计64人。

	时间
	2022年8月23日

	地点
	线上电话会议

	公司接待人员
	董事会秘书：黄霖翔

	[bookmark: _GoBack]投资者交流主要内容和介绍
		本次投资者关系活动通过线上电话会议的方式进行，公司接待人员与投资者进行了沟通交流，主要内容如下：
1、公司上半年热水循环屏蔽泵近期订单情况？主要是受到哪方面的拉动？
答：上半年公司在相关领域的外销订单上升，该板块业务取得了较好的增长。外销订单上升的主要原因一个是下游的需求出现增长，另一个是由于公司相较国外厂商具备更稳定的产品交付能力，产品的渗透率得到提升。
2、半年报里披露下游需求较好，公司后面家用屏蔽泵有没有产能扩张的计划特别是高效节能屏蔽泵的产能规划？新增产能投产需要多久？
答：（1）目前公司在合肥的产能是相对固定的，家用屏蔽泵这块原产能最开始是非节能型传统产品，因此针对目前下游节能型产品需求上升的趋势，公司目前主要通过对传统产线进行升级、改造来匹配下游客户的产品诉求。
（2）在新增产能规划这块，一直以来公司均有意向在合肥拿地进行屏蔽泵产能扩充，前期公司相关公告中也有体现。目前该项目还在前期，未进入施工阶段，实际产能尚未最终确定，后续如进入正式施工环节，预计项目进度将会提速。公司将及时关注项目最新进展，并根据项目调整情况及时履行信息披露义务。
3、公司做屏蔽泵产品特别是高效节能屏蔽泵产品的优势是什么?
答：屏蔽泵产品特点决定了该行业具备一定的技术门槛，一直以来公司能够专注于主业，在屏蔽泵领域通过长期的研发投入形成了适用于家庭、工业、汽车三个领域的系列产品。而正是对产品及主业的专注和不断投入，公司现有核心产品能够率先在国内市场推出、赢得行业先发优势，也基于此，经过多年发展新沪品牌及新沪产品均已在市场取得了一定的知名度和美誉度。
4、我们之前可转债募投项目里提到有一个 400 万台的泵的技改项目，还有一个300 万台的新增产能项目。分别是什么用途？
答：此次募投项目为民用泵产品，主要为陆上泵、潜水泵系列产品，跟家用屏蔽泵这块没有相关性。
5、公司热泵相关销售情况如何？客户有哪些?未来市场拓展计划是怎样的？
答：公司目前能准确识别和统计的流向该领域的销售数据半年报中已经有披露，占公司现有销售比例仍然较低，客户包含威能、格力等境内外企业；在市场端，作为新兴的应用场景，公司将加大该领域的业务拓展力度，通过突破重点客户和重点市场，树立品牌美誉度及知名度，把握市场发展机遇。
6、公司家用屏蔽泵、工业泵、民用泵等产品之间价值量的区别是怎样？
答：公司目前产品系列中工业泵和燃料电池泵的单台价值量更高，其中工业泵的单台价值能够达到几万块，家用小型屏蔽泵和民用泵因为属于家电产品配套和通用日常机械，相对单价低很多。
7、据了解，海外家用热泵龙头还是用海外品牌屏蔽泵为主。请问咱的产品跟海外比性能差别在哪？ 
答：在家用领域，相关产品性能上不会有特别大的差别，不存在代差。
8、公司屏蔽泵具备一定的技术门槛，针对技术人员公司有无股权激励计划？
答: 公司在2020年做了一期股权激励，今年是首次授予部分的第三个考核年份，后续是否继续做要看公司的安排。
9、民用泵上半年同比下降了20%，下半年趋势展望？
答：7-8月份以来全国部分地区干旱比较严重，对该板块部分产品的潜在需求在提升，因此公司最近在做促销，希望能够抓住这一市场窗口期提振产品销售。但从整体上看，今年下半年行业下行压力仍比去年较大。
10、毛利率连续两个季度环比提升，后续这种趋势还会延续吗？
答：过去几个季度对公司毛利率影响最大的还是在成本端，未来如果大宗商品价格能够维持在现有水平甚至进一步下滑将对公司下半年毛利率产生正面影响。
（因电话会议投资者未签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单
（如有）
	无

	整理日期
	2022年8月23日



