证券代码：603992

证券简称：松霖科技
厦门松霖科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2022-008
	投资者关系

活动类别
	(特定对象调研      □分析师会议       □媒体采访      (业绩说明会

(新闻发布会        □路演活动         (现场参观
   (电话会议

	参与单位
	安信证券、深圳高申资管、德邦证券、方正证券 、太平养老 、华创证券 、浙商证券自营、长信基金、泰康资产、博时基金、东方自营、东吴证券、光大保德信基金、广发基金、合煦智远基金、华夏基金、嘉实基金、金鹰基金、聚鸣投资、平安养老保险、融通基金、上海煜德、深圳易同、深圳泽鑫毅德、万家基金、西部利得基金、阳光资产、永赢基金、长城基金、招商基金、招商信诺资管、招银理财、中庚基金、中国国际金融、中信保诚基金、中金证券、中加基金、招商银行私行部、银华、兴全基金、鹏华基金、诺安基金、广州航长、歌斐资管、东证资管、深圳尚诚资管、兴业证券、进门财经、太平洋资管、生命保险资管、建信基金、摩根士丹利华鑫基金、中银理财、国信证券、上海途灵资管、光大理财、长城证券、浙商证券资管、泰康资管、中欧基金、华福证券、民生证券、新华基金、中信建投、平安养老、招证资管、长江养老、财通证券、尚近投资、国盛证券、永城保险资管、中国人保资管、海通证券

	时间
	2022年8月

	地点
	厦门松霖科技股份有限公司

	上市公司
接待人员姓名
	董事会秘书吴朝华女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	互动交流摘要：

1、今年上半年“健康硬件IDM”业务的收入增速较快，剔除了倍杰特还有双位数的增长，请问增长的原因是什么？是公司下游品牌客户业务增长？还是公司与客户合作的品类增加？或是公司产品的市占率有明显提升？
答：上半年收入增长较快的原因是多样的，第一，公司开拓了不同品牌类型的新客户；第二，公司新产品合作项目增加，主要是五金龙头的功能性项目开发，如智能类、电子类、集成类等功能性龙头项目取得了新老客户的认可；第三 ，美容健康品类的增长趋势较好，作为公司的新品类其增长多数是新客户新项目。
2、今年上半年“健康硬件IDM”业务实现2.2亿左右的利润，剔除“松霖·家”业务亏损、汇兑损益等因素后，公司上半年的净利率维持在15%左右，公司能否从产品结构、产品价格及原材料等方面对净利润进行拆解？

答：今年上半年“健康硬件IDM”业务剔除倍杰特合并数据来看，其毛利率较去年同期是有所增长的。汇率方面与去年同期相比影响不大，原材料价格较去年同期相比更高，在这种情况下公司的“健康硬件IDM”业务的毛利率有所增长的主要原因是公司产品构成发生了变化，今年五金类产品如龙头的市场更好，美容健康产品占比有所提升，同时公司也引入了不同类型的新客户，因此整体表现出公司毛利率增长的态势。
3、今年汇率贬值，请问公司今年是否有与客户重新调价？

答：公司与客户有价格联动协议，若汇率波动达到调价标准，双方会按协议提出调整价格的要求。
4、今年美元升值比较多，正常是加大公司的收益敞口，但是为什么从年报数据来看并没什么收益敞口？

答：公司锁汇的目的是降低汇率波动对公司利润的影响，所以公司在手的套保锁汇签约金额长期保持一季度的业务量，并根据最近一季度的业务量做滚动调整。

目前虽然美元升值，对公司是比较有利了，但是汇率波动存在不确定性，为了降低汇率波动对公司利润的影响，公司还是需要继续做套保业务。

5、“松霖·家”今年上半年亏了7,000万，请问未来两三年的亏损额是会收窄还是扩大亏本？

答：“松霖·家”目前处于研发、铺店阶段，但是未来两三年的亏损将会逐步收窄。

6、“松霖·家”未来开店的资本开支会比较大，公司对此的规划是如何？是否会考虑以“松霖·家”业务的项目做融资？
答：“松霖·家”开店的资本开支是在公司可控范围内，公司短期内不会以“松霖·家”业务融资。
7、“松霖·家”之前定的扩张计划是否有改变？
答：“松霖·家”业务的扩张计划有所调整，更加稳步推进。


	附件清单
	无


