证券代码：600363                                    证券简称：联创光电
江西联创光电科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：20220926
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□电话会议            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	中信证券：周家禾；东方证券：丁昊；光大证券：何昊；安信证券：杨泊睿；国联证券：孙树明；西南证券：韦蕾；天风资管：殷成刚；东方阿尔法：刘明；泓澄投资：朱昊宁；中财绿汀投资：周汀；丹桂顺资产：钟震；钧泽基金：余辉武；亘泰投资：陈帝伊；福汇资本：傅晓林、付伟、黄忠、杨辉龙；逐流资产：文训能；进化基金：孙亮；江西金控：王佳慧以及个人投资者、下游意向客户等约30余人。

	时间
	2022年9月26日

	地点
	哈尔滨市东轻公司生产车间及会议室

	上市公司接待人员姓名
	联创光电董事会秘书：邓惠霞；

联创超导营销副总：周光福；

东轻公司：刘显东、聂焱、方旭、付玉梅。

	投资者关系活动主要内容介绍：

联创超导历经近十年的科技长投，倾心打造的高温超导感应加热设备，在中铝集团东北轻合金有限责任公司（简称：东轻公司）开启商用征程。该设备于 2021 年 12 月 14 日起运前往东轻公司，完成设备安装及调试，进入到客户的实际生产作业中，并于 2022 年 3 月 18 日完成超导加热设备验收，各项性能指标、节能指标合格。

本次活动邀请了证券研究员、投资机构、融资租赁公司、个人投资者、下游意向客户等各界嘉宾前往东轻公司，现场考察并见证了设备运行效果，并与东轻公司相关领导就超导设备半年来的使用情况进行了深入交流。

二、提问环节

投资者的主要提问及相关回复情况如下：

问题1：超导并线生产有哪些难点需要克服？对产线的改造大不大？

回复：超导加热设备与传统加热设备相比，对场地、供电设施等并无特殊要求，无需特别改造，设备到厂后仅需1个月左右时间即可完成安装调试。由于超导设备智能化程度更高，生产人员反而有所减少，可节省一定的人工成本。因此，满足客户生产参数及上下衔接工序要求的超导加热设备，与原产线基本可直接匹配，设备的并线生产较为容易，对原产线的改造极小。
问题2：超导设备使用与传统工频炉、燃气炉对比，需要额外做哪些员工培训，对操作工人有何要求？如何杜绝员工操作不当导致的机器损坏风险？
回复：尽管超导设备是高科技产品，但在设计过程中，已充分考虑到其安全、稳定、易操作、易维护等特性，设备的控制系统智能化程度较高，所有生产和控制程序均通过操控台可实现简单直观的操控，对生产工人并无特殊要求，公司会对工作人员进行系统的、标准化的现场岗前培训并进行考核，确保工作人员熟练使用超导设备后上岗工作，同时公司可远程监控设备运行状态，及时预警不良状态并对现场予以指导，可以极大降低操作不当风险。

问题3：超导设备相较于传统加热设备，其加热坯料的轴向和径向温差变小了之后，会有什么好处？

回复：对锻压成品性能的要求，是随着装备的升级而不断提高的。目前下游装备越来越先进，对工件品质的要求则越来越高。超导设备基于其技术特性，坯料加热后的轴向和径向温差可控制在5°左右，相较于传统加热炉温差控制在25°以内而言，有很大的提升。轴向和径向温差越小，坯料加热的均匀性就越好，坯料内部因受热不均而开裂的情行就越低，同时经锻压后的成品变形量更小，产品晶粒度得到明显细化，综合力学性能得到优化，相应的成品性能就越好，提高了客户面向高端装备市场的竞争力。另一方面，对下工序锻压或挤压来说，可以提升加工工件的良品率，降低加工成本。
问题4：断电等突发事件对超导加热设备有何影响？

回复：超导设备有提供保护用ups（备用电源），断电在2小时以内，超导磁体可以维持正常温度，不会对设备造成任何影响。断电超过2小时以上，会有一定影响，为此我们建议客户配置双路电源。生产线上，断电后一般整条产线也同时断电，超导设备一方面有备用电源，能维持正常运转，另一方面超导设备对工件的加热效率很高，没有预热过程，10分钟左右就能加热到工作温度，可以做到随时加热随时生产，断电对生产线的整体影响较小。

问题5：超导设备具有超强磁场，磁场辐射是否对工人身体健康有害？除了磁场辐射外，是否涉及噪音等其他环保方面的污染？

回复：超导设备已设计为封闭式磁场，强磁场只在工件的加工区域，设备外壳以外，仅有微弱的磁场，不会对人体产生影响，同时我们在设备外围设置0.5米的警戒线，以保证操作工及其他人员的绝对安全。

超导设备本身是属于节能环保产品，可以降低铝棒加热的碳排放量，且不会产生噪音，不会产生额外的污染。

问题6：超导设备更换传统工频炉或者燃气炉，需要经过哪些流程？设备交付周期是多久？安装时间是多久？客户需要准备什么？

回复：超导设备原则上可以直接替换传统工频炉或者燃气炉，不涉及产线改造事宜，故从流程上来说不需要特殊商讨。设备交付周期为3个月左右，安装调试时间1个月左右。客户需提供设备的技术参数要求以匹配其产线的生产需要，以确保公司产品完全融入客户产线实现并线生产作业。
问题7：请问超导设备相较于传统设备有哪些优势？设备替换的经济效益如何？

回复：相较于传统大功率感应加热设备，高温超导加热设备的优势，主要有以下几个方面：

第一，节能。公司高温超导加热设备较传统工频炉节能超过50%（本次东轻公司生产车间现场加热直径482mm、长度1046mm、重量521kg铝棒，折合吨耗电量省电53%），一台公司的高温超导加热设备可为客户年节约用电量600万度以上，设备使用寿命不低于20年。节能给客户带来巨大的经济效益，也能为公司带来较高收益率，非常适用于合同能源管理配合融资租赁的方式来做前期市场推广，设备的用户方和生产方（公司）均不用投入大量资金，可在每年设备节约价值中分成，收益共赢。

第二，高效。原加热炉加热过程需要9小时左右，公司高温超导加热设备的该过程可缩短至10分钟左右，做到随时加热，随时作业，实现锻压工件连续作业，解决了原工序间歇性锻压作业的问题，极大提高了工作效率。加热效率的提升，可以使产线整体生产效率也得到提升，替代更多传统加热炉，进一步提升超导设备的经济效益。

第三，加热效果均匀及温度可控。原加热原理是由外及内，热效逐步深入。公司高温超导加热设备可实现内外同时加热，加热效果均匀，温差可控制在5度以内的极小范围之内，从而提升工件性能和品质，降低高性能材料的成本，提升超导设备经济效益。

问题8：上海节能认证，能在哈尔滨使用吗？中铝东轻本次采购节能设备预计什么时候申请节能补贴？能获得多少补贴？

回复：根据东轻公司反馈，黑龙江省及哈尔滨市都有针对使用节能产品或设备的专项节能补助政策，可以给予设备投资额一定比例的补贴，东轻公司会根据联创超导提供的节能认证证书，向政府申请节能补贴，按惯例，节能补助下发以年度为单位。

问题9：节能认证下来后，对公司超导产品的市场化推广有什么促进作用？企业如何申请节能认证？

回复： 公司高温超导直流感应加热设备顺利通过上海能效中心的节能评审对于超导设备未来的市场推广意义重大，主要体现在以下三个方面：第一，设备成本更低，超导设备基于其技术先进性，设备价格相较于传统感应加热设备更高，节能认证可支持采购超导设备的客户在当地政府申请节能技改补贴，降低客户设备采购成本。第二，市场认可度更高，超导设备是全球首套兆瓦级大功率超导直流感应加热装置，对于下游客户来说，没有任何可直接参考和类比的标准，上海能效中心作为上海市经济和信息化委员会的直属事业单位，其对超导设备的认可至关重要；第三，市场推广更快，通过权威机构的认证，认证评审的相关资料可信度高，降低市场推广难度，减少了客户对超导设备的调研成本，从而提高市场推广效率；

问题10：超导设备的销售模式是什么？不同销售模式下的收入确认依据是什么？

回复： 公司的销售模式分为直接销售、合同能源管理、融资租赁三种，直接销售的收入确认依据是客户验收，合同能源管理按照季度节能收益及分配比例来确认销售收入，融资租赁方式为公司将设备卖给第三方融资租赁公司，当期确认销售收入。

问题11：租赁、能源管理模式需要公司垫付大量资金，如何解决这个问题？有没有具体的计划和措施？

回复： 融资租赁不需要公司垫付资金。合同能源管理方式需要公司垫付设备成本，有一定的资金需求量，公司会根据实际资金状态，合理调配三种销售模型，以确保公司现金流良好。从获取现金途径来看，除了公司正常经营性现金流较健康之外（经营活动产生的现金流量净额为1.94亿元），公司目前的资产负债率较低（不到50%），银行授信度使用空间较大，适当提高负债率就能满足资金需求；公司还可以通过资本市场再融资，以及对宏发电声优质股权投资变现途径，获取现金。销售模式上，公司可使用合同能源管理配合融资租赁模式进行推广，由融资租赁公司承担主要的资金支出，公司和客户的资金量占用较小即可完成设备的推广和使用。公司融资渠道通畅，不存在资金压力。

问题12：公司打算如何做超导的市场推广？

回复： 在市场推广组织架构上，公司正在组建自有市场和销售团队，并在铝加工主要区域设立销售分支机构，以提供更高效的服务。在市场推广工具上，公司将极大发挥东轻公司并线成功的引领示范效应，引导或协助客户用好产品因获得上海节能认证而可享有的技改或节能补贴政策，降低客户采购成本，并对节能增效进行精准测算，让客户理解产品节能经济性和投资回报，用好市场推广工具。
问题13：中铝东轻公司是否还会继续采购超导设备，预计采购多少台？

回复：超导设备经过半年的使用反响很好，设备性能稳定，无异常，超导设备的节能性可以助力企业满足国家和下游客户对上游加工企业的节能降耗要求。联创超导和中铝集团签订了战略合作协议，设备采购意向已非常明确。目前中铝集团2000吨以上的铝挤压生产线有20多条，且已与公司签订了10台超导设备后续采购协议，公司将根据东轻公司产线生产需求，逐步实施。

问题14：请介绍一下超导公司现有订单情况？

回复：超导公司现有在手订单超过10台，包括中大型铝材、锌材、铜材等非磁金属加工企业，预计年内可交付数台，另有熔炼企业已签订合作协议。尽管目前在手订单总量不大，对公司当年业绩暂无重大影响，但超导设备在中铝集团东轻公司今年3月份即完成验收，且目前已运行半年，设备稳定可靠，无异常情况，实现了产品从0到1的突破，本次现场考察验证了产品性能的优越性，目前公司在手订单已累计超过10台，订单的累计正在逐步放大示范效应，对产业化起步阶段的超导公司而言，已实现了商业化进程的较大突破，超导设备技术的先进性正逐步被更多客户所认可，公司对产品的发展前景充满信心。

	附件清单（如有） 
	无

	日期
	2022年9月26日 


