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浙江华康药业股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：20221028
	投资者关系活动类别
	特定对象调研
网络电话调研

	参与单位名称及人员姓名
	（一）浙商证券  钟烨晨
建信养老        章小韩            朴易资产         董国星              
域秀投资        李付玲            涌津             漆昱霏            
磐耀资产        辜若飞            众安保险资管     徐文浩      
浙商证券研究所  盛  超            复胜资产         周  菁
中融基金        陈方园            南方基金广深     李榴心
泰达宏利        刘少卿            熙德博远资本     王珺雪
大成基金        李燕宁            盛泉恒元         周  洲
华宝基金        邢瀚文            南方基金广深     钟  贇
太平资产        曾梦雅            

（二）申万宏源研究院   周超
英大资产        徐文浩            英大保险资产     王文宾
浙商证券        姜守全            上海尚近投资     赵俊
大成基金        段一帆            安中投资         沙正江
华西证券        卢周伟            度势投资         顾宝成
杭银理财        刘艾珠            明世伙伴基金     陈江威
煜德投资        孙佳丽            华富基金         范  亮 
东方证券        翟淑星            九泰基金         陈元君
尚正基金        关凯瀛            同犇投资         刘慧萍
国华人寿        石  亮            华宝兴业基金     徐程惠
东证融汇证券    王笑宇            达诚基金         蔡  霖
农银汇理        杨  伟            鑫巢资本         范承杰
交银施罗德基金  张明晓            银华基金         孙  勇

（三）天风证券  林逸丹、盖元萁
南方基金        钟  贇            呈瑞投资         刘青林
赢动私募基金    王钱维            域秀资产         李付玲
昭融匯利投资    刘子婷            颐和久富投资     米永峰
招商信诺人寿    赵若琼

	时间
	2022年10月27日、28日

	地点
	浙江省衢州市开化县华埠镇华工路18号

	上市公司接待人员姓名
	公司董事会秘书郑芳明、证券事务代表柳强

	电话访谈主要内容介绍

	1、公司介绍
浙江华康药业股份有限公司是一家专业从事研发、生产、销售各种功能性糖醇、淀粉糖及健康食品配料的国家高新技术企业。
面对宏观经济下行，国际环境复杂，疫情散发、原材料价格上涨等诸多不利因素，公司持续秉持“做世界领先的糖醇专家”的企业愿景，贯彻落实“客户至上，精益求精”的经营思想，通过优化组织布局及资源投入，聚焦优势产品，深耕主业，持续推进产品应用和技术创新，减少了疫情等方面对公司经营的影响，业务实现较大幅度的增长。
截止2022年9月30日，公司营业收入158,840.20万元，较去年同期增长33.71%；归属于上市公司股东的净利润25,462.02万元，较去年同期增长38.61%，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润22,973.25万元,同比增长46.40%。总资产370,769.45万元，同比增长23.43%；归属于上市公司股东的净资产为259,114.64万元，同比增长6.44%。
三季度，公司不断推进年产3万吨D-木糖绿色智能化提升改造项目和新增2万吨/年结晶麦芽糖醇节能扩产技改等重点项目的建设，助力公司产能提升、节能减排和业绩增长；同时公司拟发行可转换公司债券，募集99,000万元，助力“200万吨玉米精深加工健康食品配料一期项目”建设，为企业持续发展注入新动力。
2、 Q3业绩哪些品类的贡献比较大，目前海外总体需求比较弱，公司四季度及未来是否能保持良好的增长势头？
截止到三季度末，公司营业收入较去年同期增长33.71%，按产品分类，晶体糖醇产品2022年1-9月营业收入119,035.11万元，较去年同期增长43.01%；液体糖、醇及其他产品2022年1-9月营业收入39,805.10万元，较去年同期增长13.39%。按照区域分类，境内2022年1-9月营业收入76,431.65万元，较去年同期增长11.82%；境外2022年1-9月营业收入82,408.56万元，较去年同期增长64.85%。公司主要产品木糖醇、山梨糖醇、麦芽糖醇2022年三季度销量较去年同期均实现较大幅度的增长。
公司与国内外知名食品、饮料等行业的企业保持良好的长期合作关系，作为主要供应商，他们会和公司就下一年度及未来几年的产能和供应能力进行交流并达成初步意向。根据与客户交流及反馈的信息，未来几年，预计山梨糖醇、麦芽糖醇等产品市场需求增长较快，木糖醇也将保持稳定的增长。为应对市场需求的增长，公司对现有车间实施技改，增加了2万吨麦芽糖醇的产能，并将在定海工业园区一期投资项目适时开展山梨糖醇、麦芽糖醇等新生产线的建设。
3、 舟山定海项目的进度如何，最快什么时候产能落地？
2022年8月11日，公司发布了《关于公司与浙江定海工业园区管委会签订<项目投资协议>的公告》，项目分两期建设，一期计划投资约15亿元，年加工能力100万吨。为了支持该项目的实施，公司于2022年9月6日发布了《公开发行可转换公司债券预案》，拟公开发行可转换公司债券，募集99,000.00万元用于浙江省舟山国际粮油产业园区内的一期项目建设。
目前项目环评、能评等手续正在办理过程中，争取年内开工建设。一期项目建设期为5年，分两个阶段，第一阶段主要以液体糖浆类产品为主，预计建设期1.5年，第二阶段一些高附加值的产品线会陆续投入建设。
4、 看到公司发布了子公司技改项目的公告，请问公司原料自给能力如果？技改项目需要多久才能建成？
木糖醇是公司最主要的产品，2017年至今其营业收入占比均超过50%。2016年在四川宜宾成立联营公司四川雅华生物有限公司、2021年收购了山东高密同利制糖有限公司100%股权，进一步增加了公司木糖原料的供应保障能力。
随着市场需求的增长，国内木糖市场供应趋于紧张，今年5月公司变更募投项目为建设“年产3万吨D-木糖绿色智能化提升改造项目”。该项目采用更为先进的技术工艺和设备，将有助于进一步降低生产成本、节能降耗，促进质量保障和稳定生产，有利于提升公司木糖的供应保障能力，持续巩固完善木糖醇的产业布局，项目建设工期18个月，争取提前建成试生产。
5、 2万吨结晶麦芽糖醇产能爬坡或者业绩释放的时间预期是什么时候？
在新的消费时代，食品制造及食品添加剂行业正经历一场深刻变革，无糖、代糖、减糖消费理念已成为一种新的潮流趋势。近年来，麦芽糖醇市场增长较快，公司对现有车间实施“零土地”技改，利用当前先进工艺技术手段，新增麦芽糖醇产能规模。同时不影响原有生产线的生产运行，实现多条产品生产线的能源效率和生产效率的提升。
由于业绩释放及其规模效应的显现需要一定时间，但根据国内、国际市场销售需求的反馈，以及公司目前该产品的销售增长率，有信心尽快步入业绩释放期。
6、 三季报中提到利润增长的原因有部分是汇兑收益，公司汇兑损益具体有多少？公司会做一定的比例锁汇吗？
美元升值对公司的汇兑损益有一定正面影响，截止到三季度末，公司境外业务收入82,408.56万元，占总营业收入51.88%。美元兑人民币升值，影响本期汇兑损益约2,200万元。
为了规避和防范公司境外业务中因人民币与美元等外币之间汇率变化产生的汇率风险，作为出口业务占比较大的公司，我们一直会做部分的远期结售汇等外汇套期保值业务。
7、 公司对未来国内、国外的营收比例有什么规划或者目标吗？
没有严格的比例区分，基本会按照国际、国内两条腿走路的方式发展。国际方面，功能性糖醇市场发展较早，作为低热量、不致龋齿、对人体健康有益的甜味剂，其被广泛用于食品、饮料、医药、日化等领域，一直保持稳定的增长态势；国内方面，随着国内整体消费观念的改变和生活水平的提高，人们的饮食消费逐渐由温饱型向营养型、保健型转变，功能性糖醇作为重要的无糖、低热量食品原料，将有望更多的走进大众生活。同时我国人口众多，功能性糖醇将有着广阔的发展空间。
8、 现赤藓糖醇生产线已建成，请问市场开发情况如何？
今年国内新增赤藓糖醇产能较多，导致市场出现了供过于求的局面，市场价格持续走低，为开拓市场带来了一定的影响。公司在几年前已经着手对赤藓糖醇开展市场调研和客户培养工作。2021年，公司承办了全国食品减糖高峰论坛等多次行业会议，市场上主流的饮料企业受邀参加会议，公司与行业专业人士和上下游厂家进行了充分的沟通和交流。公司“年产3万吨高纯度结晶赤藓糖醇项目”于2022年5月底试车成功，并开始正式投入生产。部分原有合作基础的客户公司已形成销售，并开发了一些新客户。接下来，我们将着重做好以下几方面的工作：
（1）大客户的供应商审核通常比较严格，审核周期较长，部分大客户仍处在审核阶段，我们将会做好供应商审核工作；
（2）在较早之前公司对生物发酵技术就开展研究，特别是近些年，公司成立了杭州研究院、建立发酵中试线，对生物发酵技术进行优化。未来，我们将不断对生产线各个细节进行完善，进一步提高产品质量、保证供货的稳定性，降低生产成本，为将来市场好转做好准备；
（3）根据目前赤藓糖醇市场的总体供需情况，预计市场进入比较理性的状态需要一定的时间，因此公司考虑在保留一部分赤藓糖醇产能的基础上，对产线进行一定的技改，生产其他相关的产品，提高产线的总体利用率。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2022年10月28日



