


证券代码：603970                                   证券简称：中农立华

中农立华生物科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2022-03
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研     分析师会议 
媒体采访          业绩说明会 
新闻发布会        路演活动 
☑现场参观         ☑网络会议 
一对一沟通        其他        

	参与单位名称及人员姓名
	天风证券股份有限公司 吴立、林逸丹
中泰证券股份有限公司 王佳博
招商证券股份有限公司 熊承慧、施腾
华创证券有限责任公司 张皓月、吴宇、杨晖
中信建投证券股份有限公司 郭祝同
东方基金管理有限责任公司 姜玥祎、梁忻、郭绍珺、蒋英杰
招商证券股份有限公司 张浩宸、张正芳
博时基金管理有限公司 吴渭
北京聚信安盈投资管理有限公司 郭冠宁
国华人寿保险股份有限公司 刘翔宇
上海国泰君安证券资产管理有限公司 张昂
国新证券股份有限公司 秦墅隆
华夏基金管理有限公司 常亚桥
浦泓资产管理有限公司 毛冬
仁桥资产管理有限公司 李远哲
上银基金管理有限公司 黄颢
绍兴宸鑫资产管理有限公司 金瑶琴
深圳前海登程资产管理有限公司 于骏晨
苏州龙远投资管理有限公司 李声农
浙江米仓资产管理有限公司 管晶鑫

	时间
	2022年7月6日、7月7日、8月22日、9月8日、11月1日、11月3日、11月7日、11月8日

	地点
	中农立华会议室（放心厅）、线上会议

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长兼总经理苏毅先生
公司董事会秘书黄柏集先生
公司证券事务代表常青女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	1：管理层介绍公司情况
中农立华是中华全国供销合作总社下属的一家专门从事农药流通和植保技术服务的公司。公司目前主要业务包括作物健康业务、化工业务、联销业务以及国际业务等板块。目前是整个农化流通领域规模最大的一家国有控股上市公司。
近三年来，公司整体发展增速都比较明显，无论收入还是利润规模增速都是在20%以上。公司自成立以来增长的趋势一直是比较稳健的。从上市以来，收入复合增速已达到26%，归母净利润年复合增速也达到了18%。
公司目前致力于打造农化流通领域优秀的国家队，打造集产品、信息和服务于一体的综合性平台。三年疫情期间，公司受宏观影响较小，由于国家对于粮食安全和农业的重视，公司处在农化领域、国家粮食安全最重要的链条上，所以从政策上受到国家相关部门的高度重视。
在公司几大业务板块中，也充分体现了农业在经济相对疲软情况下刚需的支撑作用。尤其从今年业绩来看，增长最快的板块是公司的国际业务，从目前来看，我们的业务已经涉及全世界主要农业国家；从规模和体量上，今年上半年已经基本完成了去年全年的经营业绩。
也正因为公司多年前就开始布局国际市场，包括每年不断地对登记证资源的投入，尤其是在拉美重要市场，例如：巴西、阿根廷、哥伦比亚这些地方，而且今年都陆续开始实现商业盈利，所以我们预计国际业务能够保持一个快速稳健的增长态势。
另一块是国内的作物健康业务，是服务于国内种植户的业务，在近两三年业绩增长非常健康。目前我们在打造“立华为农社”的服务模式，推动着我们践行供销合作社为农服务的理念，在国内无论是品牌影响还是效益方面，都给公司贡献了一个较好的成绩。
化工事业板块也是我们的一大特色，致力于打造国内农化流通领域命运共同体的平台，为上下游客户提供全产业链的支持与服务。该板块近两年来增速也很快，基本平均增速在40%以上。化工板块是从2015年就开始推出原药价格指数，也是目前农化行业里最权威的一个指数导向，价格走势及原药定价为整个行业提供参考，具备非常强的影响力。在国外大型企业采购商当中的影响力也是非常大的。
另外我们今年最新的动向就是参与了公司控股股东关于种业板块改制的项目，我们先以参股的身份，协助控股股东进行整个种业板块的混改，推进种业板快加快向市场化转变，也是中农立华未来会推进“农药+种子”的发展模式。正如行业中跨国大企业，先正达、巴斯夫、拜耳等，推行的模式一样，是我们未来战略的一个重要方向。
展望未来，中农立华的发展还将是以非常稳健、高质量的方向去推进。无论是在国内的现代农业发展过程中，还是在国际农化的供应链及市场端自主品牌的推广当中，我们相信公司都有较好的潜力及较大的增长空间。
2.互动QA
1) Q：公司第三季度收入增速很高，能不能请您介绍一下公司收入增长主要来自于什么业务？
A：公司今年累计到三季度收入增长是30%。从各个业务板块来看，主要是国际业务提供了更多的贡献，该板块比去年增长了将近100%；从地域来看，主要是境外收入的增长，促成了整个立华突出的增长点。
2) Q：国际业务也是公司重要业绩抓手，请问国际业务开展的情况是什么呢？
A: 回顾近三年，国际业务发展增速都是很快的。去年全年国际板块的规模是 28 个亿，今年基本上在上半年就实现了。国际业务这两年是我们重点投入资源去推动增长的板块，一是整体团队本身是有十几年基础积累的，通过以前的客户渠道资源对我们近两三年业务支撑起到了重要作用。二是国内化工事业板块在上游厂家中积累十几年的资源优势，也为国际的供应注入了强大动力。
另外今年上半年我们在重要国家的自主登记证陆续下来了，也陆续实现了商业化销售，未来国际业务在这一块带来的贡献也会越来越大。去做C端业务，这会是我们未来发展的重点，会给公司带来很高的利润率。
3) Q：请问公司作物健康业务目前来说毛利和净利大概在什么样的水平？
A：公司作物健康业务主要是面对广大农户的，传统也叫制剂业务，是面向终端的。这部分的毛利水平还是比较高的，基本在30%以上，净利润能达到10%左右，公司一半以上的人员都属于这个板块，它需要大量的田间推广试验示范，也是我们国内为农服务的主要载体。
4) Q：看到公司也公告收购了中农种业的部分股权，请问进展如何？未来打算如何和种业进行业务协同？种子业务优势在哪里？
A：未来公司会深度介入中农种业的发展，从公司的战略而言，目标要实现“农药+种子”的协同战略。从整个行业形势来看，我们预计在2025、2026年中国的转基因政策会逐步放开，所以“农药+种子”绑定进行发展会是未来公司可持续发展的重要战略方向。
在种业资源这块，公司在农化领域深耕多年，积累了很好的资源。很多合作的跨国大型企业都有优质的种业资源，我们也在跟他们商谈种业的合作方式，未来根据大环境政策的变化，我们会深入推进“农药+种子”的策略，优化资源布局，这将会成为我们重要的业务板块。
5) Q： 转基因推广后对农药会有什么样的影响？公司有什么技术储备上的推进吗？
A：我们从很多年前就开始关注转基因，包括跟各大种业公司在种子类用药，例如种衣剂产品的合作都有很多年的历史了。基于转基因政策大方向的改变，我们从前两年开始已经同业内种子资源比较好的企业开始洽谈未来的商业合作。公司本身定位还是做市场端，所以跟种子公司还是有很强的互补性，种子公司需要我们这样的资源平台为他们提供市场端的服务。
实际上，转基因未来推广的政策会很大程度影响农药产品的结构，也就是刚才讲的“农药+种子”的策略。农药未来是服务于转基因种子的，根据种子现状，在机理上农药匹配种子的方向。所以未来我们对于农化产品的选择和储备，会随着转基因的方向去转型，我们不是生产企业，所以我们对于产品的选择和调整还是有很强的机动性和灵活性的。不论是我们所拥有的市场端，还是储备应用技术方面的资源，都非常有利于公司去适应环境的变化，能很好地匹配政策的转变。
6) Q：目前来说在全球农化行业“农药+种子”算是比较成熟的方式了。那么据您了解来说，在中国市场这种拓展有没有基础呢？或者说这种模式您觉得在中国未来的空间是不是会很大呢？
A: 农业从本质来看，不会因为国家体制的不同或者文化的不同，有太多的发展差异。虽然我们国家对土地的政策、种植户的习惯各方面跟西方不太一样，但是“农药+种子”这种架构是不会变的。种子是一种内在的、源头上的基因，而农药主要服务于作物生长的过程、后天的病虫草害，他们之间的配合是一种非常紧密的关系，保证了生产结果、提升了生产效率。所以这样的模式，并不会因为中国跟西方体制的不同而有太大的差异。
7) Q：最近两年农产品价格的上涨，对于公司是不是正面的影响？
A：近两年受国际环境、大宗商品包括地缘政治的影响，农产品的价格一直是往上走的。对于我们这个行业，带来的肯定是一种正面的影响。因为农化行业更多的是在中间环节，是服务于农产品生产过程中的重要链条。当种植户产出多了，自然会更在意产品产量、质量，那么相应地对其投入的生产资料也就更多。
8) Q：公司经营层面最大的风险是什么？是不是来自行业发展或者汇率波动等外部因素？
A：公司经营层面的风险，尤其像汇率风险，确实是我们很关注的点，像今年汇率波动确实还是比较大的。但作为公司经营层面来讲，我们还是追求经营利润，关于金融上的汇率波动，公司是倾向于把它规避掉，无论是正向的还是负向的。我们一直都采取了远期锁汇的方式将其规避，保证了公司的平稳经营。
从政策风险来说，农业行业是属于刚需性的一个行业。它不会像新能源行业一样有这种爆发性的快速增长，也不会像房地产一样，当国家不重视的时候就会引发快速下跌。从历史上来看，一直都是比较平稳的行业，国家把农业定位于国家稳定的压舱石，像现在这样的动荡局势下，把农业摆在第一位，不仅仅是中国市场，而是整个国际市场的大部分国家都是把这块放在优先的位置上。所以从政策性层面来讲，无论国家怎么变化，对公司经营风险影响不大。
从经营层面来讲，我们应对市场风险、财务风险等都有一套完善的内控体系。立华经营的整体策略是以市场为主导、以轻资产的方式来推动公司高质量发展。
9) Q: 像俄乌冲突这类事件，使得化工原料价格也上涨得很快。从公司的角度讲，我们做产品流通的话，利润率有受到影响吗？以及展望未来，如果价格整体趋于稳定，我们是否有望受益于价格的平稳？能不能请您解读一下。
A：早在俄乌冲突之前，其实环保以及国际大宗商品的大幅上涨都对农化行业价格大幅提升起了很大的推动作用。其实对于市场端而言，价格上升对我们在业绩上或者在利润率上都有一定的帮助作用。对于我们做市场端服务的，价格涨跌并不会很大影响到我们的业绩，因为我们重点打造的是跟上下游供应链的战略合作关系。
[bookmark: _GoBack]另外从趋势上来看，目前主要产品还是处于相对高位，从通胀和大宗石油产品来看，都已经出现了大宗价格到顶的趋势，很多贵金属产品都出现了下跌，所以农化产品从我们的判断来看，也会逐步地稳健地往下走，但是基于我们的经营策略和战略定位，影响应该是可控的。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2022年11月21日





