苏州科达科技股份有限公司
2023年1月投资者互动记录
1、 主要活动形式
☑特定对象调研（详见附表）      ☑机构策略会       ☐路演活动
☐电子邮件     ☑电话沟通        ☑电话会议         ☑投资者留言板
2、 投资者关心的主要问题
1、公司前三季度业绩不佳的原因？
答：公司总部及主要研发机构位于苏州和上海两地，2022上半年该两地先后被疫情封控及前三季度全国各地疫情防控政策影响，出现部分项目延缓、物流不畅、员工出行不便等情况，给公司生产经营及业务开拓造成很大影响。2022年前三季度毛利率也比上年同期有所下降。另一方面公司在国产化等研发领域持续投入，人员的费用支出较为刚性，且公司的业务主要为政府机构为主，受疫情影响，部分地方财政资金较为紧张，导致不少项目出现延缓，回款等都受到影响。
2、公司针对目前业绩不佳的现状，做了哪些改进措施？
[bookmark: _GoBack]答：公司自2022年下半年开始，通过市场判断及战略调整，对部分现有业务进行了梳理及调整，公司为此成立了多个专项行动小组，制定了一系列有针对性的降本增效措施，着力解决优势产品业务开拓、应收账款和库存清理等问题。并对人员结构进行了调整优化，人员规模较2021年初有明显下降,同时也积极寻求、开展新产品的市场空间，通过多项途径提升公司业绩。
3、公司的客户构成有哪些？
答：公司的主要客户集中在大政法及应急、教育等行业。公司的用户群体整体信息化投入比较稳定，用户需求相对复杂，对产品的安全性、兼容性、稳定性要求很高，一旦达成合作，用户粘性较高。此外，公司的客户群体之间或者同一客户内部之间易于互相影响，有利于扩大公司的品牌效应。
4、视频会议、安防监控行业未来发展趋势怎么样？
答：在视频会议行业，国产化和信息安全、分行业应用的逐渐深入，以及政务视频会议云服务和企业云视频会议等模式的兴起都将带来更大的发展机遇。在安防监控行业，城市智慧化进程、安防智能化升级、5G促进的无线监控等都将大大增加监控产品及解决方案的需求量。同时，随着海量视频资源的接入，后端应用及智能化应用需求增长都将会给监控行业带来新的机遇。
除此之外，技术发展越来越向着贴合场景、客户实战的应用方向发展。公司的解决方案有很多也突破了视频会议和视频监控的边界，有的是两者融合的产品，也有跟客户业务流融合形成的硬件、软件和解决方案。
公司不仅具备端到端的视频会议和视频监控全系列产品，更是通过打造以云平台能力基座和数据中台、媒体中台及解析中台为基础的“一基座三中台”架构，构建了包含前端智能、大数据分析与存储、融合通信以及云原生应用等几十种行业智能应用整体解决方案，助力智慧城市建设和行业客户数字化转型。
5、公司在融合通信方面做得怎样？
答： 公司于2019年发布了融合通信调度平台。基于在行业内的中台能力打磨，逐渐演变成为数据融合、能力复用的通信基座。同时，作为通信调度和通信媒体平台，既能整合通信资源，又能提供标准API端口，实现与各类上层业务的快速对接，从而帮助客户解决数据融合、大数据分析及数据共享等政务大数据建设的相关要求，提升政府部门对数据的管理和应用水平。三年多来，融合通信调度平台凭借其稳定而敏捷的性能优势，已在国内公安、应急消防等行业得到广泛应用，也成为了行业信息化建设进程中的明星产品。
6、公司在教育这块业务进展如何？
答：前段时间国家颁布的对高校贴息贷款更新信息化设备的政策对国内高等院校及职业院校改善教学科研条件和信息化建设起了极大的促进作用，也给公司在教育业务板块上带来了更多的机会。公司自组建教育事业部以来，先后推出了智慧教室、电子考场、专递课堂和融合视讯中台等产品和解决方案，积极投身高等院校和职业院校的信息化建设，先后为上海交大、清华大学、浙江大学等众多高校建设常态化录播教室和课程管理系统，帮助客户实现线上线下混合式教学，确保疫情期间“停课不停学”。
7、疫情对公司的影响是否已经消除？
答：公司之前受疫情的影响导致业务开展严重受限以及政府客户受财政因素导致订单需求下滑，现自国家疫情放开以后,公司受疫情影响已基本消除。预期2023年将比之前有较大改善，向好的趋势发展。
8、公司可转债是否会下修？
答：2022年8月公司发布暂不向下修正转债转股价格的公告，目前公司转债的上市时间较短，距离6年的存续届满期尚远。且近期公司股价受宏观经济、市场调整等因素影响较大，未能正确体现公司长远发展的内在价值。等2月再次触发转股价格向下修正条款时，公司董事会将综合判断当前形势，并召开会议决定是否行使“科达转债”的转股价格向下修正权利。
 


附：苏州科达现场接待记录表
	时间
	来访机构简称
	来访人员
	公司接待人员
	调研主题

	2023年1月16日
	海通证券
	董**
	董秘张文钧
投关曹琦
	公司市场、业务、战略等。



