证券代码：600223                                    证券简称：鲁商发展
鲁商健康产业发展股份有限公司投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

√其他电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	天弘基金   开源证券   华宝基金   华福证券 
融通基金   景顺长城   东方基金    海富通

	时间
	2023年1月6日    15:00-16:00

2023年1月6日    16:40-17:40

2023年1月11日   15:00-16:00
2023年1月17日   15:00-16:00

	地点
	线上会议

	上市公司接待人员姓名
	李璐，张红阳,代玮玉，张泰生


	投资者关系活动主要内容介绍

	投资者问题回复汇总
1.关于公司重大资产出售暨关联交易事项的相关情况
公司已于2022年12月30日召开第十一届董事会2022年第三次临时会议，审议通过了《鲁商健康产业发展股份有限公司重大资产出售暨关联交易报告书（草案）》及其摘要等相关议案，并披露了《重大资产出售暨关联交易报告书（草案）》及相关公告。公司于2023年1月13日收到上海证券交易所《问询函》，公司及相关中介机构目前正按照上海证券交易所的要求逐项落实《问询函》的相关问题。本次交易尚需按照相关法律、法规及公司章程的规定履行公司股东大会等相关批准及审核后方可实施。

本次交易完成后，公司将聚焦于生物医药；化妆品；原料及衍生品、添加剂等大健康业务。本次重大资产交易完成后，标的公司员工的劳动关系不变，原由标的公司聘任的员工在交割日后仍然由标的公司按照所签订劳动合同继续聘任，标的公司与员工之间的劳动合同不因本次交易的实施而发生解除、终止。

2.关于公司化妆品业务相关情况
在发展策略方面，公司化妆品业务实施“4+N”品牌发展战略，除专研玻尿酸护肤品牌“颐莲”，专注微生态护肤品牌“瑷尔博士”，精准护肤品牌“善颜”，以油养肤品牌“伊帕尔汗”四大主力品牌外，还孵化有诠润、贝润、UMT、最媄等多个品牌。
收入结构方面，从品牌来看，瑷尔博士和颐莲占比较多；从渠道来看，各品牌差异较大，瑷尔博士和颐莲仍以线上为主，瑷尔博士抖音等直播渠道发展迅速。

产品力方面，公司为研发驱动型企业，科技力、产品力较强，产品配方严谨，相关团队具备足够经验，大多产品添加有硅烷化玻尿酸等专有原料，具备较强的产品力。
3.关于颐莲品牌的相关情况

发展策略方面，颐莲注重品牌知名度和销售双向驱动提升，颐莲补水喷雾继续领跑平台行业类目，颐莲富勒烯精华复购率较高。公司后续将进行品类击穿，围绕玻尿酸的保湿功效进一步丰富产品线，并依托渠道优势及品牌势能扩大销量。
4.关于瑷尔博士品牌的相关情况

品牌定位方面，瑷尔博士定位“微生态护肤”赛道，是国内首个明确定位“微生态护肤”的品牌。
渠道布局方面，瑷尔博士品牌采取线上线下全面布局、多渠道共同发展的思路，线上渠道以天猫旗舰店为主，抖音起量迅速；线下构建新零售体系，拟以单品牌店+商圈店布局全国。
产品线方面，瑷尔博士坚持微生态护肤的品牌定位，推出了系列产品，围绕微生态和抗衰老的关系推出褐藻精华，未来还将沿着微生态赛道及独有成分，不断扩充产品线。
5.关于善颜、伊帕尔汗、诠润、最媄等品牌的相关情况

伊帕尔汗主打“以油养肤”；善颜品牌主打“精准护肤”，为精准肌肤护理高端品牌，2022年上半年入选首批“好品山东”公用品牌目录；诠润切入弱敏感肌赛道，围绕B5精华产品进行发力；最媄为公司近两年新推出品牌，采用中药双向发酵技术，专研名贵中草药护肤。
6.关于原料业务的相关情况
公司旗下山东焦点福瑞达生物股份有限公司是全球领先的透明质酸原料生产基地之一，集透明质酸研发、生产、销售为一体，在透明质酸行业产量及销量均名列前茅，现拥有透明质酸原材料420吨/年的产能，目前生产食品级和化妆品级透明质酸。公司旗下山东福瑞达生物科技有限公司主要开展生物防腐剂和化妆品原料的研发、生产和销售。食品添加剂方面，主要产品有纳他霉素、乳酸链球菌素和复配食品防腐剂等，其中纳他霉素市场占有率在40％以上；化妆品功效原料方面，主要产品有聚谷氨酸、依克多因等。


