证券简称：莱绅通灵             证券代码：603900           编号：2023-003
莱绅通灵珠宝股份有限公司
投资者关系活动记录表
	活动类别
	√特定对象调研
	
	□分析师会议

	
	□媒体采访
	
	□业绩说明会

	
	□新闻发布会
	
	□路演活动

	
	□现场参观
	
	

	
	□其他（请文字说明其他活动内容）

	投资者姓名
	广发证券洪涛先生、包晗女士；星泰投资贾雨朦女士

	时  间
	2023年2月22日 10:00-11:00

	地  点
	公司会议室

	接待人员
	董事会秘书曹颖女士
证券事务代表安松威先生、杨岚女士

	活动内容
	公司董事会秘书曹颖女士与参会人员进行了面对面交流，主要内容如下：
Q1：2022年公司净利润下降较大的具体原因？

答：受宏观经济增长放缓和疫情反复的影响，致使公司各地门店相继暂停营业，整体营业时间大幅减少。同时优化关闭了部分经营效果不佳的门店，主营业务收入有较大幅度下降。公司固定费用和刚性支出仍然较大，促销力度加大也致使毛利率略有下降，虽然加强了费用管控，使得销售费用和管理费用有所下降，但费用整体下降比例小于营业收入下降比例。同时，2022年政府补助和理财收益有所减少。
Q2： 公司目前渠道情况，2023年渠道规划？

答：截至2022年9月30日，公司门店总数为514家，直营相比加盟多一些。2023年公司对渠道拓展有战略规划，在深耕的成熟市场会进一步稳扎稳打，新兴市场会根据渠道规划进行合理布局。
Q3：目前加盟商开店信心如何？

答：随着市场回暖，基于加盟商对公司品牌认可，2023年应该会明显好转。
Q4：2023年1-2月销售情况？钻石镶嵌珠宝首饰市场需求如何？
答：继去年12月疫情政策调整，今年年初以来能感受到市场消费信心逐渐恢复，公司经营有向好发展的趋势。随着国内经济稳步增长、居民收入水平不断提升，镶嵌类珠宝需求有望不断释放，公司通过打造婚恋、悦己、传承等多场景消费产品，能够持续满足广大消费者需求。
Q5：公司管理层对品牌的定位？2023年目标？
答：2023年公司核心目标是提质增效保利润。未来公司仍会坚持品牌差异化定位，通过王室、蓝火真心钻、超级IP蓝精灵三驾马车，全面落地“百年王室珠宝匠”理念，强化IP及资源整合，与其他品牌形成强区隔。
Q6：公司制定的股权激励业绩考核目标是否过于保守？

答：充分调动公司核心团队的积极性，有效地将股东利益、公司利益和核心团队利益结合，去年公司推出了限制性股票激励计划，各期的考核指标是经过充分论证的，具有良好的科学性和合理性，在当前国内外宏观经济形势存在较大不确定性的情况下，具有一定的挑战性，但也是有信心能够做到的。
Q7：公司对培育钻的看法，未来是否会布局？

答：我们一直在关注培育钻石的发展，目前没有考虑布局培育钻石业务。


