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路德环境科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                  编号：LDHJ 2023-001
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          路演活动
现场参观            电话会议
网络会议            □其他

	参与单位名称
	公司于2023年4月28日-5月12日组织多场线上、线下投资者交流活动，中信证券、中信建投证券、银河证券、浙商证券、东吴证券、中航证券、天风证券、建银理财、明达资产、永望资产等90余家机构参与。名单详见附件清单。
重要提示：参会人员名单由组织机构提供并经整理后展示。公司无法保证参会人员及其单位名称的完整性和准确性，请投资者注意。

	时间
	2023年4月28日至5月12日

	地点
	线下会议、网络会议

	上市公司接待
人员姓名
	公司董事长、总经理：季光明
公司副总经理、董事会秘书：刘菁
公司财务总监：胡卫庭
公司质量品控部经理：刘建忠
公司饲料技术服务部经理：张飞（博士）

	投资者关系活动
主要内容介绍
	2023年4月28日-5月12日投资者交流中，公司董事长、总经理季光明携公司高管就投资者关心的问题在合规范围内与调研人员进行了沟通。以下为活动纪要：
一、公司2022年及2023年一季度生产经营情况概述
（一）2022年度业绩说明
1、2022年度业绩概述
2022年，公司实现营业收入34207.97万元，较上年同期减少了10.45%；实现归属于上市公司股东的净利润2592.61万元，较上年同期下降65.68%。
综合来看：公司营收和净利润的下滑，主要有以下原因：
（1）受复杂外部因素的影响，公司河湖淤泥处理业务在运营项目存在开工效率低、施工周期不足、结算验收滞后、新业务订单开展受阻等不利情况，导致该业务收入下降。
（2）公司目前处于产业结构转型升级关键期，基于长期战略发展规划，不断加大对生物发酵饲料业务布局投入。为保证资金利用效率，公司主动放弃承接部分回款预期较长的河湖淤泥工程项目。
（3）公司酒糟生物发酵饲料业务处于布局扩张期：金沙路德全年处于建设期，未形成销售收入；遵义路德、亳州路德和永乐路德项目持续推进，公司业务扩张同时管理人员费用、开办费用增加，加之新增的大量固定资产投资导致折旧费用增加，对公司净利润有一定影响。
2、2022年度主要业务板块经营情况
（1）生物发酵饲料业务创历史新高
在国家倡导节粮养殖，畜牧养殖产业链“减抗、限抗”，白酒产业重视环保循环发展等多重政策利好支持下，公司白酒糟生物发酵饲料以高性价比优势得到下游客户广泛认可。2022年8月，公司完成古蔺路德的技改扩能，产能持续优化，利用率进一步提升，全年白酒糟生物发酵饲料产销量达7.30万吨，创历史新高；产品量价齐升，实现销售收入15842.96万元，同比增长39.37%，占公司全年营收的46.31%，是2022年度公司业绩的稳定器与压舱石。
（2）河湖淤泥处理服务承压明显
2022年，受市场宏观大环境扰动，公司河湖淤泥处理服务存在运营项目推迟开工、产能利用率不足、回款不及时等多重不利情况；2022年度，该业务实现营业收入9946.30万元，同比下滑53.76%，占公司全年营收的29.08%。
（3）工程泥浆处理业务重回历史高位
2022年，受益于稳增长背景下基建项目投资建设复苏，公司工程泥浆处理总量达219.53万方，同比增加77.35%；实现营业收入8242.80万元，同比增加77.39%，工程泥浆处理总量、营业收入等均恢复至历史高位。
3、研发、销售、管理费用分析
公司以创新立核心，持续加大研发创新投入，夯筑技术领先优势。2022年，公司研发实际累计投入额为1616万元，较上年同期增长了1.33%。2022年，公司新增申请受理专利21项，获授权专利28项。同时，公司荣获国家级专精特新“小巨人”企业、湖北省制造业“单项冠军”企业等荣誉。
2022年，因为复杂外部因素的影响，公司河湖淤泥处理服务业务在运营项目存在新业务订单开展受阻等不利情况，销售费用、人员绩效工资、差旅费、招待费减少。全年，公司销售费用较上年同期下降12.04%。
2022年，公司持续推动白酒糟生物发酵饲料业务市场布局，先后设立汇川路德、亳州路德、永乐路德等子公司，随着业务的不断扩张，管理人员费用、开办费用同步增加，加之新增的固定资产投资导致折旧费用增加，使得2022年公司管理费用较上年同期上升16.24%。
（二）2023年一季度业绩说明
1、2023年一季度业绩概述
2023年一季度，公司实现营业收入5574.68万元，同比下降2.39%；实现净利润531.63万元，同比增长26.25%。
2、2023年一季度主要业务板块经营情况：
（1）白酒糟生物发酵饲料业务
一季度，古蔺路德白酒糟生物发酵饲料产能利用率、产品量价较上年同期保持较快增长，实现产品销量1.47万吨，同比增长20.86%；实现销售收入3087.78万元，同比增长27.41%。
（2）河湖淤泥处理服务业务
一季度，河湖淤泥处理业务收入为640.18万元，同比下降75.61%，业绩下滑明显，主要受复杂外部环境持续影响，在运营项目较少，新承接项目处于筹建期，项目开工率、产能利用率尚不足，以及应收账款回收较慢，信用减值损失计提增加。
（3）工程泥浆处理服务业务
受益于基建项目投资建设保持复苏态势，公司工程泥浆处理服务业务实现收入1827.36万元，同比增长180.67%。
3、重大事项及进展情况
（1）向特定对象发行股票事项
2023年2月22日，公司向实控人大股东发行股票的申报材料获上海证券交易所审核通过；4月17日，获证监会审批通过。
（2）股权激励事项
公司发布2023年限制性股票激励计划（草案修订稿），并详细制定业绩考核目标，本次激励股份数合计150万股，分三期考核实施，为第二类限制性股权激励。
（3）项目建设进度
金沙路德一期年产10万吨项目于3月中旬完成主体建设及设备安装、调试，并顺利完成试生产工作，于4月初取得饲料生产许可证并正式投产；
遵义路德项目一期产能5万吨于2023年2月完成土地摘牌，项目建设目前已顺利开工建设；
亳州路德一期产能10万吨项目于2023年2月完成土地摘牌，项目建设目前已顺利开工建设； 
公司募投项目，未来城环保产业研发基地项目已完成各主楼结构施工，计划于2024年二季度投入使用。
4、产品升级助力业务迈上新台阶
扩发酵底物，创高值新品。公司坚持以生物加环保科技双向赋能白酒与饲养行业，在白酒糟资源化利用的基础上，持续加大研发投入，技术工艺进一步扩展到酒企其他酿酒副产物的高附加值再利用，以此打造出“蔺福®”系列新产品。“蔺福®”系列新品较“倍肽德®”产品整体营养成分和饲用价值进一步提升，功能性更加突出。公司目前在赤水河沿岸酱香型白酒核心产区已具备生产“蔺福®”生物发酵饲料的能力。
与此同时，公司经过一年多潜心研发，开发出倍肽德®谷物酒糟糖浆功能性饲料原料，目前计划申请办理生产许可证。该产品是大麦、小麦、高粱、碎米等谷物发酵过程中产生的可溶性物质，结合公司多年的生物发酵和有机废水处理技术，经过系列加工，生产出的一种富含有机酸和小肽，兼具营养和功能性的液体饲料原料。
2、 Q&A
（一）在功能性饲料领域，公司的竞争格局的研判是什么？
答：功能性饲料原料产品的竞争力取决于三个方面：产品品质、产能规模和下游大型饲料集团和养殖集团的专业认可。
在产品品质方面：公司从上游的酒糟原料供应，到产品生产过程中的品质把控，产品出厂的成品检测，建立了严格的质量管理机制，充分保证产品品质。
在产能规模方面：公司定位于功能性饲料原料供应商，为下游大型饲料养殖企业稳定货源是我们的基本义务。而得益于公司较早进军酒糟资源化利用新兴领域的市场先发优势，公司与多家大型酒企锁定酒糟资源，也为产品的产能规模扩张奠定了坚实的基础。
在产品市场认可度方面：公司产品经过长时间的饲喂实验和对比分析，得出严谨的实验数据，体现了产品的性价比优势。此外，公司深耕下游市场多年，产品成功进入首农集团、新希望集团、现代牧业、澳华集团等多家知名终端客户的采购范围，在市场上积累了良好的口碑。
（二）今后，公司在浓香型白酒糟生物发酵饲料方面的规划是什么？
答：公司2022年白酒糟生物发酵饲料业务占比达到46.31%，今年一季度达到55.39%。未来，随着公司在建项目的逐步建成投产和更多新项目的逐渐落地，白酒糟生物发酵饲料业务的营收占比会越来越高。
过去几年，公司紧抓酱香型白酒高速崛起的时代浪潮，先后落地4座酱香型白酒糟生物发酵饲料项目，完成了对酱香型白酒核心产区的覆盖。而对于规模体量更大、市场格局更为成熟的浓香型白酒，公司落地了亳州路德酒糟生物发酵饲料项目。随着公司浓香型酒糟资源化利用技术日渐成熟，公司也在大力开拓浓香型白酒糟生物发酵饲料业务。2023年，公司的目标是力争实现2个新项目的落地。
（三）上游酒糟收购渠道拓展情况如何？
在浓香型酒糟方面：以古井贡项目为例，公司实行的是一对一的酒糟供应，签订了十年酒糟供应合同。
酱香型酒糟方面：目前，公司在赤水河流域布局了4个生产基地，规划产能达到40万吨/年，对应的年酒糟处理量约为100万吨。
根据2022年《贵州省白酒产业发展报告》的数据，贵州省2022年酱酒年产能是60万吨，而近年来，赤水河流域头部酱酒企业纷纷扩充产能，有媒体估计：五年内，酱酒行业年产能将达到100万吨，对应的酒糟量为300万吨，公司产品的原料供应十分充足。
2022年，公司成立了专门的酒糟收购团队，负责公司产品的酒糟原料供应。未来，公司将立足于以解决酒企痛点——高浓度酿造废水排放达标问题——为抓手，与大型酒企建立合作关系，同时做好服务，做好原料采购款支付，保证产品生产原料及时、充足供应。
（四）公司下游客户的结构是怎样的？头部客户的占比如何？
公司下游客户，主要分为两大类：一类是饲料生产企业，其优势在于能够快速起量，但对成本较为敏感，同时对产品质量和持续供货的稳定性明确要求。
另一类是饲养一体化企业。该类企业选择供应商除了产品品质和稳定供货外，更看重产品本身能给养殖过程创造的经济效益，也就是产品的功能性价值。
2023年，随着金沙路德建成投产，公司产品供应能力得到显著提升，将进一步增强公司与现有客户企业之间的粘性，同时也将增进大型饲养一体化企业对公司的信任，助力公司新客户的开发。
（五）未来，酱香型白酒酒糟生物发酵饲料业务是否还有拓展空间？
酱香型白酒糟生物发酵饲料业务，仍有很大的拓展空间。
一方面：当下赤水河流域酱酒各大产区纷纷进行扩产，同时酒企生产的环保要求也在趋严，当地酒企的酒糟、酿造废水等酿酒副产物的处理需求依然迫切，因此，公司将进一步加速业务市场布局，为酒企高质量发展解决后顾之忧。
另一方面：公司依托强大的技术研发能力，纵深挖掘酿酒副产物的再利用价值，推动产品升级，不断开发功能性更强大的产品。
（六）公司2022年的研发支出方面有碱渣项目，但没见到有相关方面的业务落地。请问以后会有相关规划吗？
如何低成本、高效能地实现碱渣处理，是一个世界性的难题。
自2019年以来，公司就成立了专门的碱渣处理技术研发团队，并进行相关的研发实验，研发成果通过了院士团队的评审，现已被相关单位所采用。
未来，随着环保政策不断趋紧，环保需求逐步释放，公司碱渣处理技术研发也将迎来产业化项目落地，届时，公司会第一时间予以公告。
（七）除了白酒糟之外，公司是否有向其它糟渣拓展的计划？
白酒糟只是众多酿造副产物中的一种，其它酿造糟渣如啤酒糟、醋糟、酱油糟，以及红薯渣、苹果渣、蔬菜尾菜等厨余副产物，都可以作为生产生物发酵饲料培养基的一部分，具备开发利用的价值。
公司优先选择白酒糟资源化开发，是因为白酒产业拥有广阔的市场体量，且近年来呈现出高速发展的态势，尤其是酱酒产业的快速崛起，形成了巨大的产业风口。因此，以白酒糟切入食品饮料糟渣资源化利用赛道，有助于公司快速实现规模增长，让公司发展步入一个新台阶。
白酒糟之外，公司目前也在有条不紊地推进其它糟渣资源化利用的研发项目，为将来的业务拓展做技术储备。有机糟渣发酵生物饲料领域，未来还有广阔的发展空间，公司将沿着这条路一直走下去，不断实现公司的增长。

	附件清单
	详见附件

	日期
	2023年5月12日



附件清单（排名不分先后）
	单位名称
	参与人员
	
	单位名称
	参与人员

	淳厚基金
	翟羽佳
	
	凯丰投资
	王东升

	华夏基金
	彭海伟、李柄桦、刘文成、刘海泉
	
	东海基金
	杨恒

	平安基金
	周金菲
	
	五地投资
	郝润祺

	中融基金
	陈方园
	
	煜德投资
	程跃

	安信基金
	梁明琨
	
	感叹号投资
	谭永平

	中信建投
	吴广浩、周紫光
	
	道杰投资
	罗天哲

	百嘉基金
	黄超
	
	达晨财智
	肖冰

	惠通基金
	刘利钊
	
	中庸资本
	Julian Wang

	同犇投资
	刘慧萍
	
	东吴证券
	袁理、陈孜文、任逸轩

	相生资管
	苏文晶
	
	国信证券
	李依琳、杜杨

	梭罗资管
	鲍丹
	
	长城证券
	罗丽文

	嘉泰基金
	王域楷、王飞
	
	中信证券
	施杨

	瑾扬私募
	黄亮
	
	华创证券
	陈鹏

	明达资管
	肖铎
	
	中金公司
	曲昊源

	弘茗(上海)资管
	周鋐亮
	
	中航证券
	李若熙、陈翼

	域秀资管
	许俊哲
	
	华福证券
	赵欣文

	卓晔私募
	张帅
	
	天风证券
	戴飞、胡冰清、王强

	沣相投资
	杨宜洋
	
	银河证券
	严明、陶贻功

	信得宝投资
	江明
	
	广发证券
	荣凌琪、石颖、许洁、李炼

	安卓投资
	钟平昌
	
	开源证券
	陈钟山、方勇、张宇光、王金枝、陈曼丽、尤奕新

	维京投资
	王冲、王松超
	
	国泰君安证券
	邵潇

	算话私募基金
	黄爽
	
	德邦证券
	余倩莹、徐偲

	华福证券
	陈若西
	
	武汉华工科技投资管理有限公司
	孙永昊、饶雪、潜丹

	华泰证券
	胡知
	
	紫旭国际投资
	柳希志

	东方证券
	李少甫
	
	佳禾佳兴
	王山

	招商证券
	胡思蓓、何怀志、任龙
	
	兴业银行
	孙春年

	兴业证券
	金含、汪润、林佳雯
	
	长江证券
	任楠

	浙商证券
	张家祯、杨骥
	
	互联网域名系统国家工程研究中心
	卢文哲

	瑞信证券
	苏洺辉
	
	民生证券
	张玲玉

	招商证券
	李俊
	
	狐尾松资管
	丁凡

	泰康资产
	李金桃
	
	颐和银丰
	刘锡宇

	中国人寿保险
	王鑫伟
	
	国联人寿
	王承

	国信证券
	肖彬、余方升
	
	国泰慧成
	华超

	中泰证券
	唐朝
	
	星石投资
	王荣亮

	财中投资
	俞云平
	
	卧龙私募
	韩思颖

	达济资产
	L@W
	
	中庚基金
	胡坤

	凯石投资
	唐楚彦
	
	西藏青骊
	丁昶

	国寿安保
	王达
	
	工银瑞信
	袁辰旻、齐欢、何崟、
李磊

	湘财基金
	丁洋
	
	新华基金
	夏旭

	泉胜投资
	石磊、陈文韬
	
	淳元基金
	祁晋禄、王贺

	天弘基金
	王帆、马雪薇
	
	宝盈基金
	张若伦

	华商基金
	范一帆、崔志鹏、何奇峰
	
	中信资管
	史册

	东亚前海
	汪玲
	
	中邮基金
	王欢、李泽坤

	永望资产
	黄树军
	
	人保养老
	徐椰香、王晓琦、周依静、于文博

	国新自营
	易浩宇
	
	宏利基金
	史佳璐

	长城财富
	杨海达、侯文杰
	
	银华基金
	郭思捷

	大家资产
	钱怡、李德宝
	
	——
	——
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