无锡农村商业银行股份有限公司
投资者关系活动记录表

日期：2023年 6月15日 
	投资者关系活动类别
	特定对象调研      分析师会议        □媒体采访
业绩说明会         □新闻发布会        □路演活动
□现场参观           □其他 

	参与单位名称
	国盛证券、创金合信基金、汇添富基金

	时间
	2023年6月15日下午3:30 – 5:00

	地点
	现场交流方式

	上市公司接待人员姓名
	无锡农村商业银行董事会秘书、证券事务代表、个人金融部总经理、普惠部总经理、监事会办公室主任、风险管理部副总经理、计划财务部总经理助理及董事会办公室相关人员

	投资者关系活动主要内容介绍
	接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况












附件：

会议纪要

    1、金融市场竞争日趋激烈，在大力推进普惠金融的背景下，无锡银行是如何应对同行特别是大行的竞争？
首先我们要拥抱竞争。无锡银行自成立以来，一直与同业公司相互借鉴学习、相互竞争、共同成长。其次我们要错位竞争，本行坚定支农支小定位，坚持稳中求进，主动转型求变，业务经营保持稳中有进的发展态势。第一，本行坚持初心使命，服务实体加力推进。倾力服务乡村振兴，扎实开展农业经营主体信贷直通车“乡村行”活动，深入推进乡村振兴试点示范工作；第二，本行坚持守正创新，金融服务加力夯实。践行金融为民初心，持续推进创新，更好满足不同市场主体多样化金融需求。持续丰富“智慧+”系列金融场景，赋能民生服务；第三，坚持靶向发力，风险防控加力提升。坚持审慎合规经营理念，沉着应对经济下行带来的风险挑战。
    2、2022年受外部环境走弱影响，信贷投放不及预期，今年信贷投放的目标如何，具体对公、零售等各项贷款投放的规划如何？ 
2023年，我行将坚定围绕战略转型目标和全年经营发展目标，紧扣普惠零售贷款投放的主旋律，持续加大对三农、普惠小微和零售类贷款的资源支持力度，进一步提升其贷款占比。
3、我们如何进行风控管理，和之前的大对公业务相比，小微的风控有哪些优化和特色？ 
相较于大对公业务，小微企业财务信息不准确，企业与银行间信息不对称，普遍财务管理水平不高。今年初，综合对宏观经济形势的分析判断，本行明确“增量、扩面、降本、提质、控险”的业务目标，对授信政策重点领域（行业）进行了优化调整。随着数字金融的快速发展，我行持续推进“数字化+智能化”的风控体系。一方面，建设完善数字化风控中台，建立以“数据+模型+规则”的数字化风控体系，贯穿信贷业务各环节，形成全流程线上闭环风控管理体系；另一方面，进一步丰富数据来源和积累，联动流程优化定期调整风险阈值，提升业务产品的灵活性和韧性。构建数据集市，将“千人千面”的传统调查模式和技术嵌入到数字化体系，大大缩短业务流程，在增强风险管控能力的同时，有效提升客户的体验感，形成具有本行特色的数字化风控体系。


