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投资者关系活动记录表

编号：20230727
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        (分析师会议
(媒体采访            (业绩说明会
(新闻发布会          (路演活动
(电话会议           (其他

	参与单位名称及人员姓名
	东吴证券：马天翼、王润芝；浙商证券：王华君、刘村阳；天风证券：吴立、周新宇；民生证券：宋晓东；平安基金：神爱前、黄维、薛冀颖、季清斌、刘杰；易方达基金：何信；兴证全球：李逸旻、沈度；富国基金：肖晶、王佳晨、徐智翔；汇添富基金：董霄、李威、李泽昱；聚鸣投资：唐权喜、刘晓龙、涂健；中邮基金：刘星辰；国泰基金：施钰；泰康资管：袁毓泽、徐航、周昊；华夏久赢：桑永亮、周义；朴道基金：张士强；东方红（东证资管）：蒋蛟龙；东方阿尔法：李名雅；淡水泉投资：任宇；格林基金：刘赞、梁亚辉；泉果基金：张希坤、李学涛；中财绿汀投资：朱邦龙；广发基金：赵古月；磐厚动量：孟庆锋；嘉实基金：汪伦蔚、刘晔、王雪松、彭民、岳鹏飞、安锋；淳厚基金：杨煜城；宏桥基金：高坤；青骊资产：李署；浙商资管：蔡玮菁；国泰人寿：曾少聪；国信资管：陈荟萃；红骅投资：陈杰；凯石基金：陈晓晨；长安基金：戴晨乐；西部利得：侯文生；创金合信基金：郭镇岳；三鑫资产：冯强；趣时资产：胡奕帆；中信证券资管：李宝康；中泰自营：李硕文；鹏华基金：李韵怡；慧珠投资：刘冠平；中信建投自营：刘岚；汇华理财：王国强；东方证券自营：王树娟；筌笠资产：颜敏浩；钧泽基金：余辉武；东北证券自营：张景煜；中邮人寿：朱战宇；King tower Asset Management：Wise Lui；交银：张春雷；华安基金：胥本涛；等229家机构。

	时间
	2023年7月26日20:00—21：00、

2023年7月27日9:00—10:00、

2023年7月27日15:00-17:30

	地点
	线上会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：邓惠霞；

证券事务代表：胡仁会；

投资者关系经理：蒋定杨。

	一、投资者关系活动主要内容介绍：

2023年上半年，公司通过优化产业结构，在基本稳定主要业务收入规模的基础上，不断提高收入含金量。实现主营业务收入16.37亿元，较上年同期下降24.41%；实现归属于上市公司股东的净利润2.15亿元，较上年同期增长20.06%，二季度实现归属于上市公司股东的净利润1.21亿元，环比增长27.63%，产品综合毛利率18.08%，相较去年同期增加6.27个百分点，产业升级效果明显。各重点板块具体介绍如下：
1、 激光板块
激光产业自2019年开始研发，已形成了从“泵浦源”器件产品到“激光器”集成产品，再到“光刃系列”整机产品的完整的产品体系。器件、集成、整机均可对外销售。

2023年上半年，激光系列产品实现主营业务收入12,063.88万元、净利润3,170.27万元，较上年同期分别增长14.49%和33.9%，该项业务实现稳定增长。

中久激光泵浦源、激光器、激光电源等项目订单饱满，产能处于满负荷生产状态，公司持续跟进对接特殊领域、科研领域潜在客户，并根据业务发展规划，有序扩充产能。第二代新型激光反制无人机产品光刃-Ⅱ顺利完成研制并通过验收，器件方面，推出更轻巧、更高电光效率、更高亮度的激光器件产品并量产，不断升级优化已研制装备，推进激光反无人机装备生产定型，公司激光系列产品矩阵更加丰富，产品领先地位得到了进一步巩固，激光产业延续高速发展态势。
2、 高温超导加热设备板块
2013年开始研发兆瓦级高温超导加热设备，经过近十年的长期投入，取得了一系列重要进展，2022年，联创超导首台套高温超导感应加热设备交付中铝东轻、获批牵头制定超导感应加热装置国家技术标准、荣获上海市能效中心颁发的节能产品认证证书。截止本报告期末，高温超导感应加热设备已累计交付8台设备，在手订单突破60台，并积极开拓基于高温超导磁体技术的其他应用场景。
2023年4月20日，公司参股的联创超导与其客户中铝东轻在其生产车间联合举办了主题为“世界首台MW级高温超导感应加热装置投产仪式”的活动，此次产品推广活动邀请了高温超导相关的知名学者、行业专家、下游客户及媒体共同见证了高温超导直流感应加热装置产品首次在中铝东轻并线生产并稳定运行一年，产品的各项节能、效率、品质指标均符合要求。

2023年上半年，在首台成功投产设备的示范效果下，超导感应加热设备市场化进程迅速，在推进感应加热设备标准化的同时，有序排产，陆续交付。根据联创超导业务发展战略规划，将不断加深技术研发，开拓高温超导新的应用场景，与硅单晶生长炉设备厂商开展合作，将高温超导磁体技术应用于新型光伏级（N型电池）及半导体级磁控硅单晶生长炉领域。
3、 智能控制器板块
华联电子主营智能控制器，应用场景包括家用电器、健康器具、卫浴洁具、新能源汽车、光伏、储能和工业控制等领域。该业务板块主要由并表的控股子公司华联电子具体实施。
2023年上半年，持续优化产品结构，加大自主开发，强化设计服务，报告期内，公司新能源汽车电子和工业控制领域产品以及光耦产品的生产能力不断提升，布局及开发泛新能源领域新产品和车规产品。已完成DIP4、DIP8 MOS系列对射式平台，车规级超高压1500V光MOS继电器，814、214等AC输入晶体管光耦，单球贴片接收头，BT基板贴片红外LED 等多项产品的开发及量产，产品结构调整初显成效。同时，公司继续加大国内外市场开拓力度，公司建立以大客户经理和技术开发经理组合的大客户“小分队”运作模式主动对接客户，紧紧抓住销售、研发两条主线，设定共同目标，聚焦客户服务，满足客户需要快速反应的需求，不断践行了华联“跟随大客户共同成长”的长期战略，保障了公司整体平稳运行。
4、 股权投资业务板块

主要的长期股权投资为（1）对宏发电声20%的参股；（2）对北方通信33%的参股。近年来，宏发电声和北方通信收入增长稳定，故该两项长期股权投资项目每年能为公司贡献稳定的投资收益及分红现金流。

二、提问环节

投资者的主要提问及公司回复情况如下：

1、 收入下滑、但净利润增长的主要原因是什么？

回复：收入下滑主要是因为背光源板块和线缆板块业务量持续战略性收缩所致，净利润增长主要是因为激光业务稳定增长、背光源板块和线缆板块持续减亏以及投资收益增加所致。2023年公司继续坚定执行“进而有为、退而有序”的经营方针，持续针对背光源板块和线缆板块进行整顿和清理，2023年上半年，背光源和线缆两大板块主营业务收入占比由去年同期的46.36%下降至31.21%，合计减亏约1000万，对公司整体业务的影响逐步降低。
2、 请问贵司高温超导技术在其他应用领域的拓展情况？
回复：联创超导自2013年启动“1+N”系列的高温超导磁体和感应加热设备项目，已经积累了大量的高温超导磁体制备的产业化关键技术，拥有国际唯一突破饼式结构、螺管结构、无感结构、跑道结构、D型结构等全系列高温超导磁体技术，并且全面应用于超导工业应用及能源领域的团队，高温超导强场磁体可推广应用至超导感应加热、磁控硅单晶生长炉、可控核聚变、超导磁悬浮、超导磁分离技术以及超导磁储能等多个领域。2023年公司持续加深技术研发，开拓高温超导在感应加热领域之外新的应用场景，已与硅单晶生长炉设备厂商开展合作，将高温超导磁体技术应用于新型光伏级（N型电池）及半导体级磁控硅单晶生长炉领域，用高温超导材料制作大口径传导式磁体，无需消耗液氮，制冷成本低，可以满足大尺寸、高品质单晶硅生长所需的磁场强度，可有效抑制熔体对流、熔面温度起伏、降低硅单晶中间隙氧浓度、提高掺杂物的径向均匀性，提高大尺寸硅单晶的质量，预计明年一季度可研制出应用于新型光伏级（N型电池）的原理样机。
3、 为什么超导公司还未形成收入？

回复：超导设备基于其节能的特性，特别适用于合同能源管理配合融资租赁的方式来推广，用户方和设备生产方均不用投入大量资金，可在每年设备节约价值中分成，收益共赢，目前联创超导已交付的8台设备，有6台是采取合同能源管理模式销售，目前尚未到确认节能收益的节点，所以暂未确认销售收入；还有2台设备是采取直接销售模式，由于这两台设备是应用于锌材加工产线，且是2023年上半年新交付的设备，尚未完成产品验收，所以暂未确认销售收入。
4、 请问超导感应加热设备的标准化进程如何？
回复：为推进超导设备批量化生产，超导公司在2023年加速推进高温超导感应加热设备的标准化工作，目前进展良好，传动，机械，电气都已完成标准化设计。整体设备按加热铝棒直径划分，已确定大，中，小三种标准化机型，以及定制化的特种机型。预计将在今年四季度完成整体装置的标准化。
5、 中报提到，报告期内激光板块推出了更轻巧、更高电光效率、更高亮度的激光器件产品并量产，不断升级优化已研制装备，怎么理解这句话？

回复：中久研究院以激光反无人机系统研发为核心业务方向，不断对激光反无人机系统上下游全产业链产品进行升级和优化，应用于国内特殊领域的激光反无人机系统，对激光系列产品更高性能的诉求，公司持续研发重量更轻、体积更小、功率更高、电光效率及光束质量指标更优的激光器件产品，并投入量产。同时聚焦反制系统工程化研究、改进升级、成果转化，以及生产与推广。重点对已研制的光刃-Ⅰ型和光刃-Ⅱ型产品不断优化设计、简化结构，压减生产制造成本，提升装备工程化、标准化水平，切实推出“管用”、“好用”、“耐用”的激光反无人机系统产品。目前已开展光刃-ⅠB型及光刃-Ⅱ型优化改进项目，并着手多套装备联合执行防卫“低慢小”无人机目标组网构建。
6、 中报提到，报告期内激光板块有序推动国际国内两个市场向前发展，能具体说下在市场开拓方面的最新进展或下半年有哪些经营规划吗？

回复：公司始终积极跟进对接特殊领域及科研领域潜在客户，在国内市场，公司激光器件及集成产品已与客户建立长期深层次的战略合作伙伴关系，泵浦源器件及激光器产品订单饱满，光刃系列激光反制系统整机因属于硬杀伤性产品，国内市场尚需等待列装之后，才能实现销售；在国际市场，需待外贸资质办理完成之后，才可陆续推进订单出口落地。为推动产品的市场拓展，报告期内，公司在生产定型方面做了大量工作，为产品列装做前置准备工作，同时在外贸资质办理方面，积极与有关方面沟通和配合，并同步洽谈对接意向客户，为推动产品在国内和国际市场的拓展做了大量工作。
7、 高端光耦在报告期内的业务发展情况如何？

回复：高端光耦具备抗干扰能力强、输出和输入之间绝缘、单向传输信号等优点，主要应用于智能家电、工控DCS、新能源BMS、光伏逆变、轨道交通等行业。随着近年来光耦器件在工业、汽车电子等应用中的逐渐成熟，以及我国在新基建、新能源汽车、5G基站等领域的增长，高端光耦年复合增长率保持较高的水平，国产化需求增长非常迅速。2023年二季度，公司光耦产品销售收入环比增速呈加快态势，市场销售渠道较为通畅。公司中高端光耦产品的发展战略清晰明确，积极布局及开发泛新能源领域新产品和车规产品。已完成DIP4、DIP8 MOS系列对射式平台，车规级超高压1500V光MOS继电器，814、214等AC输入晶体管光耦，单球贴片接收头，BT基板贴片红外LED 等多项产品的开发及量产。
8、 请问贵司下半年各大业务板块的发展规划？
回复：公司下半年将继续坚定围绕“进而有为，退而有序”主体发展策略，以精细管理谋降本增效，以科技创新促产业发展。在夯实智能控制器产业的同时，重点聚焦“激光”+“超导”两大未来主业，巩固优势地位，提升发展动能，持续优化公司产业结构。
从各业务板块来说，激光产业要依托技术合作方的先进技术，持续开发更轻巧、更高功率、更高亮度的激光系列产品，确保公司在特殊领域细分市场持续拥有领先优势，联创超导要加快推进产品型号标准化工作，提升大规模生产能力，并不断推进高温超导磁体在其他应用领域的拓展。智能控制器板块将持续优化产品结构，加大自主开发，强化设计服务，积极开拓新能源汽车电子和工业控制等应用领域，聚焦高端市场；背光源及线缆板块将继续做整顿和清理，战略性收缩主营业务收入规模，不断降低对上市公司的影响。



	附件清单（如有） 
	无。

	日期
	2023年7月27日 


