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江苏今世缘酒业股份有限公司
投资者来访接待记录表
	来访单位名称及人员姓名
	中信证券、中信里昂、中信资管、富达基金、IDG资本、Korea Investment Trust Group、First Sentier Investors、Central Asset Management等8家机构

	投资者类型
	√机构投资者     √证券公司     □媒体
□个人投资者     □其他

	会议形式
	现场会议

	时间
	2023年07月
	地点
	公司会议室

	上市公司出席人员
	董事、副总经理、总会计师、董事会秘书王卫东；
证券事务代表夏东保

	投资者关系活动主要内容介绍：
问题1：今年好像普遍二季度比一季度更弱，公司是否也是这样的情况？
回复：公司的业绩是基本符合预期的。二季度本身有低基数的因素，消费场景正在不断恢复，但整体没有预期回复的那么快。

问题2：分产品或分价格带去看，哪个价格带的产品表现更好，哪个价格带产品表现稍差一点？
回复：TA类价格带增长相对更快一些，其他价格带增长速度基本符合预期。

问题3：二季度的情况主要是宏观环境的因素吗，公司有没有看到7月份有一些改善？
回复：短时间的偶然因素太多，因此无法给出确切判断。一方面，从国家大量的经济会议看出，国家在为更好更快的发展积极作为；另一方面，许多企业目前还缺少项目储备，投资进度一时上不去。大环境如此，而政策传导还需要一个过程。

问题4：在政务机关的用酒上有没有感觉更加严格？
回复：政府机关早就严格限制用酒了，使用量很小，是否更严格已很难明显感知到。

问题5：月初公司发公告继续做了组织架构的变动，成立几个新的部门，也有部门之间的合并，能否介绍一下背景以及后期是为了哪些工作？
回复：战略研究部定位为公司战略决策“规划部”、“参谋部”和“研究部”，从战略视角出发了解公司业务业务，建立完善公司战略管理体系，重视宏观战略层面对市场和行业进行持续深入研究，研判分析行业趋势及竞品经营策略，为公司战略和业务决策提供支持和输入参考；还研究总结提炼内外部营销典型案例，为品牌事业部及市场赋能。文化部增加了制定品牌形象标准、公司重大文化主题 IP、品牌公关事件活动的策划；负责统筹监管公司新媒体传播平台运营；负责建立产品开发管理体系和产品资料数据库。大数据中心 从原管理信息部独立出来，以两化融合体系和信息安全体系为基础，以建设智慧工厂为目标，统筹公司信息化规划、信息系统建设运维、信息安全保障、基础设施资源配备等工作，深挖数据价值，激发数智力量。其他请参阅公司关于职能部门调整的公告。

问题7：公司未来会在省内做六开这个产品吗？
回复：需要看试点情况，时机上目前是不成熟的。如果现在在省内推出，不符合资源聚焦原则。

问题8：在600多的价格带，不仅是V3，很多其他产品都感觉只要给政策价格就会往下走，后面怎么考虑管控价格？
回复：办法其实是有的，在控量的同时辅以价格双轨制会有比较好的效果。价格双轨制是计划内低价供量要略小于市场需求，进行饥饿营销，此时产品是不够卖，商家就不会降价和窜货，因为商家会把这部分价差看成既得利益；而计划外价格接近市场批发价格，用于满足市场需求，由于商家没有利润空间，也没有降价和窜货冲动。
问题9：300-600的价格带目前的情况怎么样？
回复：市场份额还不错，从细分赛道来看体量还是可以的，在这个价格带上的竞争力来看，我们的品牌力和渠道力都是不弱的，所以在这个赛道上也更容易发力。
问题10：今年有没有哪个地级市的表现特别好？
回复：这个我们之后会在定期经营数据中披露。

问题11：今年招了200多个大学生，后续的培养计划，是主要融到销售部门还是其他部门？
[bookmark: _GoBack]回复：各个部门都有涉及，只是比例不一样，营销部门比例会高一点，因为市场对营销人员的数量和质量要求越来越高。比如去做V系，需要去做高净值人群的圈层营销，在这一方面就需要新人。在市场拆分做细之后，营销员人数需求也在增加。




