证券代码：600223                                    证券简称：福瑞达
鲁商福瑞达医药股份有限公司投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

√其他电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	中信证券  兴业证券  同犇投资  东方证券  国寿安保基金
域秀资产  观富资产  鹏扬基金  沁源投资  天弘基金
东吴基金  广发基金  南方基金  融通基金  浙商基金
财通基金  朱雀投资  华夏基金等

	时间
	2023年8月27日     16:00-17:00
2023年8月29日     16:00-17:00

	地点
	线上会议

	上市公司接待人员姓名
	张红阳、代玮玉、张泰生


	投资者关系活动主要内容介绍

	投资者主要问题回复汇总
1.关于公司2023年上半年经营情况

公司2023年上半年实现营业24.7亿元，较去年同期有所下降主要是受房地产业务剥离影响。公司旗下山东福瑞达医药集团有限公司（合并口径）2023年上半年实现营业收入 14.69 亿元，实现归属于母公司所有者的净利润1.19亿元，分别同比增长14.36%、13.65%。其中，公司医药板块上半年实现营业收入2.91亿元，同比增长37.83%，一些重点单品（通宣理肺胶囊等）增幅较大。化妆品业务上半年实现营业收入11.06亿元，同比增长9.2%，颐莲品牌实现销售收入 3.92 亿元,瑷尔博士品牌实现销售收入 5.98 亿元。原料业务取得了一定突破，滴眼液级玻璃酸钠药用辅料药国内注册获得CDE“I”状态登记号，玻璃酸钠药用辅料取得CDE“I”状态，滴眼液级玻璃酸钠原料药首次获得EDQM（欧洲药品质量管理局）颁发的CEP证书，取得欧盟市场准入资格。
2.关于颐莲品牌相关情况

今年上半年，颐莲品牌根据消费者需求不断进行产品迭代升级，从“专研成分定位”升级为“人群功效表达”，由“专研玻尿酸护肤”升级为“专研玻尿酸保湿修护”，并继续实施大单品战略，喷雾2.0、嘭嘭霜均实现大幅增长。今年下半年，颐莲品牌将继续稳固玻尿酸喷雾大单品战略地位，并聚焦第二梯队产品嘭嘭霜、微乳面膜、分体面膜的破圈升级。
3.关于瑷尔博士品牌相关情况

瑷尔博士2022年销售规模已经突破10亿，今年上半年实现销售收入5.98亿元。上半年，瑷尔博士品牌围绕益生菌系列、褐藻系列两大品线，形成了益生菌面膜2.0、熬夜水乳、反重力水乳、闪充面霜、洁颜蜜等爆款集群，同时，加强与头部博主深度合作，打造核心产出专场，并聚焦渠道拓展，拼多多渠道增长较快。今年下半年，瑷尔博士品牌将重点推进益生菌、褐藻系列升级，重点规划闪充面霜，使其成为主力稳定输出单品，提升产品占比。
4.关于公司医药业务相关情况
公司医药板块上半年实现营业收入2.91亿元，同比增长37.83%，主要原因是感冒系列药品增速较快，另外公司积极拓展渠道，施沛特、颈痛颗粒、通宣理肺胶囊等产品实现较大幅度增长。在渠道方面触达大型医院、县域医院及诊所，医药连锁、线上药店等渠道。今年公司重点推送医药线上渠道，筹建线上大药房，目前已经完成了团队搭建，对现有产品进行突破以及功能性食品的销售。在未来发展上，公司组织专家进行了多次讨论，医药业务作为公司两大主业之一，将围绕骨科、眼科、皮肤给药重点突破，通过内生+外延的发展方式，不断做大做强。
5.关于公司原料业务相关情况
公司旗下焦点福瑞达今年重点突破高端线，推出透明质酸锌等系列高附加值新原料。公司目前原料主要是食品级和化妆品级，未来将持续拓展银耳多糖、阳离子玻尿酸、硅烷化玻尿酸及其他改性玻尿酸。另外，公司旗下福瑞达生物科技的依克多因、玻色因逐渐起量，未来有利于提高原料板块毛利率。


