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上海北特科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                          编号：2023-006
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研  (分析师会议

(媒体采访      (业绩说明会

(新闻发布会    (路演活动  
(现场参观      (其他 （请文字说明其他活动内容）     

	参与单位名称及姓名
（排名不分先后）
	上海证券资管 王  翔
上海证券资管 蔡国亮

	时间
	2023年9月12日14:00-15:00

	地点
	公司会议室

	会议形式
	现场

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书：刘功友
证券事务代表：邹丽娟

	投资者关系活动

主要内容介绍
	主要交流内容：
【公司介绍】
北特科技成立于2002年，于2014年在上交所主板上市，上市时以转向、减振类底盘零部件产品为主，如齿条、齿轮、活塞杆等，一直至今，这块业务在细分市场占比保持较高，处于头部水平。公司业务于2017年、2018年，迎来较大变化，在江苏无锡新投资了高精密类零部件业务；在天津布局了铝合金轻量化业务；同时收购了新三板公司上海光裕，增加了空调压缩机及集成式热管理业务。至此，公司业务矩阵形成三大板块—底盘（含转向减振类、高精密类、差速器类等）、铝合金轻量化、空调压缩机及集成式热管理。另外，公司于2022年底通过收购的方式控股了江苏铝合金科技，该公司位于江苏盐城，拥有近300亩土地，公司规划将铝合金轻量化业务陆续从天津迁入，便于进一步扩大产能。

【提问交流】

Q1：请问公司在2022年底收购江苏铝合金科技的战略考虑是什么？目前该生产基地建设进展如何？

A：公司主要出于看好铝合金轻量化业务的发展前景，依据在手订单情况并结合对新能源汽车未来发展预判，从而在2022年底通过收购的方式控股了江苏铝合金科技。该公司位于江苏盐城，拥有近300亩土地，通过此次收购，公司可获得其现有的土地用于进一步拓展铝合金轻量化业务，有利于加快推进公司业务布局，公司规划将铝合金轻量化业务陆续从天津迁入该基地，便于进一步扩大产能。目前该生产基地第一条生产线已投入使用，开始试生产，接下来，公司将陆续开始规划第二条、第三条生产线。
Q2：公司空调压缩机及集成式热管理业务在商用车、乘用车领域如何布局的，未来的发展方向？
A：公司于2017年通过收购方式获得上海光裕的控制权，上海光裕主要供应商用车空调压缩机，并在商用车压缩机市场，取得较好的市占率，客户涵盖了福田、重汽、东风、北汽、长城、上汽大通等。基于较好的客户积累，公司以压缩机作为切入口，重点布局集成式商用车热管理业务，公司于上半年获得了一个重要的集成式热管理项目定点（详见公告编号 2023-030），算是非常重要的业务突破。同时，我们也在和更多的商用整车厂接洽，相信在已有定点订单基础之上，公司能争取更多的订单落地。在乘用车领域，虽然有向五菱、领跑等客户供应电动压缩机产品，但确实不具备足够的优势。但公司也认识到，新能源是切入到乘用车的很好机会，公司一直在努力争取更多订单，今年上半年，公司为此搭建了自有的控制器研发团队，相信随着经验的积累，是有机会取得突破的。
Q3：了解到公司的底盘产品在细分行业领域市场份额已经比较高，请问未来在底盘业务板块是否还会有新的突破点、增长点？

A：在传统底盘转向、减振等零部件细分领域，公司市场份额目前确实比较高，未来的增长点主要还是看在江苏无锡的高精密类零部件生产基地。其中，该生产基地目前在生产的两款产品，其中一款“CDC控制阀零部件”是线控悬架相关的产品，属于空悬里控制阀零部件，它分内置和外置，我们均有生产配套，客户是采埃孚，以出口到欧洲、韩国、墨西哥为主，目前看需求量一直在增长，成为无锡工厂的重要营收来源。另外一款产品“博世刹车IPB-Flange”是线控制动系统零部件，客户是博世公司，目前已开始陆续批量生产供应。未来，公司也将基于这两款产品的经验积累，会寻求更多的相关领域的订单机会。
Q4：公司在融资上有什么规划？

A：近几年，公司因在高精密业务、铝合金轻量化业务、电动压缩机、集成式热管理业务上投入较大，确实有资金需求，但关于再融资，公司还是要结合这几块业务的订单落地情况及产能利用率情况，来进一步合理规划安排。

	附件清单
	 无

	备注
	交流过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。


