证券代码：603577                                     证券简称：汇金通

青岛汇金通电力设备股份有限公司
2023年9月投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	特定对象调研      □分析师会议       □媒体采访                   

□业绩说明会        □新闻发布会       □路演活动

□现场参观          □其他

	参与单位
名称
	申万电力、国联电新、财通证券、博时基金、朱雀基金、华夏基金、富国基金、南方基金

	时间
	2023年9月

	参会方式
	现场会议、电话会议

	上市公司
接待人员
	董事会秘书朱芳莹

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、公司基本情况介绍
公司成立于2004年，主要业务包括输电线路铁塔、紧固件、通讯塔、光伏支架等设备的研发、生产和销售，以及电力项目总承包、检验检测服务等业务，产品应用领域广泛，如电力、通讯、新能源、轨道交通等产业领域。公司是国内能够生产最高电压等级1000kV 输电线路铁塔的企业之一，并参与多项行业标准及国家标准的制定。公司深耕输电线路铁塔制造领域，经过多年的发展和战略实施，通过内生式增长与外延式发展相结合的战略举措，完成全国化战略布局，年产能将达60万吨，公司综合实力位居同行业前列。
公司先后被认定为国家级企业技术中心、国家级高新技术企业、青岛市特高压输变电铁塔工程研究中心、青岛市数字化智能生产专家工作站等，荣获全员创新企业、中国电力电气行业铁塔十大品牌、山东优质品牌产品、山东省制造业高端品牌培育企业、上合新区技术改造领军企业、国家知识产权优势企业、2023年度自主品牌十大领军企业等多项荣誉称号。
二、互动交流
Q1、公司上半年增收不增利的原因是什么？利润环比情况如何？
A：公司上半年产品销售数量较上期有所提升，但销售价格较上期有所下降，导致上半年营业收入较上期略有增长；上半年公司主要原材料价格较上年同期有所下降，但上半年所消耗的原材料价格下降幅度小于产品销售价格下降幅度，导致公司上半年主营业务毛利较上年同期有所下降。公司二季度主营产品毛利率呈环比上升趋势。谢谢！
Q2、公司在国网、南网市占率不断提高，有没有考虑开发新的业务，比如新能源储能？
A：公司主要业务包括输电线路铁塔、紧固件、通讯塔、光伏支架等设备的研发、生产和销售，以及电力项目总承包、检验检测服务等业务。公司聚焦主业、深耕细作，暂无开展储能业务的计划。
Q3、近年来公司在加强竞争优势方面获得了什么样的成效？
A：公司核心竞争优势主要体现在：区域布局与规模优势、控股股东资源优势、产品质量和品牌优势、信息化管理优势、营销网络优势、技术研发优势、生产装备优势、管理经验优势。其中，合理的区域布局和规模优势是提升公司核心竞争力的重要保证：经过多年的发展和战略实施，公司全国化战略布局逐步落地，形成了青岛、重庆、泰州、南宁“四大基地”，2023年产能规模将达到60万吨，2025年规划产能达到80万吨。依托公司“四大基地”布局，形成了产能布局合理、产品交付能力强等区域竞争优势，有利于公司快速响应客户需求，更好的为客户服务、增强客户粘性，有利于更好的辐射华北、华东、华南及中西部市场；在发挥区域竞争优势的同时，规模优势亦将有利于提升公司在产业链的议价能力，降低物流及管控成本，保证公司持续盈利能力。
Q4、公司主要业务产品是什么，分别占据多大比重？毛利率情况如何？
A：2022年度公司主要产品、收入占比及毛利率情况如下：角钢塔营业收入226,365.98万元，占比68.80%,毛利率为5.13%；钢管塔营业收入68,727.13万元，占比20.89%，毛利率为11.48%；钢结构及接触网支架营业收入33,690.54万元，占比10.24%，毛利率为11.56%。
Q5、今年接连中标，钢材价格也比去年下跌不少，今年年底毛利率是否可以回升，扭转增收不增利的局面？
回复：公司产品毛利率受上游原材料供应情况、下游市场竞争情况及公司成本管控水平等因素综合影响，其中上游原材料价格波动会对公司经营产生较大影响，公司主要原材料钢材价格下行，在一定程度上利好产品毛利率；公司中标的国家电网、南方电网工程项目因受具体交货时间和项目施工进度影响，对公司当期业绩影响存在不确定性。
Q6、关注到公司最近频中大标，今年电网招标量是否明显提升？
A：根据公开招标资料不完全统计，2023年上半年国家电网、南方电网共招标约335.64万吨；2022年国家电网、南方电网共招标约312.42万吨。
Q7、电网招标量明显增量，行业是否会涌进新进者？新进者的进入壁垒有哪些？
A：（1）业绩壁垒：在输变电铁塔的招投标过程中，除了对投标铁塔企业的专业资质及生产设备、人员有明确要求外，投标企业还必须满足相应等级铁塔产品的供货业绩要求。以特高压为例，尚未有特高压历史业绩的企业无法进入特高压招投标市场，实力较弱的企业也会因供货业绩不达标而不能参与国家骨干电网的投标。电网招标过程对投标单位严格的业绩要求，使得本行业进入门槛较高，一般企业难以进入。
（2）资金壁垒：输变电铁塔的销售一般通过招投标方式进行，对供应商的生产设备、生产场地等有严格的要求，同时对于特高压钢管塔之类的供应商更是要求企业具有自动化角钢和钢管塔生产线、自动化焊接设备、大型数控钻床和机床、大型液压成型机等，这些设备需要企业大量的资金投入，资金实力较弱的小型企业难以承担。铁塔企业在投标成功后，需要有足够的流动资金采购原材料、安排生产，且产品交货完成后，仍有一定比例的质量保证金延期支付。因此，铁塔生产企业必须有充足的资金应对固定资产和日常经营，这对新进入本行业者形成了一定壁垒。
（3）技术壁垒：随着电网电压等级的升高，铁塔产品的结构与材质越来越多样，在生产过程中输电线路铁塔的材料选择和结构规格、不同钢材和不同部件的制造工艺对最终的输电线路铁塔产品质量有着较大影响，且铁塔生产的工艺技术难度不断迭代，使得输电线路铁塔产品在生产制造过程中存在一定的技术壁垒；企业在承接输电线路铁塔订单后，首先要对输电线路铁塔结构图进行放样处理，放样的质量直接决定输电线路铁塔的制造和安装情况；暴露于室外的输电线路铁塔还需进行防腐处理以延长使用寿命，防腐技术也成为制约产品质量的要素。同时，随着我国电网建设力度的加大，超高压、特高压输电线路铁塔产品的市场需求扩大，电压等级的提高对输电线路铁塔产品的结构设计、钢材性能、生产工艺等都提出了更高的要求。在新工艺、新材料的快速发展推动下，铁塔企业必须不断提高自身的技术水平，不断研发、制造出具有高性能、适用于高端领域的铁塔产品，才能在市场竞争中保持最大优势。因此，受限于行业的技术壁垒，低电压等级输电线路铁塔供应商难以制造符合质量要求的高电压等级输电线路铁塔。
（4）管理经验壁垒：输电线路铁塔属于非标准化产品，对生产管理经验要求较高，专业管理经验包括对国家及行业标准规范的理解、长期的技术工艺积累、生产过程的精益管理等。能否拥有深厚行业技术沉淀和经验积累的管理团队成为制约公司发展的关键因素。
Q8、公司目前有四大生产基地，技术研发人员是否有相应储备？
A：截至2022年底，公司（含子公司）员工数量3096人，研发人员数量为278人。随着公司产能的持续扩张，公司亦进行了对应的人力资源储备，人员队伍将有序增长。
Q9、公司目前有没有股权激励计划？
回复：公司暂无股权激励计划。
Q10、电网订单通常需要多久收回货款？
A：国家电网项目结算方式：合同生效后，公司向买方提交履约保函，买方于收到履约保函后的60天内支付合同金额10%的预付款；公司产品运到买方指定的交货地点并经买方开箱验收合格后，买方于60天内向公司支付合同金额75%的到货款；项目投运后买方于60天内支付合同金额10%的投运款；剩余5%的货款作为质保金，于项目投运后12个月内支付。
南方电网项目结算方式：合同生效后，公司向买方提交履约保函，买方于收到履约保函后的60天内支付合同金额10%的预付款；公司产品生产完毕进入成品库并经买方确认后，买方于60天内向公司支付合同金额20%的入卖方成品库款；公司产品到货验收合格并移交后，买方于60天内向公司支付合同金额65%的交货款；剩余5%的结清款，于项目质保期满1年后支付。
Q11、请问公司产品运费是客户承担，还是公司承担？
A：多数项目的运费由公司承担，公司采用成本加成的定价模式，投标报价会考虑运费因素。
Q12、注意到贵司上半年有一笔拆迁补助，是否能在年底前全部收到？
A：根据公司与胶州市胶西街道办事处签订《搬迁补偿协议书》约定，公司将获得搬迁补偿款73,449,757元，目前公司已收到搬迁补偿款总额的30%。公司将密切跟进本次搬迁事项进展情况，及时履行信息披露义务。
Q13、公司前十名股东是否机构股东较多？
[bookmark: _GoBack]A：2023年6月30日公司前十大股东及持股情况如下：河北津西钢铁集团股份有限公司持股27.75%、刘锋持股15.85%、天津安塞资产管理有限公司持股12.75%、刘艳华持股3.72%、路遥持股2.12%、郑竟国持股1.45%、姚杨持股0.78%、刘荣珍持股0.59%、林源晟持股0.55%、朱奔持股0.54%。

	附件清单
（如有）
	无



