重庆西山科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
证券简称：西山科技        证券代码：688576         编号：2023-003
	

投资者关系活动
类别
	特定对象调研    □分析师会议
□媒体采访        □业绩说明会
□新闻发布会      □路演活动
□现场参观        □电话会议
□券商策略会      □其他

	参与单位名称
	
42家机构50人次（详见附件：参会名单）


	时间
	
2023年9月13日


	地点
	
公司会议室


	接待人员
	
董事长兼总经理 郭毅军
副总经理 陈竹
副总经理 卞奔奔
董事会秘书兼财务总监 白雪
证券事务经理 李政阳


	投资者关系活动主要内容介绍
	互动问答：

问题一：公司布局目前三大业务板块的原因，如何保持持续创新发展？
公司始终围绕“微创手术工具整体方案提供者”的战略定位来构建产品序列和设计产品。微创手术大多需在内窥镜下进行，可以说内窥镜是微创手术的基本工具，而手术动力装置是一把机械刀，对骨组织、软骨组织进行破碎分离，能量手术设备是一把电磁波刀，具有消融、止血等功能，内窥镜、手术动力装置、能量手术设备三者在微创手术中起到良好的协同作用。
公司早在2015年就开始布局内窥镜、能量手术设备等产品，覆盖了微创外科所涉及的主要科室，从神经外科、耳鼻喉科、骨科，到普外科、妇科、泌尿外科。在开发目标确定后，公司贯彻“一流定位、精准合需、严格贯标、易于制造”的研发设计准则，持续保持较高的研发投入，内部团队通过对关键技术指标的提炼开发的同时，也注重对外部资源的获取和积累。公司研发的产品能够做到满足客户需求、满足竞争需求、满足盈利需求，通过不断的技术沉淀及技术创新，持续保持市场竞争力，进而促进整个行业的迭代更新及进步。

问题二：公司未来三年的发展规划如何？如何进行国际化拓展布局？
公司未来三年的增长主要依靠深耕国内市场，同时逐步布局国际市场，拓展国际销售。
具体来看：一是继续大力推动手术动力装置及一次性耗材，这是最直接的业绩增长支撑；二是加快发展“内窥镜+手术动力装置+能量手术设备”的产品体系，不断推陈出新，丰富产品线，随着内窥镜等相关技术稳定下来，产品将陆续登场；三是围绕手术动力装置开辟的科室做细做深，持续丰富产品线，现在主要科室有神经外科、耳鼻喉科、骨科、乳腺外科，后边推出的产品会涉及到普外科、妇科、泌尿外科等新科室；四是开拓国际市场，接下来公司会加大国际市场的部署。
公司国际业务拓展的途径主要有两条：一是公司完成各国必要的认证及落地注册工作，寻找合适的专业代理商；二是不排除和国际医疗器械巨头合作，通过强强联合提升拓展效率。目前，公司国际业务完成大量的铺垫工作，已在超过30个国家布局经销网络，手术动力装置和乳腺旋切系统已经销售到包括德国、西班牙、巴西、俄罗斯、韩国、印度等30余个国家。

问题三：微创手术硬管内窥镜的市场前景如何？
得益于微创手术的快速发展，国内硬管内窥镜及相关器械市场规模持续提升，但目前主要市场份额仍掌握在外资企业手中，进口替代程度较低，国产品牌存在较大的发展机会。
[bookmark: OLE_LINK1]在内窥镜领域，公司的优势在于掌握全链条技术，从底层的光学设计、光学加工到妥善处理硬件设计，将技术跟临床深入医工结合。公司基于“精密光机设计技术、数字图像处理技术”两大主线技术的发展路径，掌握了光学系统设计、光学加工、精密机械设计及装配、ISP图像处理技术、FPGA算法实现技术等多项核心技术，并实现了从研发到量产落地的完备产业链。

问题四：目前公司一次性耗材推广进展如何？ 
公司业务所涉及的医疗耗材一次性使用情况要分区域、分科室来看。目前，乳腺外科产品的耗材几乎都是一次性使用的，未来增长空间主要在手术量以及乳腺筛查推进的普及方面；而神经外科、耳鼻喉科、骨科等科室，一次性耗材使用率还有很大的提升空间。
一次性耗材市场最大的推广机会在于对患者手术疗效的提升。从患者手术的效果和安全性上看，患者及家属接受的意愿较高。而提高手术效率的同时，也能降低临床医护人员交叉感染风险，增强对其的保护。未来，随着国家完成对过度收费的耗材的治理，预计政策也会有倾向性地扶持和引导一次性耗材的适用。

问题五：未来一次性耗材发展达到一定量级会面临带量采购，公司如何看待？
截至目前公司未有主要产品纳入国家或各省市集中带量采购名单，带量采购政策尚未对公司业务造成影响，但未来一次性耗材发展达到一定量级可能会面临带量采购。带量采购或加快推动耗材一次性化使用的进程，公司可从中获取更大的业务规模，但同时可能会带来单价下降的风险。目前公司也在通过智能化、模具化、自动化等先进生产方式压缩耗材成本，保障公司产品毛利率。

问题六：公司对毛利率有什么样的预期？
未来三到五年内，公司产品会保持较为稳定的毛利率。一方面，随着公司耗材的放量，生产规模化有利于降低成本。同时，公司也将通过智能化、模具化、自动化生产压缩成本，进一步提高生产效率。

问题七：公司的乳腺旋切产品有没有考虑通过改进应用于更多适应症？
乳腺旋切作为公司的明星产品，公司内部会针对其产品适应症应用的扩大进行布局。医疗器械作为强监管的行业，每个注册证在科室、适应症范围等方面都有明确规定，扩大应用范围需要独立组织产品研发，公司内部也需要进行评估。

问题八：公司有没有研发手术机器人的规划？
公司前期参与过一些手术机器人关联事项，如参与中国医科大学第一台脊柱微创手术机器人手术项目，也联合上海交通大学附属第一人民医院、上海交通大学等单位共同参与国家重点研发计划“支撑喉镜管腔内自进化、口腔种植专用手术机器人研发及评价改进研究”，同时公司相关产品可以用于手术机器人配套使用，但暂时没有手术机器人产品开发的计划。
公司仍将继续深耕“内窥镜+手术动力装置+能量手术设备”的产品体系，待时机成熟，不排除将适合各个科室的专科手术机器人纳入公司产品体系。

问题九：公司是否有股权激励计划？
公司已于上市前设立了多个员工持股平台，对160余名员工进行了股权激励，涵盖高管和核心技术人员，从维持员工稳定性角度看完全没有问题。上市以来，公司也有考虑小范围股权激励，目前仍处于论证阶段，尚未形成方案。公司将通过不断完善创新各种激励举措，促进公司利益和员工共享机制的形成，最大程度保持并加强核心人才团队的稳定性和持续性。


	
附件清单（如有）
	
无






附件：参会名单
	公司名称
	公司名称

	中信建投证券
	和谐汇一资产

	中信证券
	华夏未来资本

	西南证券
	建信养老

	国金证券
	民生证券

	西部证券
	诺鼎资产

	国联证券
	鹏华基金

	Point72
	平安资管

	博行资本
	睿亿投资

	淡马锡
	森锦投资

	东北证券
	申万菱信基金

	东吴证券
	申万资管

	敦和投资
	泰达投资

	富国基金
	天府资管

	观富资产
	新思哲基金

	冠达菁华基金
	永赢基金

	广发证券
	源乐晟资产

	国海富兰克林基金
	长江养老

	国联安基金
	招商证券

	国信证券
	招银理财

	海通证券
	中庚基金

	合远基金
	中睿合银



