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投资者关

系活动

类 别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位

平安证券 中信证券 建信养老 申万菱信

丰源正鑫 中欧基金 招商证券 大家资产

太和东方投资 观富资产

时 间 2023 年 9 月 22 日

地 点 公司会议室

上市公司

主要出席

人员姓名

总经理 姬阳瑞

董事会秘书、财务总监 郭俊英

投资者关

系活动主

要内容介

绍

整体流程：

一、公司整体情况介绍

二、具体问题交流

1、俄罗斯对于煤矿智能化改造的需求是什么样的？

俄罗斯每年煤炭产量大约为 5亿多吨，主要集团为 4家。本次公

司拜访的拉斯帕德煤炭企业集团，是俄罗斯最大的焦煤生产商，拥有

8个井工矿，2个露天矿，3个洗煤厂，年产量超过 2000 万吨。主要

出口焦煤，价值较高。在煤矿现场我们签署了战略合作协议。在拉斯

帕德集团，公司团队下井考察发现与中国生产工艺相近，最大的区别

在于辅助运输方式，俄罗斯主要使用单轨吊来辅助运输，现场作业条

件较差。当前他们也面临人力资源严重匮乏的问题，迫切需要利用智

能装备及工业控制软件来替代人工。在俄罗斯目前需要的主要是智能

回采、智能掘进和综合自动化控制。俄罗斯作为一个中长期市场，煤

炭行业对中国煤机装备及工业软件的需求非常明确且巨大。

2、对于俄罗斯，公司的交付周期是多长时间？

如果包括装备交付周期目前最长为9个月，相较于国内要长一些，

国内正常为 6-7 个月。现在我们正在进行软件平台和操作平台界面的



俄语化，底层架构不需要改变，我们软件的标准化程度相对较高。部

分煤机是我们之前改造过的机型。

3、关于海外业务，公司未来会如何看待？

今年明年在收入占比或增速上，我们希望能逐步提高。今年明年

可能重点发展俄罗斯和哈萨克等海外市场。俄罗斯重点解决的是采掘

问题，降低人员，提高生产效率。他们对煤炭智能化建设的需求很多，

但是分节奏的。

4、今年招聘计划怎么样？

今年我们原则上计划招聘人数增加 15%。一方面，针对智能回采、

智能通风和非煤矿山、国际业务这 4个方面的人才，公司积极引进，

快速扩大新技术新产品的产能储备。另一方面，公司根据未来业务规

划情况，及时进行人员的内部结构调整，增加地质保障和智能开采人

才队伍建设，为公司未来的业务发展做好准备。

5、应收账款每年都在增加，是什么原因？有没有坏账或其他问

题？

最直接的原因是过去三年我们的收入规模本身在增长。公司的主

要客户均为煤炭行业大中型企业，近年来煤炭企业经济效益良好，具

备较强的支付能力，坏账无法收回的风险较低，不存在系统性风险。

2023 年针对重点对账龄较长的应收账款开展积极催收工作，公司

采取多项措施追偿，确保将坏账损失风险降至最低。公司成立了清欠

办，总经理作为负责人，加强应收账款的回收工作。对于三年以上应

收账款加大催收力度，发出催款函，加强证据收集，利用法律武器保

护自己的权益。同时对于销售人员的考核增加了计提坏账、回款考核、

三年以上老账回款等绩效考核指标，把应收账款催收常态化，目前成

效比较显著。

6、云 GIS 的商业模式是怎样的？

原来公司 GIS 产品采用授权制销售，云 GIS 产品我们计划采用订

阅制，每年固定收费。结合选取的模块、产品品类、地理区域等因素，

设定不同等级的收费金额。7月份，公司完成了针对不同省份的云 GIS

推广价格体系的制定。8月份公司成立了专门的云 GIS 团队进行推广。

7、今年智能地质保障项目增速加快的原因是什么？

智能地质保障被视为煤矿智能化的基础甚至是前提。智能地质保



障系统专业性强，公司具有领先技术优势。公司以 Longruan GIS 为

基础，在全地层三维建模基础上，融合智能回采、智能掘进、智能通

风、主辅运等相关应用场景，实现了地质保障系统的实用化，客户满

意度很高。预计近几年都将保持快速增长的趋势。

附件清单

（如有） 无


