
广州好莱客创意家居股份有限公司 

2023 年半年度业绩说明会召开情况 

广州好莱客创意家居股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023 年 9 月 27

日 13:00-14:30 在上海证券交易所上证路演中心以视频录播和网络文字互动的方

式召开“2023 年半年度业绩说明会”。公司董事长兼总经理沈汉标先生，独立

董事袁英红女士，财务总监宋华军先生，董事会秘书甘国强先生出席了本次业绩

说明会。 

一、公司发展情况及业绩介绍 

公司通过录播视频向各位投资者介绍了公司 2023 年半年度经营业绩，具体

内容请详见上海证券交易所上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com/）。 

二、网络文字互动情况 

公司以文字形式回答了投资者的提问，相关问题及回复情况如下： 

1、公司是否参与行业价格战，推出惠民优惠套餐？ 

回复：投资者，您好！面对高度不确定的外部经营环境与诸多挑战，公司将

坚持长期主义保持战略定力，贯彻既定发展战略，持续聚焦“新原态+大家居”

核心战略。公司认为价格并不是定制家居行业的唯一竞争手段，更多的竞争将回

归到产品交付能力、设计方案、产品品质等消费者更为关心的维度上来。公司也

将继续通过多维度的差异化体验给消费者带来不同的消费感受。感谢您的关注！ 

 

2、公司目前面对的有哪些机遇或者挑战呢？公司准备如何应对呢？ 

回复：投资者，您好！房地产行业持续调整以及居民大宗消费减弱，但目前

可以看到国家对整个房地产的政策是持续加码的，需要实质性的一些操作细则的

落地来激活市场，促使消费真正复苏。在零售市场，可以比较明确地看到，未来

存量房的需求在快速地增长，增长的释放节奏、释放量则要视整个消费力恢复的

情况而定。从过往经营的经验来看，定制家居行业下半年是经营旺季，经营的订

单会逐季度地增加，这个趋势在整个行业看来，应该没有发生根本性的改变。公

司未来会在渠道及品牌建设方面继续加大投入，持续在头部市场推动城市运营平

台模式加密网点，同时积极开拓下沉市场覆盖空白城市，在大宗业务、拎包、个



性化家装、艺术整装、新零售、外贸等新渠道持续发力。感谢您的关注！ 

 

3、新的员工持股计划为何没有对净利润做出要求? 

回复：投资者，您好！公司层面业绩考核指标是结合公司目前实际情况与外

部经营环境设置的，首先公司的经营目前处于发展阶段，市场占有率的提升是公

司经营重点关注指标之一，能够直接反映公司的经营情况、市场价值的成长性，

其次公司在关注营业收入增长的同时会多措并举提升公司的盈利能力，通过管理

效率、制造效率及资产效率的提升，打造新成本竞争优势。感谢您的关注！ 

 

4、现在整装成为兵家必争，公司上半年整装也表现不错。请问未来如何进

一步重点发展这个渠道?有哪些具体打法? 

回复：投资者，您好！整装渠道作为公司的重要补充渠道，公司一方面加大

与头部装企的战略合作，另一方面加快独立渠道的招商建店，快速开拓整装市场，

2023 年上半年公司整装业务实现业务规模同比增长超 30%。上半年，公司还召

开了 2023 年好莱客艺术整装首届全国经销商峰会，明确好莱客艺术整装的战略

方向和经营策略，同时邀请优秀的整装经销商代表分享实战案例，全方位赋能经

销商，助力公司整装渠道保持业绩增长。谢谢您对公司的关注！ 

 

5、（1）公司之前发行 6.3 亿元可转债基本还没实现转股，但是还有不到 2 年

到期，目前溢价率比较高但又不下修，请问是否已经做好到期还钱的准备，后续

在推动转股方面做何准备？（2）近期可否来公司实地调研？ 

回复：投资者，您好！若触发转股价格向下修正条款，届时公司董事会将及

时召开会议决定是否行使“好客转债”的转股价格向下修正权利，公司会按照可

转债相关规定的要求及时履行信息披露义务。公司欢迎投资者到公司实地调研，

各位投资者也可通过邮箱（ir@holike.com）及投资者热线（020-89311882、020-

89311886）与公司沟通交流。感谢您对公司的关注！ 


