
无锡农村商业银行股份有限公司
投资者关系活动记录表

	序号
	投资者关系活动类别
	会议时间
	会议形式
	机构名称
	本行接待人员

	1
	特定对象调研
	2023.9.7上午10:00-11:30
	现场调研
	申万宏源、中银基金、民生加银、鹏扬基金、泰康基金、晨燕资产、申万FICC、格林基金
	无锡农村商业银行董事会秘书、证券事务代表、公司业务部总经理、个人金融部总经理、普惠金融部总经理、监事会办公室主任、金融市场部总经理、计划财务部总经理助理及董事会办公室相关人员

	2
	特定对象调研
	2023.9.27上午10:00-11:30
	现场调研
	首创资管 、长信基金 、开源证券、长江证券
	无锡农村商业银行董事会秘书、证券事务代表、计划财务部总经理、个人金融部总经理、金融市场部总经理、资管部总经理、公司业务部副总经理及董事会办公室相关人员












会议纪要

1、Q3信贷投放进展如何？Q4投放计划？ 
2023年，我行将坚定围绕战略转型目标和全年经营发展目标，全年新增信贷规模计划增速高于2022年。同时，我行将继续紧扣普惠零售贷款投放的主旋律，持续加大对三农、普惠小微和零售类贷款的资源支持力度，进一步提升其贷款占比。四季度投放将对照年度投放计划，稳步推进落实，确保打好高质量收官战，并为24年做好相应的信贷储备工作。
2、新资本管理办法下，配债思路会如何调整？ 
金融市场业务回归本源，持仓结构有所优化，将自有资金主要投向标准化资产，如具有免税效应的国债和地方债。考虑到新资本办法下，对政府债券的风险权重有调整，一般债为10%，专项债为20%，在新增地方政府债券投资中以一般债为主。在当前市场缺乏优质投资资产和投资机会，采用“以量补差”的策略，依靠市场上固定存在的价差实现收益 ，同时，通过加强市场利率前瞻性研判，采取高频策略和端波动操作结合的策略，把握投资品种和策略的协调性、规模与效率的平衡性，提高金融市场业务资金使用效率。
3、贵行未来是否继续向异地扩张？
本行的主要经营区域位于无锡本地市场，本行在苏州、常州、南通设立了三个分行，在省内多地设立了分支机构，良好的经济基础为本行的可持续发展提供了有力的支撑。在扎根无锡本地市场的同时，本行将依托原有的渠道网络，在服务好存量客户的基础上，挖掘潜在客户需求，以个人银行、公司业务和小微金融为三大抓手，精耕细作，做大做深。进一步拓展区域增长空间，积极把握融入长三角一体化、苏锡常一体化部署中的战略机遇，增大对普惠小微、绿色、科创领域、民营制造业的信贷支持力度，全力支持区域经济发展。
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