
证券代码：688398                                    证券简称：赛特新材
债券代码：118044                                    债券简称：赛特转债
福建赛特新材股份有限公司投资者关系活动记录表
（2023年10月21日、22日、23日、24日）                                                    
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研         √分析师会议
□ 媒体采访            □业绩说明会
□ 新闻发布会          □ 路演活动
□ 现场参观	
□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	详见后附清单

	时间
	2023年10月21日-24日

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书张必辉、证券事务代表谢义英

	投资者关系活动主要内容介绍

	业绩交流主要内容
问题（1）：2023年公司毛利率有所改善，特别是Q3的成本环比也有所下降，主要原因是什么？
答：一是报告期内销售量增加，规模效应显现；二是受宏观经济影响，主要原材料采购成本有所下降；三是国际地缘冲突影响减弱，国内液化天然气价格回落等。
问题（2）三季度销售情况？
答：因能效标准提升和嵌入式冰箱成为消费热点，三季度市场需求强劲，公司满负荷生产，销售收入创下单季历史新高。
问题（3）：真空玻璃项目最新进展，包括试机进度、客户送样情况？
答： 1、试机情况：公司自九月起对真空玻璃中试线进行相对全面的系统性改造，近日重新开机试产的产品无论外观还是焊接质量均较改造前有明显改善。后续公司将进一步开展提速和性能测试等等工作。
2、送样情况跟踪：八月份分别向日韩客户寄送样品，测试结果显示公司样品传热系数优于同行产品，但与公司内部期望值有一些差距。公司完成本次产线优化后，将组织更为广泛的送样和认证工作。
问题（4）：请问Q3的真空绝热板销售平米数？第四季度的订单情况？
答：第三季度赛特销售真空绝热板超过250万平方米。公司目前订单仍然保持比较旺盛的状态。
问题（5）：未来生产步入正轨之后，安徽生产基地和福建生产基地的成本对比？
答：安徽赛特负责真空产业制造基地项目建设，其主要原材料就近采购，部分产品也将就近销售，理论上该项目达产后，综合成本会低于福建基地。
问题（6）：公司可采取什么措施进行降本？ 
答：公司未来将通过原材料优化、革新制造工艺、提升自动化水平等方式在制造端实现降本。
问题（7）：欧洲市场上F级冰箱将在明年4月前下架，之后欧洲市场需求的增长依靠什么因素？
答：结合相关公开的信息，欧洲市场上目前E级和F级冰箱占主流。随着F级产品被法令要求出清，E级产品将变成最低级别产品。借鉴中国过往的经验，尽管中国冰箱能效标准规定了1到5的五个等级，但等级5和等级4的冰箱基本消声匿迹，消费者倾向于不购买最低或较低能效等级的产品，预计欧洲未来E级产品也会逐步减少，冰箱企业将越来越多地投放C级及以上的冰箱产品。
问题（8）：当前对国内新能效标准推出的时间节点以及提升幅度的内容有什么样的预期？
答：国内现行冰箱能效标准实施至今已有七年。随着国外能效标准的提升，现行能效标准已经不符合中国作为冰箱生产、消费、出口大国的地位。目前业界对提高中国的冰箱能效标准并无分歧，只是具体修订的时间和幅度尚未明确。在双碳目标的大背景下，预计有关部门后续将加快该项工作。
问题（9）：最近两年行业陆续有新进入企业，公司如何看待后面的竞争格局？
答：新进入者较多地依靠价格策略来冲击市场。但得益于长期的研发投入和相对完善的一体化生产模式，公司产品的稳定性和可靠性均处于行业领先水平，这也是公司今年订单大幅增长的重要原因。公司上市后，在新工艺、新材料、新产品等方面开展了大量的研发工作，部分创新成果有望在2024、2025年逐步落地，从而进一步提升公司竞争力。市场竞争将长期存在，我们会持续练好内功。
问题（10）：请复盘一下近几年冰箱冷柜行业的需求变动情况及原因？2020年到2021年需求特别好的主要原因？2022年需求转差的原因？
答：2020年受世界公共卫生事件影响，各国居民食物存储需求大增，大容量冰箱销售增长，提升VIP的市场需求，这种情况一直延续到2021年第三季度。由于特殊时期消费者对冰箱购买需求的集中释放，到2022年国际社会逐步恢复社会正常化，冰箱行业整体呈现去库存状态，对真空绝热板的采购需求随之降低。但是就赛特自身而言，公司在冰箱冷柜下游领域的销售量（2021年剔除因疫苗保箱温所拉动的VIP销售量），从2018年至今一直是持续增长的。2023年以来，随着欧洲新能效标签的几个重要时间节点的到来，推高了整个市场的采购需求。国内方面，嵌入式冰箱的火爆及代工出口的上升，整体市场需求强劲。我们预期未来真空绝热板行业还会保持一个比较好的上升势头。
问题（11）：未来真空绝热板的市场需求？应用展望？
答：随着欧洲新能效标准的实施，F级产品的退出，高能效等级冰箱的规格会逐步增加，并进一步扩大到大容积冰箱，上述结构性变化会从总体上带动下游对真空绝热板的需求。而中国冰箱能效标准的修订工作正在推进中，预计未来对真空绝热行业同样会有一个比较好的促进作用。
公司通过持续研发投入，后续将进一步拓展更多应用场景，如建筑市场、超低温和中高温绝热保温市场等。
问题（12）：国内的超薄壁、嵌入式的冰箱这个冰箱发展的一个趋势吗？其他的国家地区是否有一些相关的消费趋势出现？
答： 嵌入式冰箱能够有效利用厨房空间，提升生活美学，对家庭是较有吸引力的。在今年4月份举办的AWE家电博览会上，全球主要冰箱厂商纷纷推出超薄壁嵌入式冰箱，取得了比较好的市场反响。同时国内各大白电上市公司在其半年度报告里分别论述了各自嵌入式冰箱的布局或业绩情况，可见其重视程度。嵌入式冰箱是厨房场景实现“线线相通，面面齐平”设计美学的重要组成部分，已经成为国内冰箱消费市场的新趋势。而欧美等发达国家和地区，嵌入式冰箱早在数年前已经推向市场并引领全球消费新潮流。
问题（13）：我们现在这个供货的客户结构里面，大小客户的一个占比情况？
答：目前公司前五大客户基本上是大家比较熟悉的全球头部家电企业。因涉及到商业保密，公司不便给出前五大客户及排名的详细信息。
问题（14）：请问今年以来欧洲订单占比有没有一些明显的提升或者改变？
答：公司对欧洲的销售订单继续保持增长，除了直接销售到欧洲地区，即欧洲客户直接向公司采购VIP产品，还有一部分是国内冰箱企业接受代工后出口至欧洲，间接增加对公司产品的采购需求。
问题（15）：报表上看，公司期的财务费用变动比较大。主要原因是什么？
答：财务费用主要是汇兑损益变动所致。
问题（16）：建筑用的vip的市场推广进展是到什么程度？市场拓展方向在哪里？
答：公司有项目团队负责建筑用VIP的市场推广工作，今年已获得部分意向订单，但受限公司现有产能状况，只能暂时放慢步伐。随着各地推出建筑节能目标，VIP在北方建筑领域有良好的应用前景。目前公司已经或正在开发不同的芯材以适应不同建筑客户的需求。
问题（17）：公司这几年咱们每年的产能增量大概在一两百万平米。合肥项目明年Q1投完，可能会再增加200万平，这个产能消化如何确保？咱们预计是到什么时候可以可以达到一个比较高的产能利用率呢？
答：目前公司产能吃紧，相对于产能利用率，我们更加关注如何尽快扩充产能。产能建设必须适度超前，才能使公司保持一定的供给弹性。我们不仅要考虑后面几个月的短期市场需求，更要着眼于未来二到三年的中长期需求。
公司预计安徽赛特基地明年4月份将新增部分产能，连城工厂也会增加一些设备进行产能提升，双管齐下，进一步提升保供能力。
问题（18）：阻隔膜方面，公司以及其他一些主流VIP生产企业的订单情况都比较好，EVOH膜的供应是否能跟得上？公司是否还有储备解决方案？
答：公司与EVOH供应商长期保持良好的合作关系，在采购方面应有一定的保障。
问题（19）：保温箱下半年还有收入吗？
答：公司保温箱业务（含成品箱和VIP板材）一直是有订单的，但是订单金额普遍不大。从明年来看，医药电商或医药冷链方面，会有一些比较确定的需求。

	附件清单（如有）
	附件1：参与单位名称及人员姓名

	日期
	2023-10-24




附件1、参与单位名称及人员姓名
西部利得基金管理有限公司：温震宇、徐娟
上海方物私募基金管理有限公司：汪自兵
鲍尔赛嘉：林昊
五矿资本控股有限公司：张林
交银康联资管：郭昊
福州开发区三鑫资产管理有限公司：郭玉燕、冯强
贝莱德：神玉飞
明世伙伴基金管理（珠海）有限公司：陈江威、郑晓秋、张海刚
光大证券股份有限公司：肖意生、陈峰
鹏扬基金管理有限公司：徐超
上海度势投资有限公司：顾宝成
上海原泽私募基金管理有限公司：王家晨
深圳市东方马拉松投资管理有限公司：卜乐
国信证券股份有限公司：张浩冉
苏州龙远投资管理有限公司：李声农
上海名禹资产：陈美风
上海朴信投资管理有限公司：朱冰兵
汇泉基金管理有限公司：曾万平
国寿养老：马志强
上海聚鸣投资管理有限公司：周南
平安证券股份有限公司：李峰、唐宇
财通证券股份有限公司：郭琦
上海峰境私募基金管理有限公司：潘峰
银华基金：华强强
兴全基金：吴钊华
汇添富基金：李泽昱
益民基金：陈江威
上投摩根：薛晓敏
建投资管：曹世凯
九泰基金：洪江根
融通基金：武霆威
国盛证券研究所：张润、陈冠宇、沈猛
诺安基金管理有限公司：赵森、张堃
鹏华基金管理有限公司：马猛、李韵怡
上汽颀臻（上海）资产管理有限公司：钟仕倢
百年人寿：王溢
禾永投资：张文乾、马哲峰、马正南
中信建投自营：刘岚
平安资产：柳藤
长城证券：花江月、王龙
中银资管：叶志成
招商信诺资管：李万鹏
嘉峪投资：张耀坤
崇正投资：朱子舜
九禄投资：吴斌
恒立基金：马犇
牧鑫资产：马响
中信建投经管委财富管理部客户：杨如丰
中信建投证券股份有限公司：薛方淇、邓胜、宋相航
深圳市金友创智资产管理有限公司：李昊、阮泽杰
广发基金管理有限公司：顾益辉
圆信永丰基金管理有限公司：田玉铎
建信基金管理有限责任公司：吕怡
红杉资本股权投资管理（天津）有限公司：闫慧辰
光大保德信基金管理有限公司：尚凌楠、华叶舒
北京源乐晟资产管理有限公司：源乐晟
融通基金管理有限公司：范琨、李文海
上海高毅资产管理合伙企业（有限合伙）：李南泠
中信建投基金管理有限公司：公伟
申万化工：邵靖宇
申万宏源投资有限公司：王华鸣
中信建投：陶爱普
进门财经：王馨
上海通怡投资管理有限公司：郭玉
上海拾贝能信私募基金管理合伙企业（有限合伙）：陈俊
上海人寿保险股份有限公司：方军平
国华兴益保险资产管理有限公司：刘旭明
阳光资产管理股份有限公司：张学鹏
厦门金恒宇投资管理有限公司：曹海珍、陈书剑
上海彤源投资发展有限公司：庄琰
国海证券股份有限公司证券资产管理分公司：吴正明
海南拓璞私募基金管理有限公司：俞海海
盈峰资本管理有限公司：张庭坚
上海亘曦私募基金管理有限公司：林娟
中信建投机构业务部客户：陶明利
中金基金管理有限公司：邢瑶
嘉实基金管理有限公司：任海宇、龚楚、张鑫荔、宋晓乐、马延超
广东谢诺辰阳私募证券投资管理有限公司：王桂兴
海富通基金管理有限公司：赵晨凯
国金基金管理有限公司：范亮
上海勤辰私募基金管理合伙企业（有限合伙）：张航
China Securities (International) Finance Holding Company Limited（中信建投（国际）金融控股有限公司）：牛栏
广发证券：吴鑫然、邓先河
中国人寿资产管理有限公司：麻锦涛
证券投资业务管理总部：牛璐
上海汐泰投资管理有限公司：黄振航
招商基金管理有限公司：张宜杰、阳宜洋、李湛、阳宜洋
上海铭大实业（集团）有限公司：丁一宸
上海景林资产管理有限公司：蒋文超
深圳前海华杉投资管理有限公司：李洲、张黎
长沙银行股份有限公司：邹文杰
信达澳亚基金管理有限公司：张明烨
广东中顺纸业集团有限公司：齐娜
国投瑞银基金管理有限公司：董政武、汤龑
深圳市智诚海威资产管理有限公司：闫小龙
方正富邦基金管理有限公司：刘蒙
宝盈基金管理有限公司：谢圳棠、李巍宇
上海合道资产管理有限公司：严斯鸿
大家资产管理有限责任公司：胡筱、钱怡、高远
富安达基金管理有限公司：赵恒毅
上海涌乐私募基金管理有限公司：杨润泽
领颐（上海）资产管理有限公司：刘奥
长江证券股份有限公司：胡加琪
兴业基金管理有限公司：于峻鹿
国联证券：武慧东、李绍程、赵嘉卉
国联证券研究所：申起昊
招商基金：王欢
博时基金：黄继晨
上海聚劲投资有限公司：张超
新华基金管理股份有限公司：王永明
北京诚盛投资管理有限公司：吴畏
中信资本（深圳）投资管理有限公司：赵巍华
浙江旌安投资管理有限公司：兰盛泽
嘉合基金管理有限公司：王欣艳
上海慎知资产管理合伙企业（有限合伙）：师成平
上海沃胜私募基金管理有限公司：魏延军
中科沃土基金管理有限公司：徐伟
富国基金管理有限公司：郭舒洁
杭州兴健资产管理有限公司：柳韩民
百嘉基金管理有限公司：杨钰其
金信基金管理有限公司：龙毅
深圳丰岭资本管理有限公司：李浩田
中银国际证券股份有限公司：陈冠雄
安信证券股份有限公司：计哲飞、金晓溪
上海海宸投资管理有限公司：张晓艳
中再资产管理股份有限公司：刘新
兴银理财有限责任公司：张浩立
上海领久私募基金管理有限公司：纪荣斌
中国国际金融股份有限公司：胡迪
民生加银基金管理有限公司：汤思懿
东吴基金管理有限公司：姜怡
华夏久盈资产管理有限责任公司：李晓杰
永赢基金管理有限公司：王嘉玮
金鹰基金管理有限公司：陈立
新华资产管理股份有限公司：舒良
朱雀基金管理有限公司：朱杨林
甬兴证券有限公司：徐晓浩
中银证券：杨逸菲、叶志成
东北证券：唐凯、侯龙玉、濮阳
前海华杉：李洲
泓德基金：刘佳
华鑫资管：徐鹏 、杨靖磊、刘嘉余
中泰资管：蒋婉莹
富安达基金：黄沁仪
财通资管：刘宏杰
工银理财：雅文
东方基金：孙法明
山西证券：高杰、叶业博
华创证券：董含星

