2023年中期业绩发布会线上文字问答

问1：请教，政府正积极推动长期保险资金入市，请问公司认为现在的股市是适合时机加强权益类投资吗？对于今年投资回报有什么预期?
答：当前国内权益市场估值仍低于历史均值水平，市场已经较为充分反映悲观预期，政策落地及经济复苏有助于市场信心恢复从而带动估值提升。从中长期看，未来中国经济维持高质量发展和深化改革将有利于权益市场中长期积极向好。
在投资策略上，一是深度研究精选个股。优选市盈率低、股息率高、净资产收益率高、现金流好、公司经营稳健等特征的高股息率股票标的。二是有效控制成本，择机波段操作获取合理收益。

[bookmark: _GoBack]问2：1）净投资收益中的“金融投资的利息、股息和分红收入”同比-22.1%，下降较大，原因是什么？ 
2）公允价值变动损益增加较大，是否主要为权益类资产？权益配置的具体策略、品种如何？ 
3）公司新业务价值率是否能够提升？ 
4）公司合格人力是否见拐点？
答：1）2020-2021年，权益市场表现较好，资管计划和组合类资管产品积累了较多可分配收益。2022年初，公司判断市场会出现较大回撤，在2022年1月尽可能将收益全部兑现，所以2022年上半年同比分红基数较高。2022年市场出现较大回撤，所以2023年上半年没有大量可以分红的品种。
2）以公允价值计量且其变动计入当期损益的金融资产主要变动原因是新金融工具准则实施的影响。配置策略：一是深度研究精选个股。优选市盈率低、股息率高、净资产收益率高、现金流好、公司经营稳健等特征的高股息率股票标的。二是有效控制成本，择机波段操作获取合理收益。
3） 公司将坚定不移地以价值为导向，在稳定业务规模的基础上，通过强化队伍、优化结构、提高效率、改善品质等，力争跟上市场发展速度，推进年度任务目标高质量达成。从产品结构看，居民对长期储蓄型产品的旺盛需求，新业务产品结构变化明显，中长年期占比明显提升，年期结构优化，推动公司整体价值增长及价值率提升。
4）公司将坚持以绩优为核心的队伍持续成长策略，以执行能力提升驱动绩优人力增长，以绩优人力增长驱动价值保费增长，打造一支高效能销售队伍。存量上推动绩优规模最大化，增量上着力优增优育，以做绩优、增绩优平衡队伍质态及规模，推动量的合理增长及质的有效提升。

问3：储蓄险的热销如何影响公司的负债久期？当前资产负债久期缺口有多大？公司采取哪些措施来匹配资产负债久期缺口？
答：储蓄类产品多为中长期。2023年二季度末，资产修正久期为8年左右，负债久期约13-14年左右。负债端，公司将坚定不移地以价值为导向，在稳定业务规模的基础上，通过强化队伍、优化结构、提高效率、改善品质等，力争跟上市场发展速度，推进年度任务目标高质量达成。资产端，权益投资方面，坚持价值投资和长期投资理念，把握结构性的投资机会。固定收益投资方面，面对大体量新增保费资金的配置压力，固定收益投资采取哑铃型投资策略。

问4：公司领导介绍财务情况时采用的是国际会计准则，其中保险业务支出及其他费用合计，包括哪些成本费用？含不含所得税、汇兑损益等，收入-支出等于财报中的哪个利润？谢谢！
答：保险业务支出及其他费用，包括保险服务费用、签发的保险合同的财务费用等，不含所得税费用和汇兑损益，“收入”-“支出”再加上“联营企业和合营企业投资收益份额”和“其他财务费用”=“税前利润”。
3

