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证券代码：600926                                    证券简称：杭州银行 

 

杭州银行股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研   □分析师会议    □媒体采访 

□业绩说明会     □新闻发布会    □路演活动 

□现场参观       □其他       

参与单位 
国泰君安证券、上银基金、高毅资产、睿郡资产、海通证券、

博道基金、天倚道私募、新伯霖私募 

时间 2023 年 11 月 2 - 3 日 

地点 杭州银行总行会议室 

本公司接待人员 

资产负债管理部相关负责人、公司金融部相关负责人、小微金

融部相关负责人、零售金融部相关负责人、风险管理部相关负

责人、杭银理财相关负责人 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、贵行对公贷款是否已经开始做项目储备工作？主要投

向哪些领域？ 

答：我行有序推进项目储备工作，目前储备已较为充足。

投向方面，除交通、水利、能源、市政、城镇更新等基建领域

外，投向实体领域的储备也较为充足，对科技金融、绿色金融、

制造业、中小企业等客群均有相应储备。 

 

2、对公业务上，分区域看，杭州市内、浙江省内杭州以

外地区、浙江省外，各区域未来的信贷增长点有哪些区别？  

答：杭州地区：我行在杭州地区的市占率较高，同时杭

州市仍有较多城市规划项目，如临空经济示范区、打造城东智

造大走廊等，部分区县重点项目也较多，投放潜力较大。 

省内其他地区：亚运会后基建需求依然强劲，今年 1 月，

浙江省政府办公厅印发《浙江省扩大有效投资“千项万亿”工

程实施方案（2023-2027 年）》，围绕九大领域，每年滚动谋划

推进 1000 个以上省重点项目，每年完成投资 1 万亿元以上，

我行已全面摸排“千项万亿”工程等重点项目清单，积极营销

并储备信贷需求。 

省外地区：我行推进科创体制机制改革，整合打造科创

金融事业总部，首期建设杭州、北京、上海、深圳、南京、合

肥、宁波、嘉兴八个区域科创中心，打造特色科创金融品牌；

同时，我行根据各分行本地企业特点及需求，制定不同的发展

策略，如南京分行聚焦本地国企，北京分行立足央企及中小企

业，深圳分行深耕上市公司业务，合肥分行扩大核心制造业客
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群，上海分行发挥自贸区进出口企业业务优势等。 

 

3、贵行理财产品规模在三季度净增较多，在代销渠道上

是如何布局的？ 

答：我行较早开始拓展代销渠道，通过国股行、城农商

行、互联网银行等多渠道推动营销，三季度发力重点代销机构。

在布局上，对于大行来说，通过着力推进重点产品的代销实现

规模增长；对于中小行来说，通过多产品深度合作成为其主要

合作伙伴。 

 

4、贵行经营区域内房地产按揭贷款投放情况如何？  

答：我行在杭州市按揭市场的表现一直较为亮眼，一方

面积极与头部开发商建立合作关系，另一方面对于二手房，我

行抓住重点渠道获客，并且长期与杭州市公积金中心保持良好

合作关系。此外，北京、上海、深圳地区按揭定价更优，因此

今年着力推进北上深地区房贷渠道拓展营销工作，三大分行房

贷投放有较大幅度增长。 

 

5、贵行小微信用业务目前主要在哪些地域复制台州模

式？随着信用小微业务的进一步铺开，平均贷款收益率是否会

下行？ 

答：目前我行稳步推进信用小微专营模式复制，事业部

升规工作有序推进。截至三季度末，信用小微中心已在杭州、

台州、宁波、金华、合肥地区进行模式复制并正式投入运营，

后续将持续推进在上海、深圳等其他地区的筹建工作。我行信

用小微事业部与原台州分行经过人员、数据等方面的整合升级

后，定价走势趋于平稳，当前我行信用小微事业部平均贷款加

权定价基本与二季度末持平。 

 


