证券代码：600249                                      证券简称：两面针

柳州两面针股份有限公司投资者关系活动记录表
（2023年11月03）

	形式
	特定对象调研       分析师会议       媒体采访
业绩说明会         新闻发布会       路演活动
现场参观           其他                 

	时间
	[bookmark: _GoBack]2023年11月03日（星期五）16:00-17:30

	地点
	公司办公楼会议室

	参与单位名称
	深圳昌宏盛瑞投资管理有限公司、北部湾产业投资基金管理有限公司、深圳有据投资管理有限公司、广西银瓴资产管理有限公司、中航创新资本管理有限公司、广西产投资本运营集团有限公司、华泰研究所、华泰资管、华泰证券数字化运营部、华泰期货南宁营业部、华泰证券南宁营业部

	公司接待人员
	董事会秘书：韦元贤

	交流的主要内容及回复概要
	问题1：请问公司产品销售辐射的主要区域在哪里？
答：公司产品在全国各地市场均有销售，产品销售区域不受供应链限制，公司产品通过线上线下销售，线下虽在全国销售，但分布不均衡，公司正在加大在薄弱市场的推广力度，目前主要销售区域在广西、安徽、湖北、江苏、河北、山东、广东、河南、四川等。
问题2：请问公司酒店用品在环保方面采取了哪些措施，对公司有何影响？
答：公司生产全过程严格遵守环保要求，追求企业与环境和谐发展，开发采用玉米淀粉、秸秆、稻壳、竹纤维，竹子、聚乳酸等作为产品原材料逐步代替塑料，采用可降解或全降解的环保产品减少塑料的使用。此外，改良产品使用方式，如在酒店产品把单支洗化产品改为挤压式瓶装，部分可回收一次性产品包装做回收处理等措施。今年公司经营酒店用品的子公司两面针（江苏）实业有限公司产品销售不错，2023年半年度，该公司营业收入同比增长达80%，经营基本恢复甚至超过2019年前水平。
问题3：年轻一代对两面针品牌认知度可能需要提高，公司是否考虑做销售渠道升级，以提升两面针品牌认知度？
答：公司所处完全市场竞争领域，同时属于生活必需品行业，渠道对我们来说非常的重要，市场渠道的每次变革，在成就不少品牌的同时，也导致一些老品牌的被动。消费者的需求和渠道多元化，是当前市场的基本特点，公司也在积极寻找和开拓不同的产品销售渠道，加强新兴渠道建设，如直播、社区团购等。公司认为销售渠道要结合产品定位和不同消费对象，契合不同消费群体的需求，才能有效放量。
问题4：请问公司账上资金打算如何使用，让两面针重振雄风？
答：做强做大是两面针人的愿望和追求，今天的交流，各位也充分流露出对民族品牌两面针的情怀，感谢大家对两面针的支持。两面针品牌知名度高，主业突出，资产优良，负债率低，账上有约12亿的资金，这些是公司未来可持续健康发展的基础和信心。公司资金将主要用于发展日化和医药产业，但我们的投入遵循审慎原则，我们要明确发展定位，营销要精准投入，让资源发挥效用，原则是在找到合适的、投入和产出相匹配的机遇时，才能去做。
问题5：公司家用牙膏产能利用率较低，是否有阻碍公司提高产量的难题？
答：公司家用牙膏产能充足，公司目前的生产条件，生产技术，有力保障公司产品品质。公司需要加强产品推广，通过不同渠道加大产品销售，提升产品市场占有率，并通过为国内外客户代加工的方式，提升产能利用率。
问题6：现在线上是消费者主要的消费方式，贵公司是否在拼多多、天猫、京东等平台开设自己的直营旗舰店？
答：公司产品线下线上都有销售，主要还是线下渠道销售占比较大，牙膏行业目前主要还是线下销售。公司在天猫、京东、拼多多、抖音、快手、唯品会等平台均有运营，公司也有自己的直播团队。
问题7：公司综合毛利率较低的原因？
答：公司日化产品涉及不同细分领域，有家用产品，包含家用牙膏和家用洗涤产品等，主要在商超销售，部分通过线上销售。此外还有旅游、酒店用洗漱产品，公司在酒店洗漱用品细分领域属于龙头地位。公司综合毛利率受产品结构影响，公司经营各产品所属日化细分领域不同，渠道不同，毛利率各不相同，其中包含毛利率较低酒店用品和洗涤产品，也包含毛利率较高的家用牙膏产品等。总体而言，公司主要产品毛利率与同行业其他公司同渠道，同层次产品近似。
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