证券代码：603079                                   证券简称：圣达生物

浙江圣达生物药业股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别 
	现场调研 

	参与单位名称及人员姓名 
	浙商证券 杜宛泽；浙商基金 蔡峰；德邦证券 陈进；银河基金 方伟；南华基金 刘凯兴；国寿基金 张奇；运舟投资 郑嘉伟；千寻资本 周培松；湘禾投资 林小伟；楹联投资 应振洲；西部食饮 黄欣培；杭州重湖私募 姜华；佳许投资 李浩、李亚刚；个人投资者 徐达

	时间 
	2023年11月16日（14:30—18：00）

	公司接待人员姓名 
	周斌、徐建新、朱怡萱

	投资者关系活动主要内容介绍 
	一、公司简介
公司董事会秘书向投资者介绍了公司发展历程、主要业务及产品等相关情况。
二、投资者问答概要
1、请简单介绍一下公司的清洁标签产品，以及圣达子公司新银象整体的产品？
答：清洁标签包含例如芹菜粉、蔗糖发酵物等产品。所用原料是食品，做出具有一定功能的产品也是食品的一种，有别于食品添加剂，使配料表更加安全。与化学防腐剂不同的是，我们通过微生物技术，利用糖等原料进行发酵，提取产物中有效的成分制成生物保鲜剂。生物防腐剂代表未来的趋势，因为它更安全、更高效。
2、生物保鲜剂的使用成本，相比化学保鲜剂如何？从财务角度分析，和竞品相比，公司清洁标签产品的竞争力如何？
答：生物保鲜剂成本较高，但使用量只有化学保鲜剂的大约1/6至1/10，更高效，因此成本只比化学保鲜剂略高一点。清洁标签首先是概念上的提升， 能让产品的应用场景应用的范围更宽广，带来量的增长 。我们在国内建立了清洁标签的第一个企业标准，也是国内首个拿到清洁标签合规化生产资质的企业。
3、清洁标签产品是否有明确的质量标准和国家标准？未来是否可以完全取代传统防腐剂？若不能，生物保鲜剂目前大概能替代哪些传统的功能？清洁标签产品在食品标签成分上会以什么形式出现？
答：清洁标签产品作为食品配料不像药物和添加剂一样有严格的要求，但仍需经过专业评估认定其安全性。目前来看，说生物保鲜剂能完全替代传统防腐剂过于绝对。但在推广产品过程中，随着食品安全意识的增强，我们发现食品生产企业迫切需要我们开发这类产品，并将其用于生产，这也是我们发展的动力。生物保鲜剂目前能够部分替代防腐和抗氧化的功能。清洁标签根据相关规定会以固体调味料的形式出现。
4、能否结合案例分享一下应用或者研发的具体流程？对公司来说应用技术服务收入体量如何？另外一方面，企业研发能力是核心，那市场上有没有其他企业也能做类似的产品，公司的研发能力跟其他企业相比处在一个什么地位？
答：举一个关于溏心蛋的案例。在日本，溏心蛋在便利店很受欢迎，因为可以保持冷鲜。但在国内，我们希望将其制作成常温流通的产品，从而扩大销售范围。公司根据客户需求完成了技术支持及解决方案的提供，解决了因热处理温度等限制带来的难点。但同时，解决方案是否有效与生产线和工艺管理也有关联。目前我们的技术在防腐领域处于领先地位，投入了实验室和团队来专注于客户服务，带来的直接收入较少。
5、能否介绍一下，公司现在和高校之间的合作项目？
答：公司和浙江大学生命科学学院、浙江工业大学、东南大学等高校都有过或仍在持续保持合作。
6、我们业务部门中，乳酸链球菌素和纳他霉素等产品在生物保鲜板块的收入占比大概是多少？我们的复配和清洁标签业务目前的规模大约是多少？未来展望的增长主要依赖客户订单，我们目前拥有的客户资源能够为未来三年带来怎样的收入增速？关于产业部门，我们正在建设的新产能大概能贡献怎样的产值？
答：维生素板块在我们2022年的销售收入中占比约42%，乳酸链球菌素在生物保鲜剂板块收入占比较高。复配业务开发较晚，但我们在不断做应用技术的攻关。在清洁标签板块，我们将不断丰富清洁标签的品类。
关于产能问题，通辽圣达具备能源及原料的优势，未来发展可以依靠通辽圣达的支持。我们的目标是将新银象打造成一个孵化器，培育新品种，并降低成本以提高竞争力。由于竞争，产品价格也在不断下降，因此销售收入的增长与产量的增长不同步。
7、通过资料我看到我们的客户可能还是偏工业型的，我们做的这些项目包括清洁标签，我们销售团队的布局是怎么样的？
答：从销售方面，突出应用团队力量，结合技术进行销售。我们的目标不仅是成为全球主要的原料供应公司，还要为食品企业提供整个交钥匙工程问题的解决方案。我们现在致力于加强应用团队，广泛招聘人才。在生物保鲜和化学保鲜领域，我们是少数能够提供解决方案和建议的团队。
8、在我们传统维生素板块，价格波动比较多，生物保鲜板块的价格之后波动会很大吗？
答：维生素是周期性产品，生物保鲜剂价格相对较稳定，虽然保持下滑趋势但同时价格的下滑也会带来产量的增长。中国中小企业对食品成本较敏感。生物防腐剂目前在整个防腐剂领域的占比大约在10%左右，我们希望通过不断的技术创新，降低成本，让中国的中小型食品生产企业和中国的中低端的食品都能用上安全性更高的保鲜剂，这个是我们追求的目标。
9、未来在食品饮料这个方向，如果有些产品的防腐剂被取消使用，对于我们公司来说是否是利好消息？这方面的法律法规情况如何，是否有可能在食品安全方面，突然出现新的规定或者是标准？请谈一谈每年公司的进展和推动法规上的成果。
答：未来如果发生这样的情况，对公司产品来说是一个利好消息。生物保鲜剂总体来讲更安全、更高效。如果有例如脱氢醋酸钠等产品被禁用，生物防腐剂的需求量可能会大幅增长。食品安全相关规定会被定期评估，我们在持续进行各类替代方案的研发工作，因此，在通辽地区的产能布局非常重要。生物保鲜剂的应用在2018年有较大范围的扩项，包括乳酸链球菌素在糕点、腌制蔬菜等小类中的使用。公司在持续做单体产品的扩项，提供清洁标签的解决方案。
10、生物保鲜是否可以用于预制菜中？有没有考虑涉足宠物领域？
答：从应用场景上来说，生物保鲜剂能够提供对预制菜来说适宜的保鲜周期，但仍需进一步探讨应用方式及攻克相关技术问题。未来，公司也会探讨宠物领域相关的可能性。
11、生物素历史价格有过300多块，现在价格在四五十块钱是吗？生物素这个产品过去几年是否是因为供给格局的变化，导致它的价格变化？未来这种格局会出现怎样大的变动？
答：2020年生物素单品市场价格曾超过450万元/吨，现在价格下跌约2/3。维生素是一个周期性的产品，这些年维生素企业品类的拓宽及产能的释放导致了价格的下跌。再加上养猪行业低迷，直接影响到了单体维生素的价格。但同时维生素是人和动物有刚需的产品，是无可替代的。目前公司生物保鲜板块已成为另一主要产品，且保持良好增长。
12、可否从合成生物的角度谈一谈我们公司的竞争优势？
答：公司正在搭建合成生物学平台，该平台的构建由两位国家千人专家合作引领。同时配合我们与国内的几个知名高校之间的产业开发的协同，搭建公司整体的技术平台。

	记录人/日期 
	林炜媛 2023年11月16日




