证券代码：603992

证券简称：松霖科技
厦门松霖科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2023-016
	投资者关系

活动类别
	(特定对象调研   □分析师会议      □媒体采访      (业绩说明会

(新闻发布会     □路演活动        (现场参观
     (电话会议

	参与单位
	国盛证券、中金公司、浙商证券、平安养老、安信证券、申万菱信基金、长江证券、光大保德信、西部利得基金、万家基金、太平养老、华富基金、信达澳亚、安信基金、永赢基金、汇安基金、长城证券、西南证券、长信基金等机构

	时间
	2023年11月

	地点
	厦门松霖科技股份有限公司

	上市公司
接待人员姓名
	董事会秘书吴朝华女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	互动交流摘要：

公司与投资者就关心的问题进行交流：

Q：公司国内业务主要是采取什么样的商业模式，合作的客户是哪些？
A：国内业务与国外业务同样采取IDM业务模式，业务来源主要是国际品牌客户在中国的业务，因为各大品牌客户在中国也有运营公司和工厂。

Q：海外客户目前的库存大概处在什么样的位置？

A：从了解到的信息来看，客户的库存处于正常水平，客户需求趋于稳定。 

Q：公司大概有百分之六七十的海外客户，请问公司的结算货币是什么？
A：以美元结算为主。大概占外销业务总量的百分之八九十。

Q：公司三季度报表上投资收益和公允价值变动变化都比较高，是因为公司做套保业务导致的吗？
A：正常情况下，投资收益和公允价值变动主要是体现公司套保业务与即时汇率之间的损益变动情况；但公司三季度报表中投资收益的变动大，主要是剥离“松霖·家”业务确认前期投资损失产生的，这也是进一步导致公司前三季度所得税费用为负的原因。
Q：关于公司对套保业务的策略，未来公司会一直延续该策略吗？

A：是的。公司以外销业务为主，且以美元结算为主，为降低汇率波动对公司利润的影响，保持公司利润的稳定性，根据公司每季度的业务情况做套保业务是有必要的。当然，当人民币出现明显的、确定的贬值的态势时，公司会暂停套保业务。

Q：公司与国际客户的产品议价频率一般是怎样？多久定一次价？

A：公司与客户的合作一般是以项目形式，项目意向达成价格即确定下来，后续便不会根据主观要求调整价格。由于汇率、原材料价格对公司成本影响较大，公司与客户就此签订了价格调整协议，当汇率或材料价格波动在约定期间内产生一定幅度波动时，双方根据协议重新调整价格。

Q：今年公司毛利率是持续改善的，目前已经是比较好的绝对值水平，请问明年毛利率的趋势是怎么样？

A：在汇率波动幅度不大的情况下，公司毛利率会维持相对稳定的状态。

Q：公司内部对持续提升毛利率、降本增效有什么措施？ 
答：降本增效是公司每年日常性经营管理的工作，通常在年底设定各事业部的降本增效目标，包括人员、设备、质量等内部增效措施及外部的优化采购渠道、科学定价等供应链管理措施。

Q：公司拟收购倍杰特的剩余股份，这是出于什么考虑？
A：公司一直对倍杰特的两个业务发展空间倍加关注，其一是盖板业务，其二是智能马桶业务。基于此，公司希望能让倍杰特由传统的代工、加工业务升级到以IDM模式经营为主，加大研发创新力度，提高产品竞争力，抓住智能马桶业务发展的红利期。而本次收购也是在于推动公司战略的快速实施与落地。
Q：越南工厂的投建，公司会考虑再去做可转债或者定增等方式的再融资吗？ 

答：目前暂没有融资计划，后续还需看公司业务项目发展情况。



	附件清单
	无


