宁波美诺华药业股份有限公司
投资者关系活动记录表
	
投资者关系活动类别
	
√特定对象调研	□分析师会议

□媒体采访	□业绩说明会

□新闻发布会	□路演活动

□现场参观

□其他

	参与单位名称
	泰康资产、中海基金、安信基金、宁银理财、泰康基金、惠通基金、西部证券、工银瑞信、国泰君安、国金证券、磐耀资产、中欧基金
财通证券、上海证券、甬兴证券、太平洋、汇添富、东方红、长信基金、光大证券、博时基金、建信基金、广发资管、融通基金、华安基金、海富通、中泰证券、东吴证券、华创证券、方正证券、兴业证券、莫尼塔、招商证券、光大保德信、华兴资本、中航信托、山西证券自营、东方阿尔法、国泰基金、财通基金、平安证券、东方阿尔法、华林证券资管、杭银理财、中信证券、易方达基金、苏泊尔集团、华林证券

	时间
	2024年1月12日

	地点、形式
	宁波美诺华天康药业有限公司，投资者交流会

	上市公司接待人员姓名
	董事长：姚成志，董事会秘书：应高峰，制剂负责人：王飞云

	投资者关系活动
主要内容介绍
	介绍环节：
在全球局势、市场环境波动的2023年，宁波美诺华药业股份有限公司（以下简称“美诺华”或“公司”）对产能、业务重心、发展模式进行了全方位的升级优化，完成了从主营原料药生产到制剂一体化的高附加值模式的过渡。2024年，作为公司制剂一体化进程中最重要的生产基地，宁波美诺华天康药业有限公司（以下简称“美诺华天康”）将是我们进入发展快车道的核心点。
美诺华天康成立于2004年，注册资金为2亿元，是公司的全资子公司，是目前的制剂生产制造基地，它承载美诺华原料药制剂一体化的重要环节，占地面积一共56,000平方，目前共有三个车间，药品的洁净区域达到12,000平方。主要业务来自中国市场和欧盟市场，是宁波唯一具有欧盟认证的制剂生产基地。 美诺华天康拥有国内一流的制剂转移研发团队，拥有丰富的经验和能力，2023年半年报统计在研、转移管线项目40多个，拥有一流的自动化生产设备以及环保和管理体系。
美诺华为制剂业务的发展配备了两个制剂研究院，一个在宁波，一个在杭州，能够快速的响应和配合美诺华天康的研发需求，为客户提供一站式的服务。在客户资源方面，公司与欧洲战略核心客户深度绑定为其提供制剂CMO/CDMO业务，同时公司自研制剂业务正在进入快速发展的阶段。在过去的几年的发展中，公司制剂业务获得了来自国内外客户的高度赞扬。随着美诺华天康的不断发展，通过过去几年的布局，成品药业务已经成为美诺华增长最快的业务，并打下了坚实的基础，美诺华制剂业务已经进入到发展的快车道。
美诺华在过去的岁月里，多次通过欧洲、中国以及多个海内外国家官方及客户的审计，在产品的质量上获得了客户一致好评，在过去几年与全球竞争对手的激烈竞争中展现了公司的核心竞争力。未来，美诺华将持续不断地加大对产品技术的投入，装备质量的提升，为客户提供最优质的药品。
在CDMO业务上，我们通过各方面的努力，逐步将公司CDMO板块做得更强、更好。与大客户在宠物药和兽药的战略合作正在持续进行中，例如拓展宠物药的成品药领域，与客户达成了初步构想，同时在人用药CDMO合作上也进行了沟通和推进。
在创新技术领域，正如定期报告中披露的多肽、siRNA、ADC等，美诺华也在不同方向不断地深入布局。CDMO领域核心是快速响应和反应市场，美诺华已经做好了准备，希望并且有信心在这一次机会中再分一杯羹，做好业绩回馈广大投资者。
问答环节：
问1：2023年沙坦产品量价走势情况，以及2024年预测，专利到期产品布局以及未来增量预期？
答：2023年价格竞争态势不佳，主要原因是国际环境导致中国产能有一定过剩，因为中国的产能是为世界准备的，所以国际环境波动会对这个行业有一定影响，目前市场竞争很剧烈。2024年预计下半年情况会有所缓解，不过未来沙坦在我们整体业务的占比会逐步下降，会有新产品逐步放量，像沙班、列汀、列净等产品将会是新的增长点，列如西格列汀是2024年增量较大的品种。
问2：制剂业务板块目前自研产品和大客户产品的占比以及放量预期？
答：目前公司制剂业务中，大客户部分占比较大，自研相对少一点，但公司目前制剂在研管线展速度迅猛。在大客户需求旺盛，以及后续自研产品梯队逐步兑现的基础上，我们认为未来制剂的大客户和自研两块业务都会快速增长，实现两翼齐飞的目标。
问3：CDMO板块默沙东业务2023年情况如何，以及未来2024年的放量预期？
答：这些产品具有较大潜力，未来发展潜力不容忽视。因为动保战略合作取得了阶段性的成果，并受到了大客户的高度认可，人用药领域的合作已经开始沟通。公司拥有丰富的大客户合作经验，有信心用自己的全方位的核心优势，为客户提供最优质的服务。
问4：印度方面的竞争情况？
答：目前我们也从客户那里获得了一些情况，总的来说，印度有一定的优势，比如英语水平、成本等，但是实际交付能力，以及质量体系的管理，还有基础设施等还是国内企业更加符合海外客户的标准。
问5：制剂产能的布局，以及未来的产能规划？
答：目前制剂产能充足，未来会根据客户需求，以及自研制剂放量情况规划产能，目前是以产能爬坡为主。
问6：GLP相关业务的布局
[bookmark: _GoBack]答：同时公司也储备了很多小分子相关的工艺，就如当时美诺华布局新冠产业链相关产品一样，美诺华有能力也有前瞻性去布局，同时也能提供快速反应和交付能力给客户，在GLP这个长周期的机会中，美诺华会积极开拓原研、仿制产业链合作机会，甚至于成品药的机会。
问7：客户是否会要求我们去海外建厂？
答：没有，在成本和供应链上我们提供了非常优质和高性价比的服务。
问8：未来5到10年中国与印度企业之间的竞争优势。包括中长期之后产业链上的格局，从公司三大业务的角度预测一下。
答：原料药行业，可能未来中国和印度各占一半。制剂行业，目前印度优于中国，因为起步早，制度建设早。不过中国增速快，未来成长空间更大，特别是在一带一路的市场上。CDMO行业，中国在产业中更具备优势。
问9：未来几年公司存量、增量预期如何？
答：公司未来三大业务都有增量的机会，制剂代加工和自研制剂的放量依托于产能逐步爬坡，同时形成的规模效益，以及制剂一体化带来的成本优势，目前进展顺利。CDMO业务以大客户战略合作的逐步兑现作为基础，同时创新技术平台业务如多肽、ADC、siRNA等技术的开发储备，为这方面业务争取非常大的机会。原料药业务主要增量还是新的产品逐步放量。

总结：希望将最困难的一切留在过去的2023年，2024年能够全新出发，持续增长，回馈投资者。


	日期
	2024年1月12日



