上海璞泰来新能源科技股份有限公司
接待调研活动记录表
	接待调研形式
	√公司现场接待     电话接待 
其他场所接待     公开说明会 
定期报告说明会   重要公告说明会 
其他

	参访人员
	财通证券、中银资管、勤辰资产、博恩资产、交银理财、国泰基金、山西证券、富敦投资、南华基金、鑫巢资本、华福证券、华安基金、工银瑞信、安信证券、弘毅远方、渤海人寿、嘉合基金、胤胜资产、财通资管、鑫元基金、富国基金、南方基金、华夏基金、汇添富基金、永安保险、中邮人寿、太平洋保险、景林资产、高毅资产、国金基金、交银施罗德

	日期、时间
	2024年2月4日15:30-17:00

	地点
	上海璞泰来新能源科技股份有限公司会议室

	上市公司接待人员

	董事长：梁丰
总经理：陈卫
[bookmark: _GoBack]证券事务总监、证券事务代表：张小全

	接待调研活动主要内容

	1. 公司负极业务盈利最差的阶段是否已经过去了？
答：2023以来，负极材料行业因产能供给充足、下游电池客户进入去库存阶段，供求环境阶段性失衡，行业普遍面临产能消纳和价格下行的压力，公司在2023年前三季度已计提4.8亿存货跌价准备，主要集中在负极材料版块。公司也预计2023年第四季度仍将有部分负极高价存货的减值计提，但相对第三季度应该明显减少，同时考虑到负极材料的行业价格水平也已相对趋于稳定，因此高价存货的减值风险已基本完成消纳。随着历史高成本库存的消纳以及非石化类原料的创新，公司部分具有成本竞争力的产品已逐步导入，负极材料市场价格和供需逐步企稳，公司负极材料盈利能力正在持续改善，2024年预计会逐季向好。
2. 公司四川负极工厂对负极降本影响最大，投产进度如何安排？
答：四川紫宸工厂产能投放有所延后，主要原因包括：1）220KV供电线路建设涉及到跨地市的审批与施工，目前已经得到解决并完成通电；2）市场需求增速放缓，公司相应放缓建设进度，有利于新工艺产线的升级与调整。目前，公司计划从2024年第一季度起，实现部分点火投产，第二季度全面完成首期产能投放。
由于四川地区能源价格优势显著，且四川工厂是公司及行业首个真正意义上实现一体化的负极工厂，其首次应用的连续式造粒设备、集中式石墨化、炭化加热设备，以及管线运输等工艺技术改进，均能够较大幅度提升生产自动化水平、降低产品单位能耗、提高产品收率。另一方面，公司四川负极工厂在设计之初也考虑了对原材料及产品的适配性，能够为公司应对当前市场需求动态变化提供良好的应对。
3. 公司如何规划2024年负极业务的市场策略？重点目标市场？
答：2024年，公司负极业务将更加注重单位盈利的恢复，良性、稳健地展开国内订单承接，并凭借新增产能实现市场份额回升；另一方面，针对海外市场业务，公司计划将负极材料的海外业务占比将由2023年的30%多提升至超过40%。
4. 公司海外客户是否已经完成2024年第一季度的价格谈判？是否出现降价情形？
答：公司与海外客户已建立长期供货机制，长期以来产品价格均相对稳定，价格调整波动幅度小于国内客户；2024年第一季度，为保障产品交付质量和稳定性，海外客户的具体产品价格已不再下调。
但考虑到海外客户原高端产品占比较高，为适应市场需求变化，海外客户也将逐步调整产品结构，增加中端产品采购，因此海外负极业务的产品平均价格，仍将有小幅回落可能。
5. 公司硅碳负极的研发进展？
答：公司在硅碳负极原料的预处理方面的技术走在前沿，在加工的工艺方面包括CVD等技术生产出来的产品稳定性比较好、技术成熟度高，广泛受到头部重点客户的认可。
安徽紫宸的产能规划综合考虑了原料气体的运用、最新设备的应用、工艺持续的改进和销售定价等综合安排，将形成良好的市场竞争力，实现成本的最优化。根据下游客户与公司的沟通反馈，公司认为纳米硅碳产品将自2025年起逐步进入批量供应阶段。
6. 目前有人认为复合集流体做的太薄不利于快充，这个问题是否可以解决？ 
答：复合集流体金属层厚度在达到一定程度后，将能够适应3C-5C的快充需求。针对复合集流体工艺，公司的工艺技术路线具有更加灵活的优势，能够满足下游客户对各类金属层的厚度需求，工艺弹性较大。在长期降本成本方面的优势也将更加凸显。
7. 公司复合集流体业务是否有出货目标？
答：公司2024年复合集流体业务的发展目标是实现千万平方米级别的产品出货。目前，复合铝箔产品已经在消费领域实现小批量销售，复合铜箔产线已基本达到量产条件，待下游客户完成产品定型后，公司相应完成产线调整后即可进入量产阶段。预计到2025年，复合集流体业务将呈现快速发展趋势。
8. 目前复合铜箔的市场报价约8元/㎡，远高于当前传统铜箔价格，公司如何看到这个问题？
答：公司复合铜箔定位于依托轻量化优势，帮助锂离子电池实现重量能量密度的提升，以替代传统铜箔为业务发展目标。公司复合铜箔工艺技术路线具有长期降本优势，实现复合铜箔的规模化供应，价格上也将低于相同型号的传统铜箔20%-30%，具有大规模替代传统铜箔的潜力。
9. 基膜行业产能持续投产、产品价格进入快速下降通道，公司如何看待在基膜领域的竞争压力？
答：公司四川卓勤的基膜产线的车速、幅宽、生产效率在行业内处于领先地位，2023年公司基膜业务已实现批量化供应，基膜销量逐季提升，并已通过下游大客户的产品认证，2024年将进一步放量。即使在基膜价格存在下行压力的背景下，与同行业友商相比，公司基膜产品仍具有较强的成本竞争力。另一方面，公司基膜产品的批量化供应也能够为公司涂覆加工业务在海外客户的突破上带来机会，以及在隔膜基膜、涂覆材料、涂覆设备、粘结剂和涂覆加工领域的综合竞争力和竞争优势，将随着基膜产能的持续提升而更加显著提升，涂覆加工产量和市场占比也将获得提升。
10. 公司涂覆加工业务的单平净利是否还能保持稳定？
答：2023年度，公司涂覆加工业务在涂覆材料国产化替代、涂覆生产效率提升、粘结剂领域的成本改善以及基膜自给率的提升等方面均实现了预定目标，也带来了涂覆加工业务良好的协同效应和成本改善，使得公司在下游客户持续的成本下降诉求的背景下，预计仍能实现相对稳定的单位盈利水平。



