证券代码：688308                           证券简称：欧科亿
株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司

投资者关系活动纪要
株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司（以下简称“公司”），2024年3月7日-3月8日与投资者沟通交流如下：

一、投资者交流基本情况

	项目
	时间
	投资者关系活动类别
	参与单位名称及人员姓名
	公司接待人员

	1
	3月7日

15:30-16:30
	电话会议
	中金公司、华商基金、融通基金、Platina Capital、Greencourt Capital 、平安资管、招商信诺基金、汇添富基金 、华泰资管、博时基金 、拾贝投资 、嘉实基金 、Blackrock 、相聚资本 、通用技术集团、南方基金、淡水泉、长信基金 、摩根士丹利、惠理基金、Power Pacific 、创金合信基金、民生加银基金、高澈投资 
	董秘韩红涛

	2
	3月8日

13:30-14:30
	电话会议
	银华基金、东方证券
	董秘韩红涛


投资者交流会议纪要
1、公司近期经营情况及需求趋势如何？
答：2023年，面对复杂多变的国内外经济环境，公司坚持既定发展战略，聚焦主营业务，布局新产品，加快海外出口和渠道建设，推进刀具终端销售及整体解决方案，完成了各项业务布局。但由于受需求影响，公司数控刀片销量有所下滑；同时，费用增加，导致公司经营业绩和净利润下降。公司也适时调整了经营战略，进一步释放经营压力，加快高端产品转型升级和终端渠道拓展，为公司未来长远发展奠定坚实基础。

2024年，公司高端产品加快投放市场，同时新产品开始规模投产，形成综合性刀具供应体系，销售业务呈现逐步上升趋势。另外，国产刀具在国内进口替代加速和出口拉动的双重驱动下，也迎来更多增量市场需求。

2、2024年整包业务有何进展？
答：2024年，宝马曲轴的整包项目已进入稳定运营，该项目对公司承接大型整包项目特别是汽车产业链的整包业务有极大的示范效应。目前，公司正在快速推进与国内核心整车厂及汽车零部件厂的整包业务。同时，业务领域也进一步拓宽，包括航空航天、3C、模具、轨道交通、医疗器械以及风电行业等。

3、如何看待同行之间的竞争？
答：竞争是企业发展中的常态，良性的竞争会促进行业发展，在竞争激烈的市场环境中，需要公司始终保持敏锐的洞察力以及综合创新能力。公司理性看待刀具行业竞争，通过不断加大研发投入，创新产品技术和渠道模式，建立自身的技术壁垒，丰富产品矩阵，加筑企业核心竞争力的护城河，提高行业门槛，从而实现企业的可持续发展。同时，公司坚持高端产品迭代，以拳头产品为基础，延长板、补短板，与头部企业形成错位竞争优势，快速拓展公司新产品市场，扩大产品技术协同效应，推动行业高质量发展。

4、2023年公司短期借款增加较多的原因是什么？2023年前三季度经营性现金流净额为何为负值？
答：2023年，公司短期借款增加较多，主要是由于在理财产品收益率高于同期贷款利息情况下，公司使用部分自有资金购买了合理期限的保本型理财产品。2023年前三季度经营性现金流净额为负值，主要是受2023年宏观经济影响，下游行业的回款不及预期，导致应收账款增幅较大，同时，2023年销量下降和新产品备货导致存货有一定增加。

5、航空航天及军工领域对刀具需求是怎样的？

答：航空航天、军工作为数控刀具的重要应用领域，是我国国民经济发展的战略性新兴产业，处于产业高速和高质量发展阶段，不管是通用航空、商用航空还是军用航空领域，发展速度和需求增长都非常快，对刀具的消耗量和增长量也都很可观。目前，该领域刀具产品的国产化水平较低，有大量高端数控刀具替代需求。航空航天领域对刀具切削寿命、稳定性和刀具加工精度的一致性要求较高，对于高价值零部件领域以前很少开放给国产刀具试刀。随着国产刀具不断向中高端升级，技术水平提升，这种局面在改善，也面临一些机遇，很多行业有提升国产化率的内部要求，同时在军工、航空航天等高端领域的核心零部件方面，也有刀具供应安全性的考量，国产刀具在下游各行业接受度越来越高。此外，部分进口品牌不对中国供应核心产品，这些都给国产刀具带来了机遇。随着国产刀具在终端应用领域的接受程度提升，具备渠道和终端布局的企业将抓住机遇脱颖而出。

公司通过大力开发加工高温合金、钛合金材质刀具，开拓航空航天及军工领域客户进行试刀试验及应用测试，完善军工方面的资质，积极探索研发项目合作、销售产品开发、课题研究等方式加大在航空航天、军工领域的新产品开发和客户拓展。

6、2024年新投产项目有哪些？

答：2024年公司再融资建设项目“株洲欧科亿切削工具有限公司数控刀具产业园项目”进入正式投产，其中包括新建1000吨棒材、300万支整体刀具、500万片金属陶瓷刀片、20万套数控刀具、10吨金属陶瓷锯齿。随着该项目的投产，将与公司现有产品形成较好的协同作用，进一步提升公司核心竞争力和盈利能力。

7、公司产品价格如何，未来是否还有提升空间？

答：近年来，国产刀具技术快速发展，公司坚持产品创新迭代和客户的高端化，坚持中高端进口替代，产品整体价格保持稳定。公司不断推进新产品研发，优化产品结构和性能，升级市场技术服务，满足客户对产品和服务的需求的同时提升公司产品影响力，产品价值也将不断体现。未来，公司将坚持产品高端化和终端化战略，通过优化产品性能和产品结构，提升产品的内在价值，推动产品价格的稳步增长。

8、目前应收账款是否有所改善？是否会形成坏账？
答：2023年，行业普遍存在应收账款增长较快的现象，主要是由于经销商库存压力大，下游行业付款不及时等多方面因素所致。目前，经销商库存有所下降，同时下游回款有一定改善，因此应收账款会逐步回归正常，不存在形成坏账的风险。

9、目前国产刀具的发展机遇有哪些？
答：首先来自高端进口替代，当前高端数控刀具国产替代还有较大空间，尤其是大中型终端仍旧以进口刀具为主，国产龙头刀具企业具备替代的技术和实力，进口替代模式愈加成熟。其次，下游应用领域不断有新的需求交替出现，带来新的刀具增量，如航天航空领域、新能源领域、钛合金产品加工等。此外，随着自动化、智能化的提升，机床数控化率提升是必然趋势，还存在很大的数控刀具增量需求。最后，刀具是全球切削加工耗材产品，在海外市场具备非常大的潜力，市场规模是国内的5-6倍以上，国产刀具在全球份额将快速提升。

