证券代码：603758                                             证券简称：秦安股份
重庆秦安机电股份有限公司 
投资者关系活动记录表
编号：2024-001
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研
	□分析师会议
	　

	
	□媒体采访
	√业绩说明会
	　

	
	□新闻发布会
	□路演活动
	　

	
	□现场参观
	□其他
	　

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券、民生证券、华泰证券、信达证券、东北证券、西南证券、中信证券、国海证券、华夏基金等80余名机构代表。

	时间
	2024年3月12日 15:00-15:50

	地点
	线上

	上市公司接待人员姓名
	董事兼总经理：余洋
董事会秘书：许锐

	投资者关系活动主要内容介绍
	活动主要内容如下：
1、 公司董秘许锐向投资者介绍公司基本信息和2023年财务状况。
2、 与投资者互动交流，具体交流问题如下：
（1） 请介绍公司新能源领域客户的拓展情况。
公司一直紧跟行业发展趋势，在深耕现有客户及产品的基础上，努力进行新能源市场开拓和新项目开发。近年来，公司持续与潜在客户保持良好沟通，近期公司与一新能源车企就增程器相关零部件产品开展前期技术交流（尚处于前期交流阶段，尚未签署除保密协议外的合作协议，请投资者注意投资风险）。未来，公司将继续提升新能源客户占比，进一步优化客户结构，进一步提高市场份额，稳步实现并提升公司持续盈利能力。
（2） 请介绍公司主要客户有哪些？前五大客户营收占比情况，2024年客户结构会发生重大变化吗？
公司目前的主要客户有长安福特、一汽、长安汽车、吉利汽车、理想新晨、江铃福特、东安动力、上汽通用五菱、北汽福田等主流整车（机）制造企业。2023年度，公司前五大客户销售额为154,234.45万元，占年度销售总额88.64%。目前公司主要客户结构相对稳定，短期内不会产生较大的变化。后续公司将凭借技术及工艺能力等优势，继续积极拓展新的市场机会，进一步丰富公司客户结构及产品类别。
（3） 请介绍公司2023年出口业务及2024年出口业务的展望。
2023年，公司获得了包括长安福特部分变速器箱体、缸盖出口订单在内的多个项目。公司优质的产品质量，稳定的交付能力获得了长安福特和海外福特的一致认可。未来公司将依托在北美设立的分公司，加强与北美主流车企的直接沟通交流，利用公司国内经验技术以及政策支持，推进海外客户市场的拓展，更好地参与国际市场竞争。
（4） 请介绍目前年降情况；公司2023年的综合毛利率为27.58%，在年降压力下，公司如何在2024年维持毛利率水平稳定？
整车企业对零部件供应商基本每年都有降价要求，公司2023年与客户执行的年降幅度处于市场正常水平，2024年年降情况目前正在谈判中。随着汽车行业竞争日益加剧，整车市场价格战频发，汽车零部件行业都会面临更加严峻的年降压力。
2023年，公司通过提升企业内部生产效率，加强成本控制、提升规模效应等方式达到提质增效的作用，有效降低年降影响。在此基础上，2024年随着公司现有部分客户订单增量，以及部分新项目的落地，增量带来规模效应能一定程度的对冲年降对毛利率的影响。同时，公司采取对铸造工艺实施改造升级，有效提升良品率，加强生产管理，实现优化成本确保合理的利润空间。 
毛利率除了受产品售价影响外，原材料等大宗商品的价格也是影响毛利率的重要因素之一。虽然公司与客户有材料价格联动补偿协议，但材料成本补偿结算时间差、承担比例等均对当期毛利率有影响。请投资者注意相关风险。
（5） 请介绍下公司近几年高额分红的考量及持续性？
公司一贯重视股东分红回报，2017年5月上市至今已累计现金分红9.38亿元（含2023年度拟分配红利），股份回购2.52亿元，合计占上市以来公司归母净利润的107.07%，远超公司IPO募资金额。公司财务稳健，货币资金充足，未来在没有重大投资的情况下，公司会继续保持稳定、连续的分红策略。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2024年3月13日



