
北京金隅集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

 特定对象调研 分析师会议

投资者关系活

动类别

□媒体采访 □业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

□现场参观

其他 （电话会议）

参与单位名称 通过线上方式参与公司2023年年度业绩电话会的分析师

时间 2024年4月3日

地点
电话会形式

上市公司接待

人员

董事会秘书兼董事会工作部部长 张建锋

冀东水泥董事、副总经理、董事会秘书 任前进

地产开发集团副总经理 石锋

冀东水泥财务总监 杨北方

冀东水泥营销副经理 马建军

财务资金部主管 朱新振

问答交流

主要内容

问：水泥销量如何？特别是春节后，一季度的水泥销量如何，全年预计达

到多少？

答：尊敬的分析师您好！今年一季度，公司水泥及熟料综合销量（不含合

营联营）约1,100万吨。就目前形势来看，全年我们预计9,000万吨。感谢您的

关注!

问：水泥价格如何？1-3月水泥交个表现如何？后续有无推涨价格的可能

性？

答：尊敬的分析师您好！全国水泥价格整体呈现“北稳南降”的态势，一

季度公司主要区域的水泥价格较去年同期略有提高；随着1万亿特殊国债到位

及雄安新区投资力度增大，4-5月及8-10月可能会有价格推涨的机会，具体可

留意数字水泥网等平台。感谢您的关注!

问：1万亿特殊国债的到位情况如何？相关重点区域有没有开工的项目？

招投标情况如何？

答：尊敬的投资者您好！2023年上半年，公司水泥及熟料单方成本下降30



答：尊敬的分析师您好！国家1万亿特殊国债，已锁定受灾区域1.5万个具体

项目，其中2000亿用于京津冀受灾区域的恢复重建，项目正在有序推进中，超过

一半项目已开工，预计上半年全部项目都将开工。公司水泥占到京津冀区域灾后

重建市场水泥供应量的7成左右。感谢您的关注!

问：新材料板块中，保温材料、工程检测、高端装备三大业务的收入利润

水平如何？

答：尊敬的分析师您好！受房地产市场深度调整影响，保温材料业务收入

同比提高19%，工程检测业务收入同比下降17%，高端装备业务收入同比提高

16%。毛利率方面，保温材料的毛利率为23.44%，同比提高1.02个百分点；工程

检测毛利率为13.84%，同比提高1.06个百分点；高端装备的毛利率为2.66%，同

比提高0.45个百分点。感谢您的关注!

问：公司下半年收入下降，盈利能力减弱，税费却还在增长？另外公司税

费处在什么水平？

答：尊敬的分析师您好！利润与纳税数据看起来不匹配，主要由于公司前

身是传统建材企业，自持的工业地盘活利用，转化为建设用地，缴纳了较多的

土地增值税，税费整体处于房地产、水泥行业的中间水平。感谢您的关注!

问：公司与居然之家的合作情况如何？

答：尊敬的分析师您好！公司战略投资居然之家10%股份，目前已向居然之

家派驻董事、监事参与公司决策，同时业务上的战略合作也在积极开展。感谢

您的关注!

问：公司2023年地产业务表现较好，如何看待2024年的毛利率及土地购置

情况？

答：尊敬的分析师您好！2024年3月下旬，公司在售楼盘的客户来访量逐步

增多，房地产整体处于筑底回暖阶段，随着金融支持政策持续加力，以及对地

方调控赋权，强一线城市限购政策持续放松，客户信心恢复，2024年公司地产

业务规模、营收较2023年有望提升。感谢您的关注!

问：公司对市值管理、股权激励方面有什么想法？

答：尊敬的分析师您好！从国务院国资委到北京市国资委都十分重视国有

上市企业的市值管理。公司正在学习相关工作要求，在借鉴兄弟企业的优秀经

验基础上，制定自己的市值管理方案。至于股权激励，目前仍在研究中，若

有，会及时披露。感谢您的关注!
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