证券代码：688599		证券简称：天合光能
天合光能股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2024-001
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研    □分析师会议
□媒体采访        √业绩说明会
□新闻发布会      □路演活动
□现场参观
□其他（请文字说明）

	参与单位（按机构类型及名称拼音首字母排序）
	德邦基金、东海基金、东吴基金、东兴基金、富国基金、格林基金、工银瑞信基金、广发基金、国寿安保基金、国泰基金、国新国证基金、恒越基金、华西基金、汇添富基金、建信基金、金鹰基金、景顺长城基金、南方基金、农银汇理基金、鹏扬基金、上银基金、万家基金、西部利得基金、新华基金、兴业基金、易方达基金、银华基金、招商基金、浙商基金、中庚基金、中科沃土基金、中银基金、朱雀基金、大家资产、国任财产保险、合众资产、华夏久盈资产、昆仑健康保险、农银人寿保险、平安养老保险、平安资本、新华资产、幸福人寿保险、渤海银行、南京银行、平安银行、中国工商银行、大和资本、戴蒙亚洲资本、淡马锡投资、花旗环球、路博迈基金、麦格理资本、美林亚太、摩根大通、摩根士丹利、中投国际、博裕资本、富瑞金融、和谐汇一资产、同犇投资、正心谷、安信证券、长城证券、长江证券、财通证券、财信证券、德邦证券、东方证券、东海证券、东吴证券、东兴证券、方正证券、高盛证券、光大证券、广发证券、国海证券、国金证券、国开证券、国联证券、国盛证券、国泰君安证券、国投证券、国信证券、海通证券、华安证券、华创证券、华福证券、华泰证券、华西证券、开源证券、南京证券、平安证券、瑞银证券、山西证券、申万宏源证券、首创证券、太平洋证券、西部证券、信达证券、兴业证券、粤开证券、银河证券、招商证券、中金公司、中航证券、中信建投证券、中信里昂证券、中信证券股份、中银国际证券、中邮证券等

	公司接待人员姓名及职务
	董事长兼总经理：高纪凡
副总经理：陈奕峰
财务负责人：吴森
董事会秘书：吴群

	时间
	2024年4月25日

	地点
	电话会议

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司2023年度及2024年一季度经营情况介绍
2023年全球光伏装机大幅增长，再创历史新高，但供给端竞争愈发激烈，产业链价格大幅下降，在此背景下，天合光能坚持以客户为中心，以创新为动力，以为股东创造价值为目标，充分发挥天合品牌渠道及全球化的优势，在2023年度和2024年一季度交出了相对优异的答卷。
财务方面，公司2023年全年收入1133.9亿元，同比增长33.3%；归母净利润55.3亿元，同比增长50.3%；加权平均ROE 19.0%，同比提升2.8个百分点；每股收益2.55元，同比收益48.3%；总资产1203.1亿元，同比增加33.7%。2024年一季度，公司实现归母净利润5.2亿元，环比2023年第四季度提升13.5%。
经营方面，2023年公司组件出货量65.2GW，同比增长51.3%，分布式系统出货量9.6GW，同比增长54.8%，支架业务出货9.6GW，同比增长118.2%，储能2023年出货接近2GWh，累计出货约5GWh。2024年一季度，公司组件出货量约14GW，分布式系统出货1.7GW，支架出货1.8GW。截至2024年3月底，天合组件累计出货超205GW，其中210组件超120GW。
产能布局方面，截至2023年底，公司拥有硅片/电池/组件三个环节产能，分别为55/75/95GW。其中75GW的电池产能里有40GW是N型TOPCon先进产能。
技术研发方面，天合光能自主研发的210+N型i-TOPCon光伏组件，经权威第三方检测认证机构TÜV南德认证，最高输出功率达740.6W，创造了新的世界纪录。再次展现了天合光能引领700W+时代的坚定姿态，和210+N先进技术平台的卓越竞争力。依托公司独有的“一室两中心”，也就是光伏科学与技术全国重点实验室、国家企业技术中心、新能源物联网产业创新中心，天合光能将持续在各个技术路线上保持行业领先优势，积极研发，谨慎量产，为股东创造最大回报。
二、公司2024展望
展望2024年，公司全年组件出货量目标80-90GW，分布式系统出货量增长20%，支架出货量增长50%。预计到2024年底，公司将实现硅片产能60GW，电池产能105GW，组件产能120GW。
三、交流问答环节
1． 公司对未来组件市场需求的判断？
答：预计全年组件需求在650GW以上，从一季度数据情况来看，需求确实有显著增长。

2． 针对可能出现的产能过剩问题，公司有何应对措施？ 
答：公司会密切关注光伏市场价格动态，适时调整生产和库存策略。在价格波动时期，公司可以灵活调整外购和自产硅片比例，同时加快技术升级和产品迭代，确保盈利能力保持行业领先水平。

3． 公司在美国市场的组件出货目标和盈利前景如何？如何看待美国市场监管政策变动？ 
答：美国是公司重要的区域市场，也是我们的优势市场，2023年公司在美国的营业收入达到108亿元，同比增长99%。2024年公司在美国市场的出货目标为7GW以上，继续实现高增长。面对美国市场的贸易政策不确定性，公司凭借前瞻性的全球视野，以及海外产能的预先布局，已经建立了一套有效的应对机制。公司有能力满足美国市场需求，并遵守所有合规要求。未来公司将持续运用战略眼光和提前布局，保持在应对复杂市场环境时的主动性。

4． 公司对于国内户用市场空间的判断？
答：（1）2024年3月国家能源局发布的《新形势下配电网高质量发展的指导意见》指出，到2025年配电网要具备500GW分布式新能源接入能力，决定了未来两年户用光伏还存在较大的接入空间。（2）长期来看，国家能源局公布的数据，我国农村地区可安装光伏屋顶面积约273亿平方米，超过8000万户的市场空间，目前累计装机仅500多万户，渗透率还有很大提升空间。（3）户用市场增长重心正逐步向具有更强消纳能力、市场增速更好的中东部、南部省份转移；同时对于北方一些所谓的饱和市场，也在推进解决消纳的方案，如集中汇流、升压并网、台区配储等。

5． 公司支架业务的增长目标？
[bookmark: _Hlk112424465]答：公司支架业务发展势头强劲，2023年出货量为9.6GW，预计2024年支架出货量将实现50%以上增长。


6． 公司2024年电池产能规划及HJT技术布局情况如何？
答：公司计划到2024年底硅片/电池/组件产能分别达到60/105/120GW。在HJT方面，公司已建成HJT实验室，自主研发210 HJT电池转换效率达到26.21%，量产同尺寸电池转换效率居行业第一，积极研发，谨慎量产。

7． 公司储能业务的战略定位及未来发展蓝图？
答：储能业务作为公司双核战略之一，目前还处于发展早期，公司当前正在加大对储能业务的研发和销售服务体系投入。这些战略性投资将为公司未来长期发展奠定基础。

8． 公司美国产能建设进展？
答：公司5GW美国组件产能已经在建设，预计将于2024年四季度开始逐步投产。


9． 公司如何在市场波动中保持自身竞争力？
答：公司作为全球化企业，采取多元化市场策略，可以通过将资源向利润较高地区倾斜，以增强竞争优势。与此同时，公司还积极布局光伏智慧能源整体解决方案，包括集中式和分布式电站、储能和跟踪支架等业务领域，当前已实现可持续发展，抵御市场波动风险。

10． 公司对硅片产能布局及自供比例情况？
答：公司在硅片产能布局上，着眼于满足长期订单需求，提升公司竞争力。目前公司拥有50%左右的自供硅片产能，目的是为了更好地匹配订单需求，减少市场波动造成的影响。公司会严格根据成本效益情况，灵活调整外购和自产硅片比例。

11． 欧洲市场库存情况？
答：欧洲市场今年一季度需求较好，尤其是分销市场，库存水平有所下降，目前欧洲区域库存已经处在正常水平。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2024年4月26日



