
证券代码：600850                             证券简称：电科数字 

中电科数字技术股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                   

 

投资者关系活动类别： 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

 

参与单位名称及人员姓名： 

中国人寿资产管理有限公司 曹阳 

日期时间： 

2024/4/17 

地点： 

公司会议室 

上市公司接待人员姓名： 

副总经理、董事会秘书 侯志平；证券事务代表 缪抒雅 

投资者关系活动主要内容： 

一、 公司情况介绍 

2023 年，公司实现了营业收入 100.01 亿元，同比增长 1.31%；营业利润 5.68

亿元，同比增长 0.64%；归母净利润 4.97 亿元，同比下降 4.64%。公司的毛利率

为 20.28%，相较于 2022 年提高了 1.09 个百分点，与 2021 年相比提升了 5.14 个

百分点。经营活动产生的现金流量净额为 1.44 亿元，较 2022 年增长了 81.14%，

公司基本面得到了进一步改善，战略转型进一步落地。公司加大了现金分红力度，

向全体股东每 10 股派发现金红利 4.5 元，分红总额较上年提高了 50%，连续 12

年累计分红金额达到 15.53 亿元。 



2023 年，公司数字化产品业务板块实现收入 7.12 亿元，同比增长 14.45%，

其中数智应用软件产品收入 1.36 亿元，同比增长 102%。公司致力于打造智能计

算硬件和数智应用软件的自主数字化产品，构建行业数字化解决方案的关键技术

和产品能力，提升业务价值。在重点行业数字化和高端电子装备领域核心关键应

用场景形成推广，保障关键行业装备安全可控，布局智能生产力。 

行业数字化业务板块实现收入 84.98 亿元，业务规模持续保持行业领先，毛

利率同比提升了 1.53 个百分点。信创业务的签约规模达到 23.85 亿元，同比增长

34.21%。金融科技领域，公司持续保持规模化经营，签约规模达到 43.14 亿元。

从行业来看，公司聚焦金融、交通、水利、医疗、工业互联网、能源等国民经济

关键重点行业的数字化转型，深入推进新一代信息技术与业务融合创新，汇聚态

势数据，重塑业务流程，以数赋智，提供高安全可信、业务数字化、应用上云、

物联网络、数据运营、业务智能等解决方案与服务，打造从云到端的总体解决方

案供给能力，推动产业数字化发展。金融科技方面，以金融信创为抓手，迭代开

展金融数据中心运营、金融开源软件治理等数字化产品核心能力建设，构建“云、

边、端一体化”安全可信全栈全域金融数字基础设施，解决金融基础设施自主安

全的关键问题。 

数字新基建业务板块实现收入 8.17 亿元，同比增长 7.53%，业务毛利率同比

提升了 0.39 个百分点。公司聚焦数据中心基础设施工程业务能力，开展低碳节

能技术创新，拓展智算数据中心建设与液冷业务，提高数据中心能效，提升数字

化运维管理水平。 

二、 问答环节 

Q1：2023 年金融科技业务的经营情况？对 2024 年的展望？ 

A1：2023 年公司金融科技业务签约达到 43.14 亿，保持了较大的规模，主

要得益于金融信创的推进，特别是银行、证券和保险等行业的业务机会。目前金

融信创已进入到深水区，公司打造的“云、边、端一体化”安全可信全栈全域数

字底座的方案得到了客户广泛认可，特别是与大型银行合作的信创改造项目。基

于公司运营上海市的金融信创攻关基地和人民银行授权的金融信创实验室的能

力，已经为行业头部客户提供了联合解决方案。今年来看，在头部银行信创改造

以后，相关方案和能力会赋能到整个行业，带来更多金融信创业务机会。一是城



商农信客户，需要具备整体信创服务能力的解决方案服务商为其提供从咨询、架

构设计到整体信创改造、应用迁移以及后续运维和运营的全栈的信创解决方案。

全国有数百家城商农信银行，公司目前已与四川、浙江等地的客户取得合作，预

期今年市场会有增长。二是证券和保险行业，也有较高的信创云建设、云迁移、

运维等信创改造需求。 

 

Q2：公司与华为的合作情况？ 

A2：2023 年公司成为华为中国区的第一大合作伙伴。公司与华为的合作集

中在两个方面，一是行业数字化解决方案领域，公司与华为在行业端进行了深度

合作。在金融行业主要围绕信创，华为作为头部供应商，公司与其强强联合，共

同打造了具有行业标杆意义的案例，如上交所的信创云等。在先进制造行业，公

司与华为形成了研产销服一系列的合作，相关业务大幅增长，预计未来会有更多

的发展机会。在算力方面，公司基于华为算力基础设施等，在上层形成了算力调

度平台、算法引擎等一系列产品，构成联合方案。针对特定的业务场景例如智慧

园区，公司有很好的集成能力，根据不同园区的行业特点与华为联合进行研发，

提供有针对性的解决方案，如先进制造产业园区生产线和能耗的管控等。二是智

能硬件产品方面，公司高可靠高性能嵌入式计算机在国内具有领先优势，目前已

与华为合作形成国产人工智能推理套件。未来，公司将继续深化与华为的合作，

在业务层面拉通，继续在华为生态中保持头部。此外，公司还将与华为各个行业

军团，包括数字金融、智能制造、矿山和智慧园区等，进行更深入的战略合作，

协同华为开展算法、大模型、智能计算等相关研究，推出满足行业客户数字化转

型需求的解决方案和数字化产品。 

 

Q3：柏飞电子未来有哪些新的业务布局?？ 

A3：柏飞电子除在船舶、航空、雷达等优势领域继续发展外，还将在一次

性航空产品上布局，预计将成为柏飞电子新的增长动力。同时柏飞电子已在高

端工控、轨道交通、高端制造、金融科技等多个民用领域布局并得到了较好发

展，未来这也将成为柏飞电子重要的增长点。除此之外柏飞电子积极在卫星、

民航等新领域开展研发、市场拓展工作，为公司长期发展提供新动能。 



 

Q4：公司自主研发的软件产品业务情况？ 

A4：公司围绕人工智能和数据服务，研发了针对交通、水利、医疗等关键行

业应用场景的智能调度系统、行业数据引擎、行业智能算法、并结合基础大模型

能力推出了行业大模型产品。同时，着力数字底座相关技术研发，升级云智能管

理系统和音视频智联感知系统等产品，以促进行业智能化应用。2023 年公司数

智应用软件产品实现收入 1.36亿元，同比增长 102%。 

 

Q5：公司在数据要素方面的探索？ 

A5：公司业务主要聚焦在“数据要素 x”千行百业，基于行业数据并结合人

工智能，研发行业大模型，以解决用户业务上的痛点，比如矿山安全和山洪预警

等。去年也做了一些标杆试点项目，比如，在煤矿行业，公司深入一线，采集并

分析井下全量数据，打造了国内首个透明矿山应急解决方案。在水利行业，公司

利用气象和水文地质数据，开发了小流域山洪防御的数智化解决方案，提高应急

响应和预警预报能力。今年公司将持续投入，将这方面能力复制到更多领域，围

绕特定行业多维数据，推出一系列行业数据引擎产品，沉淀数据资产，快速复制

和应用到相关行业。 

  


