
 

证券代码：605365                                    证券简称：立达信 

立达信物联科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 

特定对象调研    分析师会议 

媒体采访        业绩说明会 

新闻发布会      路演活动 

现场参观        其他 

形式 现场       线上       现场结合通讯 

参与单位名称 

及人员姓名 
中金公司（张沁仪）、博时基金（徐鹤元） 

时间 2024 年 5 月 22 日 

地点 线上会议 

上市公司接待人员 
副总经理/财务总监/董事会秘书 夏成亮 

证券事务代表 陈宇飞 

投资者关系活动主要

内容介绍 

（一） 调研交流的主要问题及公司回复概要 

问题1：公司 2023 年 Q4 的营收同比增长，2024 年 Q1 的营收却又

同比下滑，原因是什么？对后续的业绩如何展望？对第二季度业

绩有何预期？ 

答：公司 2024 年 Q1 的营业收入同比小幅下降（4.52%），表现

较为平稳，这主要还是受市场需求波动的影响。2024 年 Q1 归属于上

市公司股东的净利润 0.69 亿元，同比上升 100.39%，整体效益较上年

同期改善较多。2024 年，公司的重点在于提质增效，另一方面通过提

升产品竞争力等措施，稳住存量的同时积极寻找增量。 

问题 2: 公司 2023 年毛利率提升、净利率下降的主要原因是什么？ 

答： 2023 年毛利率提升主要是产品结构、供应链优化，制造效

率提升等因素的贡献；而净利率下降主要是销管研三项费用较高，增

速快，这主要是公司 2023 年加大对自有品牌的投入，相应的管理架



 

构、销售团队扩大，品牌推广活动增加，研发投入加大，过快的费用

增长导致净利润同比下滑。公司已及时复盘经营策略，提出“苦练内

功，聚焦突破”的经营方针，后续将针对明确的市场机会进行资源投

放，加大力度提质增效。 

问题 3：公司的专业灯具业务处于什么发展阶段？会作为公司的重

点吗？与友商相比，竞争优势是什么？ 

答：公司的专业灯具发展已有几年，已经有一定规模，目前处于

成长阶段。随着照明技术、智能技术以及细分应用领域和应用场景的

探索，专业灯具还有较好的发展空间，将会作为公司照明业务后续的

发展重点之一。 

各家公司在细分品类、市场、渠道等方面都存在差异和各自的优

势。公司将持续关注市场发展趋势，不断深耕专业照明业务。 

问题 4：公司的 IoT 业务 2023 年也出现了下滑，原因是什么？后

续如何展望？ 

答：2023 年公司 IoT 业务实现营业收入 18.62 亿元，保持了一定

的规模，与上年同期相比下降 11.44%。主要原因也是受需求端波动的

影响。 

公司 IoT业务目前主要产品形态包括物联网硬件产品和软硬件结

合的物联网解决方案，其中，物联网硬件产品包括智能照明、控制类、

安防类产品以及智能家电产品，是以代工出口为主要业务模式；软硬

件结合的物联网解决方案则聚焦智慧管理和智慧生活领域，以自有品

牌进行推广。后续，在自有品牌方面的推广仍会保持一定力度，代工

业务也将在渠道、客户端聚焦突破。 

问题 5：公司对 2024 年经营情况有何展望？ 

答：2024 年公司提出“苦练内功，聚焦突破”的经营方针，因此

2024 年的重点在于提质增效，并不完全是追求营收规模的快速增长。 

尽管欧美通用照明去库存已接近尾声，但国际政治经济局势复

杂，外部环境不确定性加大，有效需求不足，公司对市场持谨慎乐观

的态度。公司将坚持既定的发展策略，在努力扩大出口业务的同时，



 

 

加快国内市场的开拓。坚持投入研发创新，从产品和服务、渠道以及

供应链等多方面共同发力，力求取得业绩增长。 

问题 6：公司在分红方面的规划？ 

答：公司高度重视对投资者的回报，2023 年度拟派发现金分红

1.61 亿元，占归属于上市公司股东净利润的比例 51.34%。自上市以

来，三年累计现金分红金额达 3.74 亿元，且分红金额逐年增长。 

公司将结合公司实际经营情况和后续发展规划，同时兼顾广大投

资者特别是中小投资者的利益，制定最优的分红政策。 

附件清单（如有） 无 

本表填写日期 2024 年 5 月 23 日 


