


证券代码：688273                                     证券简称：麦澜德
南京麦澜德医疗科技股份有限公司投资者关系活动记录表
（2024年5月27日）
	                                                  投资者关系活动类别

	特定对象调研       分析师会议
媒体采访            业绩说明会
新闻发布会          路演活动
现场参观	
其他 

	参与单位名称
	共54家机构，74位参与人员
Brilliance Asset Management Limited、nb公募、博衍基金、东吴基金、东吴证券、富国基金、光大保德信、光大理财、国海证券、国泰基金、国新证券、国信证券、国赞投资、和聚私募基金、鹤禧投资、华安基金、华福医药、华商基金、金信基金、进门财经、景顺长城基金、景泰利丰、君和资本、民生加银基金、南京证券、南通天合投资、宁银理财、平安理财、平安资管、上海呈瑞投资、上海睿亿投资、上海域秀投资、深圳市前海辰星、深圳市尚诚资管、深圳市正德泰投资、泰信基金、天风证券、通用技术资本、万家基金、万通投资、西安睿银投资、湘财证券、新华人寿保险、鑫诺嘉誉投资、幸福人寿、浙商证券、正圆私募基金、知恩资本、中航基金、中金公司、中泰证券、中信建投、中信证券、中邮证券

	时间
	2024年5月27日

	地点（形式）
	麦澜德大厦、进门财经APP

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理  杨瑞嘉
副总经理、董事会秘书  陈江宁
财务总监  徐宁
产品总监  高雷
高级产品经理  刘庆
证券代表  倪清清

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、董事长、总经理杨瑞嘉带领投资者参观公司一楼展厅，介绍公司2024年3月发布的新产品“磁电热影·智融PI-ONE”盆底诊疗系统；
二、董事长、总经理杨瑞嘉就公司业务板块与主营产品、核心价值与竞争力、战略规划与布局等内容进行分享；
麦澜德，聚焦女性全生命周期健康和美的物理康复干预技术，致力于为女性全生命周期常见病、多发病提供从预防、筛查、诊断、治疗以及康复全病程智能化诊疗的完整解决方案。2024年3月，入选工信部第八批制造业单项冠军企业。
业务板块与主营产品方面：麦澜德围绕女性全生命周期健康和美的诉求，结合市场现状和行业技术痛点，围绕“声光电热磁”五大技术平台，推出女性全生命周期“康美解决方案”。2024年1月，公司与卫健委科研所签约合作女性（Female）全生命周期物理（Physical）康复技术（Rehabilitation）项目（简称“FPR项目”）依托卫健委科研所力量，通过FPR项目普及女性全生命周期适宜物理技术，提升相关领域诊疗水平。
2024年3月，麦澜德在盆底康复板块全面升级焕新，推出“磁电热影·智融PI-ONE”盆底智能诊疗系统，完成从产品解决方案到场景化解决方案的进化；同时投入女性抗衰板块，推行由内而外抗衰整体解决方案，从生殖抗衰延伸至面部抗衰。
在核心价值与竞争力方面，公司产品融合了“声光电热磁”关键核心技术、智能决策系统及检测治疗一体化方案，打造了细分场景诊疗一体化产品解决矩阵，持续推动麦澜德“世界级专注于女性健康和美的医疗健康公司”愿景的落地。
未来三年，公司将立足于盆底康复的基本盘，向“更严肃”及“更消费”两大领域发展。严肃医疗方面，持续聚焦女性全生命周期常见病、多发病的早筛查、早诊断、早治疗；消费医疗方面，积极布局家用医疗器械和抗衰领域，开展私密检测+抗衰、生殖+面部一体化解决方案，由内而外满足女性健康和美的需求。
三、提问交流
Q1：公司今年预期在保证盆底基本盘的情况下，同时扩大部署抗衰产品管线，人员及研发精力如何分配？
答：研发方面，经过十余年的底层技术开发沉淀和细分场景洞察经验，麦澜德已具备“声光电热磁”关键核心技术积累及丰富的诊疗一体化产品解决方案，技术上是相通的，我们只需要依据各个产品管线的特点将技术运用到不同的产品开发上，后续研发投入较为稳定，将主要用于产品产业化落地。
在人员配置上，公司营销体系采用SBU制，让销售、运营、医学、产品及市场进行深度绑定，各业务条线各司其职，权责明确。
Q2：今年下半年新产品预期销售情况？国家“以旧换新”政策对公司的利好会持续多久？
答：新产品按照既定的销售政策正在积极推广中，目前已有部分医院完成销售，预计二季度订单量环比增加。今年3月，国务院印发《推动大规模设备更新和消费品以旧换新行动方案》利好整体医疗器械行业。国家政策的制定实施周期较长，且为逐步推进的过程，预期影响将持续2-3年左右，在此期间公司将积极响应国家号召，抓住内外部机遇，从广度和深度双维拓展市场。
Q3：请问公司此前是否有成功的并购经验，具体如何实现投资并购后的整合工作？
[bookmark: _GoBack]答：麦澜德上市前，曾收购苏州欧宝祥精密科技有限公司、深圳一粟医疗科技有限公司，针对不同并购标的所处的不同发展阶段，公司采用不同的管理方式。核心理念是：人力及财务强掌控，其他职能板块因地制宜，及时赋能。一方面能够充分发挥既有团队的长处，另一方面，根据实际需要，适时提供研发支持、合规管理、资金规划、人才引进、管理架构升级、品牌建设等多方面的强力支持。此外，公司与上述并购标的均签订业绩承诺条款，制定相应的盈利要求。截至本回复日，欧宝祥、深圳一粟盈利水平良好，持续助力公司增长。
最近12个月内，公司已完成奥通激光100%的股权收购以及小肤科技55%的股权收购事项；凭借自研和并购双轮驱动，以期快速拓展抗衰板块。公司有信心完成并购标的的整合管理工作，期望通过外延式发展策略这一重要手段助力公司快速拓展协同业务板块，以实现可持续健康发展。
Q4：公司战略“更严肃、更消费”的两大发展方向是否太零散？是否可以兼顾？
答：公司“更严肃、更消费”的战略看似零散，实则聚焦。
领域聚焦：麦澜德始终专注妇产领域，并购相关领域公司，打造妇产康复专属品牌力；
技术聚焦：公司“更严肃、更消费”领域的关键核心技术均为“声光电热磁”的物理能量技术，技术相关性高；
营销聚焦：持续进行营销管理变革，按业务条线、销售区域、销售终端客户进行市场的精细化划分，完善营销体系；
研发聚焦：研发团队聚焦特定方向，进行特定领域的技术更新迭代。

	风险提示
	以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不能视作公司或公司管理层对行业、公司发展或业绩的承诺和保证，敬请广大投资者注意投资风险。

	是否涉及应当披露重大信息
	否

	日期
	2024年5月27日






