四川明星电力股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研       □分析师会议       □媒体采访   
□新闻发布会         □现场参观         □业绩说明会  
□现金分红说明会     □业绩暨现金分红说明会
□其他

	活动
名称
	机构调研座谈交流会

	活动
方式
	现场会议

	参与单位名称及人员
	光大证券  宋黎超

	时间
	2024年6月19日  15:30-16:40

	地点
	公司会议室

	公司接待人员
	副总经理、董事会秘书：杨大申先生
公司相关部门负责人

	投资者关系活动主要内容介绍
	1.请问公司目前对明年的年度电力长协价格怎么看？是否能够延续今年的顶格上浮？
答：感谢您对公司的关注。根据《四川省2024年省内电力市场交易总体方案》（川经信电力〔2023〕234号）规定，2024年已全面取消电力用户市场化战略长协交易品种，供区已按电价政策规定执行到位。
2.公司后续有什么融资计划？以及对未来分红的展望？现在公司现金流情况如何？
答：感谢您对公司的关注。目前公司货币资金比较充足，且回款较好，现金流入大于现金流出，公司暂无融资计划。未来公司将持续按《上市公司监管指引第3号——上市公司现金分红》要求，充分考虑公司盈利状况、所处行业特点、现金流状况、公司可持续发展等因素后，制定科学、合理的分红方案，给予投资者稳定合理回报，保持现金分红政策的持续性、合理性。
3.目前来看公司水电参与市场化交易电量比例有多少？交易电价情况如何？之后电价的涨幅有没有预期？
答：感谢您对公司的关注。公司水电上网电量全部在公司供区范围内消纳，用于保障供区居民及农业生产用电，因此，公司没有水电量参与电力市场化交易。
4.现在四川省内对于水电参与市场化交易，政策导向是什么样的？未来公司水电机组参与市场化的规模，是会继续扩大还是会保持现状？
答：感谢您对公司的关注。根据《四川省2024年省内电力市场交易总体方案》（川经信电力〔2023〕234号）规定，纳入四川主网的国网西南分部调度中心直调水电企业留川部分以及新能源发电企业，四川电力调度控制中心直调水电、火电、新能源发电企业，在四川电力交易中心注册成为市场主体后，均可以参与电力市场交易。公司发电机组没有参与市场交易，目前公司水电在供区范围内已全部消纳，暂无参与市场化交易需求。
5.目前来看，公司水电来水情况如何？今年夏季四川整体用供需情况有何预期？
答：感谢您对公司的关注。2024年1-5月公司水电来水总体比去年同期偏少，2024年6月水电来水比去年同期明显好转。根据国网四川省电力公司对全网供电形势的预测，预计2024年正常天气情况下，全省迎峰度夏期间最高用电负荷同比增长较大。在电煤、燃气充足供应，水电站水库蓄水正常，发电机组及电网设备运行良好条件下，存在一定缺口，极端情况下，供电缺口将进一步扩大。
6.介绍施工业务主要商业模式？
答：感谢您对公司的关注。电力工程、送变电工程安装是全资子公司四川明星新能源科技有限公司主营业务之一，主要承接各类电力工程项目获取利润。
7.售电服务主要模式如何？一年售电情况多少？主要电力供给来自哪里？
答：感谢您对公司的关注。母公司采取“自发自供+大网购电”模式。2023年完成售电量44亿千瓦时。供区工商业用户全部进入市场，在电力市场购电；其他用户由公司自发电量和购买大网电量保障供应。同时，全资子公司开展市场化售电业务。采取“售电+”配套服务模式，以售电为纽带，配套提供智能运维、电气试验、能效诊断等服务，主要电力供给来自四川五大发电集团。2023年完成市场化售电量62.95亿千瓦时。
8.综合能源服务包括哪些业务，具体商业模式如何？收入主要来自政府需求还是商业用户？
答：感谢您对公司的关注。公司综合能源服务主要包括：电水设计安装、智能运维、市场化售电、电动车充电、二次供水等经营业务。公司综合能源服务主要通过全资子公司四川明星新能源科技有限公司（简称“新能源公司”）实施。
（1）市场化售电：一是通过市场化方式，分别与发电厂、用电客户签订购、售电合同，在市场化售电规则允许范围内，努力降低电量采购成本、拓展更多客户群体、优化营销策略、增加客户粘性等方式，提高售电业务盈利能力；二是以“市场化售电+智能运维”的“一条龙”服务模式服务客户，提高服务质量，以赢得更多客户和市场份额。该部分业务收入主要来自工商、企事业用户。
（2）充电桩运营服务：一是与相关优势企业共同投资合作建设充电站；二是新能源公司自主设计、组织研发“明星充电运营管理平台”，用于独立建设的充电站运营管理。目前新能源公司共建成充电站10座，累计106个充电终端，约占市城区充电终端总数的三分之一（市城区充电终端356个）。该部分业务收入主要来自电动汽车充电用户。
（3）智能维保：新能源公司充分发挥电力专业人才、技术优势，自主开发“智能运维”云平台（已取得软件著作权），目前已将20户签约用户纳入智能运维平台系统监测和管理。该部分业务收入主要来自工商、企事业用户。
[bookmark: _GoBack]9.综合能源服务未来是否还具备增量空间？
答：感谢您对公司的关注。目前，公司的综合能源服务项目主要包括市场化售电、智能运维、电动车充电、能源托管等方面。随着客户群体的进一步拓展、盈利模式的优化、新增项目建设成本的降低，公司综合能源服务发展空间将有所增长。

	附件清单（如有）
	无
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