证券代码：688165                                   证券简称：埃夫特
埃夫特智能装备股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2024-011
	投资者关系活动类别

	特定对象调研      分析师会议
□媒体采访          业绩说明会
□新闻发布会        路演活动
□现场参观	
□其他

	参与单位名称
	2024年6月21日 12:00-13:00  现场交流
浙商资管、摩根资产管理
2024年6月21日 13:30-14:20  现场交流
长信基金
2024年6月21日 14:30-15:20  现场交流
涌乐资本、弘毅远方
2024年6月21日 15:30-16:30  现场交流 
易方达、Point 72

	时间
	2024年6月21日 

	地点
	上海

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书、财务总监：康斌
证券事务代表：陈青

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 主要问题与回复
1、介绍一下公司现有业务拆分？
答：（1）从国内角度来讲，公司采用聚焦战略，目前我们更多的资源是配置在：可复制、可复用的方向，而机器人是全产业链布局当中的核心，所以机器人业务投入上会有更多的资源，集成业务方面会适当控制规模，从而节省和聚焦资源。
（2）在境外业务方面：一是继续控制集成业务规模；二是降低客户集中度；三是对亏损业务做战略调整，如出售巴西子公司51%控制权、将印度子公司的集成业务调整成设计中心，以增强公司盈利性。

2、公司下游市场情况如何？
答：2023年公司机器人产品在光伏、通用、3C电子、汽车及汽车零部件、锂电行业的出货量占比分别为55%、20%、16%、8%、1%。2024年光伏领域设备投资将呈下降趋势，但随着公司产品力不断提升，公司机器人产品在光伏行业部分工艺段应用增加；3C电子行业的投资预计2024年会有一定恢复，截止2024年一季度，公司在3C行业的订单增速相对较好；锂电行业投资处于调整期，但由于公司刚进入锂电行业，目前的市场占有量较小，对公司来说是一个增量市场；汽车及汽车零部件行业对国产机器人的导入对公司是一个机会，此部分的增量预计可达30%左右；通用工业市场预计会有一定增量。

3、面对激烈的价格竞争，公司是如何提升毛利率的？
答：公司毛利率的提升得益于公司的聚焦战略和初步规模效应的体现，加之持续降本控费的成效，另外是产品平台化策略以提高核心零部件复用度，从而增大规模效益，提升工业机器人产品的毛利率水平。

4、公司核心零部件自主化情况如何？
答：公司全线导入基于ROBOX技术的自主化控制器，2023年，公司基本实现控制器全面自主化，控制器自主化率为99.36%，为埃夫特应用驱动的战略打下扎实基础；国产RV减速机的使用率为97.76%，国产驱动器的使用率为99.57%。
5、公司在机器人底层核心技术方面取得了哪些研发成果？
[bookmark: _GoBack]答：2023年，公司进一步聚焦资源大树根部，进一步深化核心技术自主可控。进一步优化了基于动力学的时间最优轨迹规划技术和振动抑制技术，有效地提升了机器人节拍，为客户带来了生产效率的提升；开发了机器人负载辨识技术，可更准确的评估机器人的负载，从而通过调整机器人的规划参数，提升了机器人的运动稳定性；完成了机器人精度补偿技术算法的开发，进一步提升了机器人在动态情况下的精度；完成了机器人伺服参数简易调整技术开发，简化了不同工况下伺服参数调整的操作，相关核心技术适用于焊接、码垛、搬运、喷涂等应用场景。公司完全掌握了控制器底层核心代码开发及BUG修复能力，大幅提升客户问题解决效率；导入现代化的软件测试方法和工具，软件系统质量问题大幅降低；碰撞检测、抖动抑制在典型客户场景实现落地应用，解决了实际应用痛点；关节空间TOPP算法开始落地，正向设计能力已经开始实质性助力平台机型研发，大幅提升研发效率；自主伺服性能提升和伺服参数自动调整等技术实现阶段性进展，为驱控系统自主化奠定技术基础。

6、在光伏行业，公司和同行其他国产品牌的差异是什么？
答：我们主攻不同的工艺段：埃夫特主攻前端电池片环节，包括花篮搬运上下料（制绒、扩散、退火、热氧）、插片（插片是镀膜石墨舟插片，对轨迹精度和绝对精度要求很高的制造环节），同行其他国产品牌主要做的是后端组件环节，包括摆串等，属于错位竞争，但是埃夫特目前产品也进入组件环节等，现在已经开始有重合了。

7、公司未来看好的方向有哪些？
答：短期内3C电子、通用工业会有一定增量，长期来看汽车及汽车零部件、新能源等也会逐步释放需求。

8、通用工业一般指哪一类的客户？公司目前服务的有哪些？
答：从终端应用客户来看，埃夫特将除光伏、3C电子、锂电、汽车及汽车零部件行业以外的应用归类为通用工业，包括但不限于家具、卫浴、陶瓷、轨道交通、集装箱、金属加工、钢结构、船舶等行业。公司目前服务的有铝制品、食品饮料、酿酒、钢铁、金属加工、船舶、集装箱、卫浴等行业。

9、埃夫特机器人在汽车行业的推广情况如何？
答：在机器人整机业务拓展方面，聚焦光伏、3C电子、锂电、金属加工、汽车及汽车零部件五大下游战略行业市场；在机器人整机应用拓展方面，重点推进焊接、喷涂、码垛等应用场景的开发，重点突破汽车整车厂及汽车零部件厂的点焊、弧焊、喷漆、涂胶、搬运等应用。在汽车行业，我们也会重点结合我们的四大应用去推广相应的机器人产品，目前汽车集成业务中已有部分替代。

10、介绍一下对海外几家公司的收购对公司的影响？
答：从长期来看，埃夫特成功收购了CMA喷涂机器人公司，EVOLUT、WFC等公司，对相关技术进行消化吸收，可为客户提供喷涂解决方案，打磨、抛光解决方案等，同时开拓了很多行业灯塔客户。相关公司的收购、并购让埃夫特的产品和技术都得到了一定提升，可以服务更多领域、行业和客户，对公司的发展有战略意义。

11、公司有哪些竞争优势？
答：首先是聚焦战略，公司所有资源均围绕核心能力布局主航道业务，收缩业务领域，坚定地采用压强原理，不做短期行为和盲目扩张，加强现有业务单元之间的协同和整合，增强资源的复用性，从而节省和聚焦资源；其次是经过多年研发创新，公司实现了关键核心技术的自主可控。

12、公司海外业务的经营战略是什么？
答：在境外机器人产品推广方面，依托历史沉淀的客户资源和运营体系，采用“跟随客户出海”、“借力合作伙伴”、“欧洲子公司推广”等策略，将公司机器人产品打入国际市场。

	是否涉及应当披露重大信息的说明
	否

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2024年6月21日



