
证券代码：689009 证券简称：九号公司

九号有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系活动类别

☐特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

☐现场参观 ☐其他

参与单位名称及

人员姓名
线上参与公司2024年半年度业绩说明会的投资者

时间 2024年08月27日 14:00-15:00

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

上市公司接待人员姓名

董事长 高禄峰

独立董事 林菁

CFO 凡孝金

董事会秘书 徐鹏

投资者关系活动主要内

容介绍

1.公司在两轮电动车业务增速高于行业平均增速的

原因？

答:公司两轮电动车在引领行业高端、智能化发展，

国内累计出货量突破400万台。公司高增长的原因体现在：

1）用户基数在不断增长，公司产品聚焦年轻化群体，公

司的适龄用户基数逐年增长；2）公司产品的商品化进程，

产品适合用户，在高端化、智能化、酷炫的外观等方面行

业领先，并不断推出爆款产品；3）营销方面，今年线下

门店数量增多，截至2024年6月30日，中国区电动两轮车

专卖门店超6,200家，覆盖1,100余个县市。

2.公司两轮电动车业务高速增长，产能是否能满足

呢？



答:常州工厂的产能扩产顺利，能满足业绩旺季的需

求，珠海作为第二生产基地建成后，公司两轮车产能可达

700万台/年。

3.如何看待两轮车业务增长的可持续性？

答:根据艾瑞咨询统计，2023年国内整体销量约为

5500万辆，同比增长9.8%。尽管行业平稳增长，但随着行

业更多智能化、高性能产品的推出，以及年轻消费者对两

轮电动车酷炫外观、智能化等的追求，中高端市场有望不

断扩容。公司自2020年开始发展两轮电动车业务至今，一

直坚持走中高端路线，在技术、客户群体等方面已经有了

深厚的积累，未来有望进一步提升在中高端市场中的市占

率。

4.公司两轮电动车业务毛利率提升的原因？

答:一方面，公司两轮电动车聚焦中高端市场，随着

公司产品的不断创新和用户需求的充分挖掘，毛利率有望

进一步提升；另一方面，随着供应链效率的提高和工厂成

本摊薄，规模效益将逐渐体现。

5.公司如何满足市场对两轮电动车新产品的需求？

答:公司通过车型开发和产品探索满足市场需求，包

括跨骑、赛博、V系列和K系列等车型的开发。公司通过产

品组合满足不同用户需求，并赋予产品情绪价值，注重用

户价值，以用户为中心，通过市场敏锐度和长期的市场经

验，进行产品和渠道的创新。

6.公司两轮电动车的出货价未来是否会下降？是否

会考虑做中低端？

答:公司坚持创新，后续随着更多中高端爆款产品的

发布，公司两轮电动车的平均出货单价有望维持稳定。

7.公司目前的库存水平？

答:从终端激活数据来看，公司库存管理情况良好，



公司希望做长远业务，不会只追求短期的数据、指标。

8.公司割草机器人的优势？割草机器人的市场空

间？

答:从公司割草机器人的优势来看，公司智能割草机

器人产品已销往全球30多个国家，成为首个用户激活量达

3万+的无埋线割草机品牌。新产品Navimow i系列已经于

2024年春季面向全球消费者销售，首发地区包括北美及欧

洲，本次升级为EFLS2.0系统，在EFLS1.0的基础上，融入

了视觉定位技术，定位更准确，稳定性更强，为智能割草

机器人走进更多全球家庭铺平道路，致力为千万用户带来

更加美好的割草体验。从市场空间来看，全球约有2.5亿

个私人花园，其中美国约有1亿个，欧洲拥有超8,000万个，

欧美地区合计占全球总量的72%。目前，市面上的割草机

品类仍然以传统的推式和骑式割草机为主，随着对草坪护

理和园艺活动的需求不断增长、智能家居设备和自动化的

日益普及、人们对环境问题和能源效率的认识不断增强，

以及人工智能和机器人技术的进步，使得智能割草机器人

逐渐进入大众的视野。具体来看，欧洲为全球主要割草机

器人市场，其中德国、瑞典等西欧国家渗透率相对较高，

侧面反映了割草机器人具备渗透提升基础。根据Fortune

Business Insights 数据，2020年全球机器人割草机市场

规模为12.9亿美元，预计将以15.5%的年复合增长率从

2021年的14.8亿美元增长到2028年的40.4亿美元。

9.全地形车业务未来有哪些可以期待的点？

答:产品侧，一方面，2023年Segway推出了高端旗舰

车型Super Villain SX20T Hybrid，这是全球首款混动全

地形车，这款车型拥有强大的混合动力系统，搭载2000cc

Turbo燃油机和70kw电机，最大功率达到330马力，0-100

公里/小时加速仅需3.9秒。2024年1月，这款车型也亮相



了CES2024。未来出货值得期待。另一方面，燃油车型不

断更新，2024年上半年，公司发布了全新的全地形车产品

Segway AT10和Segway UT6，进一步丰富了产品矩阵。ATV

家族的新成员Segway AT10，以其超乎想象的动力系统与

卓越的加速性能，拥有96hp马力和38°爬坡能力，完美结

合了超凡动力与激情；全新UTV Segway UT6 结合了大空

间、大容量，将娱乐性、实用性与舒适性融为一体。截至

2024年6月30日，欧洲和美国全地形车经销网点数量同比

增长30%。

10.公司在E-bike业务的布局？

答:长期以来，在热衷于户外骑行的欧美市场上，自

行车是消费者喜爱的代步工具，E-bike最大程度保留了自

行车的原始形态和骑行体验，通过多种功能化设计打入了

通勤代步、户外运动、运输载物等市场，从而实现了快速

发展。作为一种消费品，电助力自行车市场规模的提升与

消费者消费习惯的培养息息相关，在E-bike本身绿色环保

的属性和海外消费者购买偏好为减轻长途出行负担、山地

运动、日常通勤转移需求的推动下，E-bike在海外销量逐

年攀升，增长势头强劲。根据欧洲自行车产业协会数据，

2023年欧洲电助力自行车销量为510万辆。根据Fortune

Business Insights 数据，2022年全球电动自行车市场规

模为374.7亿美元，预计将从2023年的433.2亿美元增长到

2030年的1197.2亿美元，预测期内年复合增长率为15.6%，

未来成长空间广阔。E-bike是公司短交通领域的重要拼

图，2024年7月，公司推出了超满配猎装跨骑——赛格威

赛博Xyber。性能方面，Xyber承载了Segway卓越性能基因，

2.5秒即可加速至25km/h，配置120mm的全能宽胎和双模式

助力，确保了卓越的抓地力和稳定性，无论路况如何，都

能轻松应对。此外，公司与巴黎主要的共享E-bike运营商



之一Tier-Dott在奥运会期间为支持绿色出行，携手在奥

运期间为全球游客提供“一万次免费骑行”。

11.如何看待滑板车业务未来的成长性？

答:2024年上半年公司自主品牌零售电动滑板车销售

实现收入10.31亿元，同比增长21.51%。未来对滑板车的

发展也充满信心，一方面，虽然过去几年受疫情和政府补

贴影响市场需求增长迅速，但我们认为市场仍未达到饱

和，目前海外消费零售需求逐步修复，预计未来每年还会

保持稳定的增长；另一方面，结合美国和欧洲消费者习惯

和用户需求特点，滑板车仍有迭代和差异化的发展空间，

公司也会针对不同大区、不同国家开发更符合用户需求的

产品。总体来看，电动滑板车赛道仍处于扩张发展期。

12.美国对公司产品加收关税的话，对公司有什么影

响？

答:公司产品销往全球100多个国家和地区，如对中国

出口至美国的产品加征关税，则对公司影响较小。滑板车

绝大部分销往欧洲，销往美国的部分，预期今年黑五和圣

诞节的产品会从东南亚出货。

13.目前九号在市场十分畅销，特别是我所在的深

圳，基本被九号覆盖，而且特别受欢迎。但是公司对于

市场的一些模仿者如:火迪、深迪甚至假几货九号这些鸡

勒，他们盗用九号的设计模板，以超低价格来诱导消费

者。请问公司对于这些鸡勒企业有否打假动作?之前我也

私信了飞龙总，他表示会，但是公司在行动上是否一致?

答:公司高度重视知识产权保护，针对部分抄袭公司

产品外观设计的厂商，已经申请行政查处，提起民事诉讼

并获得胜诉判决。公司将持续监控各类侵犯公司知识产权

的行为，对于抄袭公司外观设计等侵犯九号公司知识产权

的严重侵权行为，公司将坚决进行严厉打击。



14.请问高总，是否考虑回馈股东赠送一些贵司产品

优惠券或股东卡

答:感谢您的建议。您也可以关注公司天猫、京东和

抖音等官方旗舰店渠道，了解最新优惠福利及活动信息，

谢谢。

日期 2024年08月27日


