国泰新点软件股份有限公司
投资者关系活动记录表
证券简称：新点软件         证券代码：688232         编号：2024-002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研   □分析师会议      □现场参观
□媒体采访       □业绩说明会      □新闻发布会
□路演活动       其他（电话会议）

	参与单位名称及
人员姓名
	浙商计算机：刘雯蜀/郑毅
中金计算机：车姝韵/童思艺
国金计算机：赵彤
以上为电话会议主要发言人员名单，本次电话会议在线参与人员17人，详细名单信息见附表。因本次投资者调研活动采取电话会议形式，参与者无法签署调研承诺函。但交流活动中，公司严格遵守相关规定，保证信息披露真实、准确、及时、公平，没有发生未公开重大信息泄露等情况。

	时间
	2024年8月28日 9：00-9：40

	地点
	公司会议室

	公司接待人员姓名
	总裁：黄素龙
副总裁：何永龙
副总裁：袁勋
建设BG：徐国春
董事会秘书：戴静蕾
财务总监：季琦

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: _Hlk93496312]一、介绍公司业绩情况
2024年半年度公司实现营收7.84亿元，同比减少14.00%；实现归母净利润-0.24亿元，亏损幅度同比减少71.99%；收入下降主要系客户预算收紧，项目审批周期延长，部分项目存在交付、验收周期延长；但管理层重视经营质量和管理效率的提升，通过数字化手段加强各项成本费用的管控，持续优化流程，与上年同期相比亏损收窄。
1、各板块业务情况
（1）智慧招采实现了营业收入3.58亿，同比减少5.30%，其中招采运营收入1.72亿，同比增长8.60%。
政府侧，公司围绕“三化”发展趋势，完善服务标准化产品体系；联合发布了《公共资源交易监管智慧化白皮书（2024）》，为创新公共资源交易领域监管体系建设提供参考价值。
企业侧，为央/国企提供智慧采购平台，全面提升低代码开发交付能力，以央企、国企数字化转型为抓手，打造企业数字化供应链整体解决方案，上半年中标了东风公司、中国节能环保集团有限公司、申能集团等多个央/国企项目。
招标人服务方面，在多个省市县持续推进交易平台市场化工作，为项目规模在限额以下的招标人提供市场化交易平台，新增专区65个。
投标人服务方面，以标桥、标证通产品为核心，面向投标人等主体，研发更高效率、更好体验、更有价值的工具和服务。
（2）智慧政务实现了营业收入2.93亿，同比减少26.06%。
在政务服务方面，重点以高效办成一件事为主要牵引，打造集成办、数字化大厅运营、一体化涉企服务、政务大模型边聊边办、业务图谱等解决方案，在上海、江苏、北京等地积极拓展落地政务服务新应用场景；
在一网统管方面，持续深化一网统管产品体系；通过大模型能力赋能受办各环节和数据分析，打造大模型+一网统管示范样板；推出数字化综合监管解决方案，并已在北京、上海、成都等地开展实践。
在政务数据治理和运营方面，推出公共数据场景运营解决方案，已在多个项目上完成价值验证；积极拓展政企数据治理项目，深度参与上海等地区的政务数据目录运营工作，为后续的公共数据高质量服务提供保障。
2024年上半年新增项目数460多个，新增客户100多家；累计服务项目数接近8,000个，累计服务客户接近4,500家。
（3）数字建筑实现了营业收入1.29亿的收入，同比减少5.07%。
公司以政府端市场为牵引自上而下的布局，实现政企互通，助力住建全生命周期的事项申请、处置和监管，全面提升建筑监管信息化水平。
为住建部门打造的“一体化数字住建平台”“CIM+住建”应用体系，以及“智慧燃气监管平台”，会进一步拓展质安监业务市场占有率；聚焦以造价软件为核心产品的成本相关业务领域，提供多方协同的整体解决方案。
2、核心财务指标
毛利率61.37%，同比增加7.82个百分点；随着高毛利率的运营收入逐步恢复，公司产品化程度提升、远程交付系统不断完善，毛利率也回升至正常水平。
管理费用率是10.42%，同比增加0.43个百分点；
销售费用率为32.10%，同比减少0.49个百分点； 
研发费用率为29.51%，同比增加1.56个百分点；
经营活动现金流量净额为-2.30亿元，比上年同期增加1.36亿元；其中上半年销售回款9.67亿元；支付给员工的现金7.50亿元，比上年同期减少1.12亿元。

[bookmark: _GoBack]二、随后公司领导就投资者关心的问题作了进一步交流，主要内容如下：
   1、毛利率波动的原因？
答：毛利率变动可以从两个角度来看：
（1）成本构成，主要是人力成本上的节省，另外外购材料与服务成本采购也进行了有效管控。
（2）收入结构，上半年运营、造价等高毛利率产品收入占比提升，低毛利率产品收入相对占比低。
2、 经营性现金流变好的原因？ 
[bookmark: _Hlk93496551]答：今年上半年度，经营性现金流量净额-2.30亿元，同比上年同期增加1.36亿元；其中销售商品、提供劳务收到的现金为9.67亿元，同比减少0.71亿元，总体状况良好，公司保持了收款的质量；支付给职工的现金为7.50亿元，同比减少1.12亿元，公司在人员控制上加强了管理，使得现金流出的质量得到了改善。公司将持续加强应收回款的管控，使经营性现金流表现得更加健康和稳定。
3、《政府采购领域“整顿市场秩序、建设法规体系、促进产业发展”三年行动方案（2024—2026年）》对公司主要有哪些影响？
答：公司深耕招采行业多年，以“三化”为战略思想及行业可持续发展方向指引，优化产品架构，不断创新应用与服务模式，进一步巩固行业中的领先地位；产品线完善且覆盖政府采购的全业务流程，包括交易系统、服务系统、监管系统，打造了一套完整的、符合规则要求的产品体系，契合政策的要求；同时，公司通过SaaS化的招采平台，为中小企业提供一站式、集约化的数字化采购管理服务，为各类主体提供工具和服务，实现降本增效。
4、平台运营的渗透率以及未来可以新拓展什么方向？
答：今年政府出台了一系列政策，如《国务院办公厅关于创新完善体制机制推动招标投标市场规范健康发展的意见》（国办发〔2024〕21号）、《中共中央关于进一步全面深化改革  推进中国式现代化的决定》、《关于规范中央企业采购管理工作的指导意见》等，这些政策文件明确了市场化工作的方向和路径，强调了平台化、市场化运维的重要性。
当前平台运营正处于起步阶段，公司将在广度和深度两个业务维度进行拓展，更好地服务好相关主体；在技术层面，公司专注于新技术在监管和服务方面的深度应用。
5、数据要素业务进展情况？
答：数据要素开发利用正处于积极探索阶段，市场规模不断扩大，政策支持力度持续加强。国家层面出台了一系列政策文件，如中共中央、国务院印发了《数字中国建设整体布局规划》，国家数据局等部门联合印发了《“数据要素×”三年行动计划（2024—2026年）》，今年上半年各省市制定并实施了数据要素相关方案，包括江苏、四川、广西、甘肃、内蒙古自治区等。随着数据要素政策的发布和实施，公司将继续深耕数字政府领域，积极开展业务转型和数据要素运营方面的相关探索。
公司推出公共数据场景运营解决方案，今年上半年已在多个项目上完成价值验证；积极拓展政企数据治理项目，深度参与上海等地区的政务数据目录运营工作，为后续的公共数据高质量服务提供保障。
6、	政府财政压力如何变化？公司有没有做什么实质性应对措施？
答：财政预算存在结构性差异，以功能建设为主的投资正在减少，部分项目延后；但客户投入意愿较多的板块有：
（1）国家政策支持的板块，比如综合监管、一件事一次办等；
（2）智能化应用，包括大模型等新技术在实际运行中展现了提质增效的效果；
（3）在数据要素方面，公共数据授权运营平台和相关应用场景，结合行业数据，形成新的价值。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动，公司严格按照相关规定交流沟通，不存在未公开重大信息泄露等情形。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2024年8月28日





附表：参会人员名单（排名不分先后）
	机构名称
中泰证券
中金证券
中信证券
中信证券资管部
鹏扬基金管理有限公司
深圳市红筹投资有限公司
上海贵源投资
上海冲积资产管理中心(有限合伙)
上海古曲私募基金管理有限公司
浙江优策投资管理有限公司
格林基金管理有限公司
拾贝投资管理（北京）有限公司
	姓名
刘一哲
林宝森
韩林轩
刘春茂
孙碧莹
闫静雅
赖正健
桑梓
袁祥
王照峰
姚飞
罗越文



