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投资者关系活动记录表
（2024年9月）
	投资者关系活动类别
	特定对象调研        分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
现场参观	
其他（电话会议）

	参与单位名称
	华泰保险资产、国海富兰克林、国海证券

	时间
	2024年9月2日

	参会方式
	线上会议

	上市公司接待人员姓名
	董事长：利虔先生
证券事务代表：魏丽萍女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司介绍环节
公司是一家专业的药物临床前及临床综合研发服务 CRO，为国内医药企业和科研机构提供全方位的一站式药物研发服务，致力于协助国内医药制造企业加速实现进口替代和自主创新。服务内容主要包括药物发现、药理药效、药学研究、临床研究和生物分析。
公司2024年1-6月实现营业收入5.63亿元，同比增长22.08%，实现归属于上市公司股东的净利润和归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润分别为1.49亿元和1.43亿元，同比增长分别为25.91%和24.49%，基本每股收益为1.33元/股，同比增长26.67%。业务结构方面，药学研究服务，实现营业收入34,285.14万元，同比增长8.29%；临床试验、生物分析及药理药效服务实现营业收入21,655.10万元，同比增长50.28%。权益分成服务实现营业收入333.91万元，同比增长100.00%。
目前公司在创新药方面聚焦于多肽类和小核酸类药物的研发，研发标的的来源多为自主立项。截止2024上半年，控股子公司诺和晟泰在研创新药项目“STC007注射液”已经进入临床二期，其主要适应症为治疗接受血液透析（HD）的成人慢性肾脏疾病相关的中至重度瘙痒（CKD-aP）及治疗术后疼痛，“STC008注射液”已获得临床试验许可，其主要适应症为治疗晚期实体瘤的肿瘤恶液质。
截止2024上半年，公司参与研发和自主立项研发的项目中，共8项新药项目已通过NMPA批准进入临床试验，70项药品申报上市注册受理，8项一致性评价注册受理；取得39项药品生产注册批件；7项通过一致性评价；6项原料药通过审评获批。
公司规模逐渐扩大，研发人员团队持续增长。公司目前在北京、上海、南京、无锡、成都、武汉均有子公司覆盖，共计拥有3.79万平方米的研发实验室。公司员工1,394人，其中研发人员1,163人，占员工总数的比例为83.43%。
二、问答环节
1.公司研发成果取得情况？
截止2024上半年，公司参与研发和自主立项研发的项目中，共8项新药项目已通过NMPA批准进入临床试验，70项药品申报上市注册受理，8项一致性评价注册受理；取得39项药品生产注册批件；7项通过一致性评价；6项原料药通过审评获批。新药品注册分类法规实施之后，公司累计已有19项仿制药首家取得药品注册批件或首家通过一致性评价，公司取得生产批件的权益分成项目共5项。累计取得专利91项，其中发明专利66项，实用新型专利25项，合计取得知识产权共计206项。
2.公司的业务布局情况，以及未来展望？
人用药上，坚持“临床前+临床”的综合研发服务模式，主营业务涵盖创新药开发、仿制药开发及一致性评价等方面的综合研发服务，服务内容主要包括药物发现、药理药效、药学研究、临床研究和生物分析。2024上半年，公司在上述“人用药CRO”的基础上，通过新设控股子公司诺和动保完善了宠物药与经济动物药的CRO模块，构建了“人用药+动保”双赛道的业务架构布局。
[bookmark: OLE_LINK2][bookmark: OLE_LINK4][bookmark: OLE_LINK6][bookmark: OLE_LINK5][bookmark: OLE_LINK3][bookmark: OLE_LINK12][bookmark: OLE_LINK14]目前在中药、核药、透皮、宠物药、多肽、儿药/罕见病用药领域都有布局。在公司原有核心技术的基础上，先后新增了细胞治疗、多肽创新药、缓释微球、经皮给药等类型的创新药和改良型新药自研项目。
3.公司临床端相关业务布局有哪些？
临床试验方面，公司提供I-IV期临床试验研究服务、生物等效性（BE）试验服务等，公司建立了四大专业平台。临床试验研发平台（下辖医学及临床运营两大研发平台）、数据管理及统计分析平台、SMO平台、第三方稽查平台，全国设立19个常驻点，已与超260家医院建立长期临床合作。公司目前在研的GLP-1一类创新药的临床试验共6项，涉及减重及降糖适应症，分别处于临床I-III期研究中。公司通过积累已拥有丰富的创新药物及改良型新药的临床研究经验，涵盖了内分泌、镇痛、呼吸、肿瘤、心脑血管、泌尿系统、医美等治疗领域的药物和医疗器械的临床设计和实施。2024年，公司依据战略规划与业务开展需要，对组织、人员进行优化调整，将医学、运营、数统、稽查、注册申报等业务进行有效整合，为客户提供全链条快速响应的临床业务服务。
4.中长期看，公司对于创新药、仿制药、中药、宠物药等是如何定位的？未来业绩增长的主要驱动来自于哪些领域？
公司成立于2009年，专注于仿制药的药学研究领域，随着业务的发展，目前公司已经在仿制药、改良型新药、创新药都有布局。
未来公司在创新药、改良药和有临床价值或临床急需的3类药方面的比例会逐渐增加。相比于去年，公司在中药方面的业务订单也有较快的增速，在未来的1-2年时间里，中药药学业务的蓬勃发展预期将为公司带来显著的推动力，特别是在中药临床业务的拓展方面。随着对中药药理深入研究和应用的不断推进，我们有望在这一传统医学领域取得突破性的进展。
[bookmark: _GoBack][bookmark: OLE_LINK20]公司目前在宠物药CRO的布局是较为迅速的，今年下半年有望建成动保GCP的临床实验室，目前在研品种约30余个，聚焦于1类、2类、5类新兽药的研发，相对于部分小公司只能承接药学业务，公司在服务端可以为客户提供一体化的服务，并且随着部分原先委托高校研发的项目转移到公司合作，业务订单在快速增长中，且公司拥有扎实的股东基础，有负责制剂生产、原料药生产以及品牌推广的合作伙伴。除宠物药外，公司针对大动物药，也在积极开发如口服、制剂、注射剂等产品，都将成为公司新的经济增长点。
5.公司的临床客户集中度如何？
公司客户广泛分布在全国区域，目前在华东、华中、华南和西南、东北都拓展有公司的客户，目前公司的主要的客户类型有国内传统的生产型药企，同时也在大力拓展Biotech公司、创新型药企等。
[bookmark: OLE_LINK23][bookmark: OLE_LINK28]目前公司提供临床前+临床一体化的服务模式，在此优势下，公司不仅能够通过承接药学订单来锁定后续的临床服务客户，还能承担一些单品价值较高的项目。经过多年临床项目经验的积累，公司形成了自己的优势适应症领域，比如镇痛、心血管、内分泌、医美、部分肿瘤适应症等，基于对双方产品管线的深入了解和信任，一些药学业务的客户会选择与公司在这些优势领域共同开展临床产品开发。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2024年9月2日



