证券简称：养元饮品                                   证券代码：603156
投资者关系活动记录表

编号：20240910
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ☑业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他（投资者接待日活动）

	参与单位名称及人员姓名
	线上投资者

	时间
	2024年9月10日星期二9:00-10:00

	地点
	上证路演中心网站

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长姚奎章先生；总经理范召林先生；董事会秘书兼财务总监马永利先生；独立董事杨小舟先生、张丽梅女士、江连洲先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司董事会秘书兼财务总监马永利先生做开场致辞，董事长姚奎章先生对养元饮品2024年半年度的经营情况进行解读。

二、主要问题回答情况如下：

1．公司回购实施情况？

答：尊敬的投资者您好，截至2024年8月31日，公司已累计回购股份5,216,034股，占公司总股本的比例为0.4122%，购买的最高价为25.00元/股、最低价为18.72元/股，已支付的资金总额为人民币108,663,243.74元（不含交易佣金等交易费用）。公司将严格按照《上市公司股份回购规则》《上海证券交易所上市公司自律监管指引第7号——回购股份》等相关规定，在回购期限内根据市场情况择机做出回购决策并予以实施。

2.公司会采取哪些举措提高经营业绩？

答：尊敬的投资者您好，公司将在“百年养元”的中长期发展战略指导下，坚持以“稳存量·创增量”为原则，进一步升级产品结构，拓展增量渠道，扩大品牌影响力，激活增长势能；完善集团化经营管理体系，推动业财一体化建设，提升经营管理水平；加强研发力度，推进人才梯队建设，促进公司可持续发展。

3.今年公司有没有新产品上市？

答：尊敬的投资者您好，公司顺应“消费需求多元化”的趋势，对产品风味、包装形式进行创新，先后推出利乐装六个核桃、红枣核桃乳、燕麦核桃乳、养元早餐豆奶等产品，进一步丰富了产品结构。

4.公司对于线上渠道布局会做哪些工作？

答：尊敬的投资者您好，公司将线上渠道作为公司重要增量渠道之一，与内容平台及直播机构深度捆绑，在合作形式、定制产品及专属机制上进一步升级，实现强联合；丰富线上渠道产品结构，进一步拓展产品包装形式及规格，满足各个细分渠道产品需求，抢占各渠道核心资源；优化供应链体系，提高消费者满意度，推动线上渠道高质量增长。

5.请问上半年行业的整体数据如何？
答：尊敬的投资者您好，根据国家统计局数据显示，2024年1-6月，限额以上单位饮料类零售总额1564亿元，同比增长5.6%。
6.公司的业绩和行业比是什么水平？

答：尊敬的投资者您好，2024年上半年，公司实现营业收入29.42亿元，较上年同期下降2.02%；归母净利润10.30亿元，较上年同期增长12.97%。

7.公司通过泉泓投资的瑞浦兰钧公司首先是长期亏损，此外是锂电池行业是红海一片，产能过剩，竞争激烈。而公司投资了8个亿。这对资产只有100亿+的养元来说不是小数字。可否解释下投资瑞浦兰钧的逻辑？预期的获利方式？

答：尊敬的投资者您好，公司于2022年9月通过泉泓投资（合伙企业）对瑞浦兰钧公司进行权益注资，2023年12月18日该公司于港交所上市。公司根据瑞浦兰钧发展情况择时退出。

8.中冀投资的2.5亿的应收款中，除去年底收回的10%外，今年上半年没有按期收回。按照当时公布的中冀公司的资金保证来看无论是出售股票还是收回债券，都存在极大的不确定性。纵观养元公司自2018年达到业绩顶峰后，各种对外投资几乎可以说是全军覆没，收益廖廖。新产品不论是法国豆奶，还是小红人，梦浓，2430等都没有成功，请问养元公司打算接下来如何重新规划新品和投资方向？

答：尊敬的投资者您好，公司坚持“专注于提供优质的核桃饮品，致力于提高人生智慧和幸福指数”的企业使命不动摇，以长期主义价值观为引导，秉承低碳、环保、可持续发展的理念，持续做大做强核桃饮品产业，进一步扩大公司在该领域的领先优势，不断巩固公司在植物蛋白饮品行业的龙头地位。充分利用公司的平台和资源，开发新的健康产品，推动并引领植物蛋白饮品行业发展。公司目前暂无对外投资计划。

三、董事会秘书兼财务总监马永利先生做结束致辞，本次活动结束。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2024年9月10日


上述活动内容可通过上证路演中心http://roadshow.sseinfo.com查阅、回看。
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