证券代码：688308                           证券简称：欧科亿
株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司

投资者关系活动纪要
株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司（以下简称“公司”），2024年9月9日-9月11日与投资者沟通交流如下：

一、投资者交流基本情况

	项目
	时间
	投资者关系活动类别
	参与单位名称及人员姓名
	公司接待人员

	1
	9月9日

14:00-15:00
	网上业绩说明会
	线上参与公司网上业绩说明会的投资者
	董事长袁美和、董秘韩红涛、财务总监梁宝玉、独立董事欧阳祖友

	2
	9月10日

10:00-11:30
	特定对象调研
	惠理基金
	董秘韩红涛

	3
	9月11日

10:00-11:00
	电话会议
	广发证券、国泰基金管理有限公司、博时基金管理有限公司、中交资本控股有限公司、红杉资本股权投资管理(天津)有限公司、创金合信基金管理有限公司、广东正圆私募基金管理有限公司、湖南源乘私募基金管理有限公司、PINPOINT ASSET MANAGEMENT LIMITED、上海明河投资管理有限公司、上海国赞私募基金管理合伙企业(有限合伙)、玄元私募基金投资管理（广东）有限公司、恒识投资管理（上海）有限公司、Brilliance Capital、华美国际投资集团有限公司、上海睿胜私募基金管理中心(有限合伙)、华夏久盈资产管理有限责任公司、长城财富资产管理股份有限公司、海南君阳私募基金管理有限公司、首创证券有限责任公司、浙江浙商证券资产管理有限公司、中意资产管理有限责任公司、弘毅远方基金管理有限公司、路博迈基金管理(中国)有限公司、上海道合私募基金管理有限公司、上海聆泽投资管理有限公司、圆信永丰基金管理有限公司、湘财基金管理有限公司、闻天私募证券投资基金管理（广州）有限公司、上海正松投资管理有限公司、三井住友投资管理(香港)有限公司、上海丹羿投资管理合伙企业（普通合伙）、中欧基金管理有限公司、深圳前海华杉投资管理有限公司、友邦人寿保险有限公司、博远基金管理有限公司、上海启泰私募基金管理有限公司、南方基金管理股份有限公司、湘财基金管理有限公司、光大保德信基金管理有限公司、中庚基金管理有限公司、盈峰资本管理有限公司、盛世景资管、泓德基金管理有限公司、汇丰晋信基金管理有限公司、百嘉基金管理有限公司、北京宏道投资管理有限公司、上海铭大实业（集团）有限公司、招商信诺资产管理有限公司、天弘基金管理有限公司、兴证全球基金管理有限公司
	董事长袁美和、董秘韩红涛

	4
	9月11日

12:00-13:30
	特定对象调研
	华创证券、国君资管、长江自营、重阳资产
	董秘韩红涛

	5
	9月11日

14:00-16:00
	特定对象调研
	山西证券、银河证券
	董秘韩红涛


投资者交流会议纪要
当前行业有哪些发展机遇？

答:目前，国内高端替代市场和出口市场是两大重点市场。随着国内产能逐渐提升，具备出口条件的企业得以抓住机遇，尤其是数控刀具类产品，其出口增速高于刀具行业整体出口增速。同时，国内市场方面，终端客户对于国产刀具的接受度不断提升，国内高端刀具的替代加速，这也是当前行业的黄金发展机遇。

海外市场发展状况如何？

答:海外市场正在快速增长。上半年公司抓住出口机遇，加大海外开拓力度，丰富海外销售渠道，海外布局进一步完善，出口销售量价齐升，实现销售收入1.15亿元，同比增长94.67%，其中，数控刀具产品出口收入实现9,707万元，同比增长117.94%，数控刀具产品出口占数控刀具收入比例达到30%。数控刀具产品出口平均单价11.83元/片，产品结构呈现高端化发展趋势。今年我们的海外市场正在迅速增长，公司在德国注册欧洲子公司，同时开设了韩国运营中心，不断丰富海外销售渠道，优化海外销售模式，快速推进海外市场开拓。
整包供应模式能给客户带来哪些成本优势？

答:整包供应模式可降低客户的直接和潜在成本。相比传统购买方式，客户无需担心刀具选购、库存管理、资金占用等问题，并且由于我们具备更强的成本控制能力，能够在最优渠道获取成本更低的产品，将这部分成本优化传递给了客户。其次，通过整包模式下的定制服务，避免了因多余采购导致的浪费和资金占用等。此外，刀具企业在与终端客户提供现场管理服务的同时，优化刀具加工工艺，通过提升刀具加工效率来降低客户成本。
麻烦请问一下目前智能数控刀具整体政策风向是怎样的？

答：机床被称为“工业母机”，是装备制造的重要基础，是衡量一个国家工业化水平的重要指标之一。而刀具作为机床的“牙齿”，其性能和质量直接影响机床生产效率的高低和加工质量的好坏。近年来，国家政策出台的多项关于工业制造和科技发展的政策均提到要大力提升工业核心基础零部件行业的发展水平，而刀具制造作为基础零部件制造行业之一，也得到政策层面的高度重视。其中，具体在刀具制造领域，提出将“中高端数控机床产品所需的关键功能部件，控制、驱动、检测装置与系统，加工涉及的高性能、数字化、自动化、智能化切削刀具和磨料磨具等”纳入机械工业补短板重点方向之一。在国家政策的支持引导下，作为高端制造和智能制造的基础支撑产业，国内的刀具制造水平有望得到快速的发展提升。

请问公司对未来的市场份额及盈利情况如何预测？
答：目前，随着国产刀具的技术进步和规模扩张，国产刀具在国内及全球的市场占有率持续提升，未来国产刀具的市场份额有望进一步提升，尤其在海外市场，还存在巨大的存量替代空间。由于国产刀具对标进口刀具还存在一定的价格差异，随着国产刀具在高端领域的比例提升，有利于进一步提升整体盈利能力。

请问公司在目前市场环境下有哪些技术优势，目前的市场表现如何？

答：公司掌握了硬质合金制造、刀具制造和集成应用全过程的核心关键技术，目前，公司凭借对客户需求的深度理解和较高的技术研发实力，为用户企业提供个性化的切削加工问题解决方案，凭借刀具技术集成优势和较为齐全的产品系列优势，为客户完整地实施加工解决方案。公司推出了用于汽车制造行业发动机缸体、缸盖、曲轴、涡轮增压器壳体、变速箱壳体、转向节、差速器、轮毂等零部件加工的刀具系列方案；用于航空航天行业机匣、叶片等刀具加工产品方案；用于轨道交通道岔加工、车轴、火车轮毂加工领域的刀具配套；用于风电行业法兰、行星轮、底座加工系列方案以及其他模具、手机中框等刀具加工方案应用。公司一方面从现有客户数控刀片产品需求延伸开发至其他配套刀具产品，完善适应于特定领域、特定场景的刀具系列；另一方面开发新布局产品，逐步补全产品系列，完善半精、精加工、曲轴、螺杆、螺纹刀具产品系列以及高性能、高效、高温合金、复合材料铣、钻等刀具产品系列，从而完善整体方案产品配套。随着公司新产品持续推入市场和整体解决方案的逐步完善，为客户实现更好的降本增效，目前，市场反馈很好，公司在终端客户的销售占比持续提升，同时，也将推动国产刀具的加速替代，进一步提升公司核心竞争力。

最近几年，国内外宏观经济波动较大，国内制造景气度减弱，如何看待今年及未来几年刀具行业景气度及市场需求变化？

答：行业景气度处于底部回升的阶段，从国内和国外来看，国内有很多积极有利的政策，如设备更新换代、新质生产力等，国内高端存量依旧可观，而国外市场渗透还存在很大的空间，渗透面和深度还有很大空间，随着国外替代加速，量会提升且市场面会拓宽。因此，刀具市场中高端存量替代加速，新兴领域增长，各类设备更新政策将推动需求增长。

公司96年成立，目前已做到10亿收入，处于行业领先地位，请介绍一下公司的成长成功经验和当前市场下的战略定位？

答：公司深耕行业28年，经历了不同的经济周期、行业周期、产品周期等变化，公司成长经验主要体现在：成就客户为先，贡献价值为本，诚信务实守正，开放不断进化。当前市场下，公司的战略定位体现在“聚焦、裂变、创新、升级、品牌”几个方面。首先，重视聚焦客户痛点和难点，为客户创造价值；其次，在制造行业坚持诚信务实、积沙成塔，秉持包容开放的心态，不断发展进化。总之，我们将坚守欧科亿品牌的使命，增值创效创新刀具技术，为客户难题创优解决方案，为智能制造创兴生态平台。

产品策略、进口替代与高端化是国内制造的必经之路，当前阶段，中国、日韩刀具和欧美刀具的产品力及商业模式有何差异？国产厂商的优势有哪些？

答：刀具“产品力”主要体现在基材、精密成型、结构设计、涂层技术四个方面，在应用中的表现为稳定性、高寿命和高精度，国产刀具产品与日韩产品差距已经很小，在进口替代市场快速提升中可显示出国产刀具产品力的优势，而与欧美产品相比，主要是涂层与结构上的差距，体现在涂层的微观和结构上以及这些技术在应用场景上的适配性，这是国产刀具技术需要进一步提升的地方。此外，国产刀具在“商业模式”即整体解决方案以及品牌影响力等方面还存在差距。随着国产刀具技术的进步以及规模拓展，国产刀具将利用其性价比优势和快速反应速度不断提升高端刀具的占比，进一步提升综合竞争力。

如何看待目前国产刀具的进口替代进展及公司的高端产品布局思路和特色？

答：公司将通过以下方面布局高端产品：（1）对标国外品牌主流通用畅销品种开发；（2）市场引领行业终端场景定制刀具；（3）解决方案牵引特定核心零部件刀具替代；（4）针对行业典型零部件中的主要刀具聚焦提取，组成突击小分队做产品和市场开发；（5）针对难加工材料、加工要求很高的客户（如航空航天核心零件等），进行典型刀具开发。

刀具是技术密集型行业，如何展望后续的研发投入及新产品储备？公司未来3-5年能力圈和长期能力圈所触及的目标市场？

答：目前，公司的刀具研发成果包括刀具材料、整体刀具、数控刀体、陶瓷、超硬等，研发项目多，研发费用率较高。未来，公司还将继续加大产品开发力度，研发费用仍会维持一个较高水平。公司未来3-5年能力圈内触及的目标市场有：一是继续深入刀具消费核心行业如汽车、模具、通用机械、轨道交通等，通过终端场景配套刀具开发，占领核心零部件的整体解决方案市场。二是拓宽覆盖领域，如航空航天、3C电子、新能源等，针对典型零部件、难加工材料等进行产品开发。三是国内高端、海外国际化市场，加快进口替代和出口替代。

