厦门松霖科技股份有限公司
2024年半年度业绩说明会
会议纪要


时间：2024年9月13日下午15：00-16：30
业绩说明会会议形式：上证路演中心视频直播和网络互动
地点：上海证券交易所上证路演中心（网址：https://roadshow.sseinfo.com/）
会议嘉宾：
董事长兼总经理周华松先生
董事、副总经理兼财务总监魏凌女士
独立董事李成先生
董事会秘书吴朝华女士
说明：本会议纪要根据2024年半年度业绩说明会交流问答情况进行整理。

征集问题回答及文字互动主要内容：
投资者提出的问题及公司回复情况
公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：
1、尊敬的领导，下午好！作为中小投资者，有以下问题：1、可视化年报显示，半年营收较去年略增但利润大增，毛利率略微增加，筹资和投资净现金流均负值，能否分析一下原因？2、公司发行的6.1亿元可转债尚未实现转股，后期如何推动转股？
尊敬的投资者，您好！1. 公司投资活动产生的现金流量净额变动原因主要系结构性存款的净投资支出增加及购建固定资产、无形资产和其他长期资产支付的现金增加；筹资活动产生的现金流量净额变动原因主要系取得借款收到现金同比减少以及本期支付并购倍杰特公司少数股权款的影响。2. 公司会努力提升自身的经营业绩和盈利能力，以增强投资者对公司未来发展的信心。良好的业绩表现可以提高公司股票的市场价值，从而增加可转债持有人转股后的潜在收益，进而推动转股。谢谢您的关注！

2. 请问上半年境外销售快速增长的原因是什么？境内销售下滑的原因是什么？下半年这个趋势是否还会持续？
敬的投资者，您好！上半年境外销售快速增长得益于公司持续不断加大研发投入，推动产品创新和升级，以满足国外市场对高质量、高性能产品的需求，进而拓展了海外市场的份额。境内销售下滑的原因涉及多个方面因素导致，主要包括宏观经济形势、市场需求变化等。谢谢您的关注 ！

3. 公司销售费用去年和今年上半年持续下降的原因是什么？未来会不会反弹？
尊敬的投资者，您好！公司销售费用今年上半年同比下降的原因主要系 2023年9月剥离了“松霖·家“业务的影响；展望未来，销售费用的变动将紧密关联于公司业务规模的变化趋势及市场策略的灵活调整。谢谢您的关注 ！

4. 请董事长介绍一下公司是如何走上IDM这种经营模式的过程以及这种模式的优势，在欧美经济可能变差的情况下，这种模式还能维持公司的业绩增长吗？
尊敬的投资者，您好！公司自创立以来，一直秉承高质量的产品和服务理念，通过“KT+ID”（核心技术+工业设计）的创新体系，在行业内积累了良好的口碑和坚实的基础。随着公司业务的不断发展和市场需求的变化，公司将原有的“KT+ID”体系升维为IDM（技术创新、创意设计、智能制造）模式，在保持优质智能制造基础及突出的工业设计能力同时，进一步强化技术创新能力，基于对终端市场的消费洞察，研发出好产品。IDM模式产品包括了公司发明专利、实用新型专利、外观设计专利等自主知识产权，包含了公司的技术创新和设计创意。IDM 模式是公司在与国际知名品牌客户长期稳定深入的合作实践中发展起来的，符合行业特点和发展趋势的，极具公司特色的一种“以创意设计、技术创新引领市场销售”的经营模式，其核心基础在于公司强大的创意设计和技术创新实力。这么多年的经营实践检验表明了IDM经营模式为公司带来了显著的优势和竞争力，在应对欧美经济变化时，公司将继续坚持创新驱动发展战略，采取优化产品结构、加大研发投入、保持技术创新等多项策略来保持业绩增长和稳健发展。谢谢您的关注！

5. 公司未来业绩增长点，主要是什么？
[bookmark: _GoBack]尊敬的投资者，您好！公司目前主要依托于“智能硬件产品IDM （创新/设计/智造）共享平台”战略为全球各大知名厨卫企业、美容产品品牌企业等提供技术一流、质量领先的 IDM 硬件产品，公司主要产品包括厨卫品类、美容健康品类和新兴智能健康品类。厨卫业务作为公司营收的坚实基石，其和健康生活有较强的关联，公司积极拥抱智能化、健康化及绿色化的行业趋势，推动产品迭代升级。智能马桶、电子淋浴系统、功能性厨房用水系统等明星产品，凭借其创新设计与卓越性能及广阔的市场空间，成为驱动业绩增长的重要力量；美容健康业务，作为公司快速发展的第二增长极，依托射频、微电流、超声波、AI 算法等技术智能化检、分析人体皮肤、毛发与口腔，该业务面向新兴快速成长的市场，具有极大的成长空间和发展前景；此外，新兴智能健康业务亦是我们战略布局的重要一环，聚焦于智能睡眠与智能运动两大方向。止鼾枕、助眠仪、止鼾垫等创新产品，不仅体现了我们对健康生活的深刻理解与追求，更通过与国内外知名健身品牌及睡眠用品品牌的深度合作，成功实现了新产品、新项目的转化与市场推广，为公司的未来发展铺设了坚实的道路，展现出良好的成长态势与无限可能。谢谢您的关注 ！

