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投资者关系活动记录表
（2024年9月）
	投资者关系活动类别
	特定对象调研        分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
现场参观	
其他（电话会议）

	参与单位名称
	太平洋证券、广发资管、国泰基金、玖鹏资产、国联基金

	时间
	2024年9月24日

	参会方式
	线上会议

	上市公司接待人员姓名
	财务总监：张执交先生
董事会秘书：魏丽萍女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司介绍环节
公司是一家专业的药物临床前及临床综合研发服务 CRO，为国内医药企业和科研机构提供全方位的一站式药物研发服务，致力于协助国内医药制造企业加速实现进口替代和自主创新。服务内容主要包括药物发现、药理药效、药学研究、临床研究和生物分析。
公司2024年1-6月实现营业收入5.63亿元，同比增长22.08%，实现归属于上市公司股东的净利润和归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润分别为1.49亿元和1.43亿元，同比增长分别为25.91%和24.49%，基本每股收益为1.33元/股，同比增长26.67%。业务结构方面，药学研究服务，实现营业收入34,285.14万元，同比增长8.29%；临床试验、生物分析及药理药效服务实现营业收入21,655.10万元，同比增长50.28%。权益分成服务实现营业收入333.91万元，同比增长100.00%。
目前公司在创新药方面聚焦于多肽类和小核酸类药物的研发，研发标的的来源多为自主立项。截止2024上半年，控股子公司诺和晟泰在研创新药项目“STC007注射液”已经进入临床二期，其主要适应症为治疗接受血液透析（HD）的成人慢性肾脏疾病相关的中至重度瘙痒（CKD-aP）及治疗术后疼痛，“STC008注射液”已获得临床试验许可，其主要适应症为治疗晚期实体瘤的肿瘤恶液质。
截止2024上半年，公司参与研发和自主立项研发的项目中，共8项新药项目已通过NMPA批准进入临床试验，70项药品申报上市注册受理，8项一致性评价注册受理；取得39项药品生产注册批件；7项通过一致性评价；6项原料药通过审评获批。
公司规模逐渐扩大，研发人员团队持续增长。公司目前在北京、上海、南京、无锡、成都、武汉均有子公司覆盖，共计拥有3.79万平方米的研发实验室。公司员工1,394人，其中研发人员1,163人，占员工总数的比例为83.43%。
二、问答环节
[bookmark: _GoBack]1.公司在人员招聘上有何计划？
CRO是人才密集型行业,公司始终将技术与管理人才的储备视为重要任务，致力于构建稳健的内部人才梯队。为满足公司业务需求,公司具备一批丰富国内外制药研发经验的科研骨干和人才团队。
2024年上半年,公司持续优化内部组织及人才结构,落实各项人效提升措施,协同各部门进行专业化资源的整合、共享,旨在合理控制人员规模,提升人均效能。公司会依据市场情况以及成本控制情况,适时调整人员招聘计划,使之与公司业务的发展情况相匹配,以保障未来业务的发展以及项目的顺利实施。
2.公司如何看待仿制药受托业务的需求和价格？
近年来CDE受理数量和批准数量开始进入快速增长的新窗口，随着我国老龄化程度加深以及重磅创新药专利到期，仿制药需求仍有较大的增长空间。从品种角度看，首仿、新3类/新4类，OTC和院内外双跨品种申报数量持续增加，需求呈现出多样化态势，预计仿制药研发活跃度仍然有望维持一定的水平；展望未来，复杂剂型的新品种、原有品种的改良迭代以及存量品种所有剂型的一致性评价工作开展等需求会持续支持仿制药的研发。公司坚持“临床前+临床”一体化研发服务，具备特色核心技术集群，抢占首仿及难仿药的研发，仿制药开发的需求会持续支撑公司订单的稳定增长和盈利能力。
制药企业对于仿制药研发的交付速度、研究质量要求逐步提升，并不局限于价格的对比，公司能够较好满足客户相应需求，使公司可以获得更高的溢价能力。
3.公司长期增长动力来源？
公司坚持“仿创结合”、“全流程一体化” 药物研发服务平台的发展战略，围绕着仿制药、创新药研发全流程，紧密跟踪药物研发新趋势和新需求，前瞻性进行研发体系布局，先后布局多肽、儿童药/罕见病、长效微球制剂、缓控释制剂、局部递送与透皮吸收药物、医美、中药、宠物药、核药等药物研发领域。公司持续加强技术专家和人才的储备，提升研发团队的专业能力、效率和质量，研发成功概率提升，成功经验的积累，有望赋能公司长期发展。目前公司有多个自主研发创新药、改良型新药项目，多个仿制药品种已经实现对外授权，长期来看公司自主立项研发项目转让和分成收益具有较好的持续性。
4. 公司未来是否会对哪一块业务更加侧重发展？
公司是一家专业的药物临床前及临床综合研发服务CRO，致力于为国内医药企业和科研机构提供全方位的一站式药物研发服务。为了更好地满足国内仿制和创新药物临床前及临床阶段的研究服务需求，我们围绕临床前+临床研究一体化战略，持续深化融合发展。我们将这一战略从化学药领域延伸到生物药、中药、医疗器械领域，实现横向扩张。同时，我们也在积极推进品种自研储备战略，完善技术成果转化事业部的建设，加大自主立项的多肽创新药、改良型新药和特色仿制药的研发投入。我们也在积极拓展新的业务领域，如核药、宠物药、中药、自体免疫细胞治疗和透皮与局部递药系统（TDDS）。
5. 激烈竞争下，企业具备哪些方面的核心竞争能力？
公司作为“临床前+临床”的综合研发服务CRO，公司核心竞争力主要体现在：公司业务起步于药学研究业务，建立了扎实的客户基础，拥有的“临床前+临床”综合研发服务模式竞争优势比较明显，能够满足客户多样化需求；形成了具有特色化的核心技术集群，具有技术及质量控制优势；在创新药领域的服务能力正在快速提升；丰富的自研项目产品储备和专业的人才团队优势；独特的业务发展模式增加了公司客户粘性，具备客户资源优势。
公司将不断加强市场拓展及药物研发技术服务能力，努力提高公司盈利水平，提升核心竞争力。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2024年9月24日



